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Julkaisen nyt yritykseni oman lehden Eini's
House MyMagazinen ensimmaisen numeron.
Haluan talla teollani parantaa suomalaisten
kotien ja julkisten tilojen viihtyisyytta. Haluan
tuoda esille sen, ettd Suomessa ja
pohjoismaissa valmistetaan huipputuotteita,
jotka ovat erittain laadukkaita ja turvallisia.
Olen jalleenmyyja tassa lehdessa esilla
oleville upeiden yritysten tuotteille. Kiitos
yhteistydkumppaneille!
Tervetuloa Varisilma Espoon Muuralaan!
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Veijo Pelkonen

Veijo Pelkonen, Einin isa:

Yrittajyys oli monivaiheista, ja 1990-luvun lama oli vaikea
aika. "Oli paivia, kun isot yritykset kaatuivat ja veivat pienet
mukanaan. Se opetti, kuinka tiukasti piti pitda kiinni
periaatteistaan ja samalla olla valmis ottamaan riskeja.
Vaikeudet kasvattivat sitkeytta ja kykya sopeutua’, Veijo
Pelkonen sanoo. “Pidin tarkeana myds kouluttaa omat
tyéntekijani.”

Veijo Pelkosen yrittdjyystarina ei ole vain yksildon
saavutusten tarina. Se on myos perheen yhteinen
kertomus.

“Eini oli mukanani myymalassa pienesta asti’, Pelkonen
kertoo. - "Han istui jo lapsena maalipurkin paalla ja seurasi,
kun tehtiin toita. Asiakkaat ottivat hanet vastaan ilolla, ja
han oppi olemaan luontevasti ihmisten kanssa. Olen
todella ylped siitd, kuinka Eini on kasvanut ja vienyt
yritystoimintaa eteenpain.”

Veijo Pelkonen korostaa vaimonsa Raijan merkitysta
matkan varrella. “Ilman hanen tukeaan ja sitoutumistaan
kodin ja lasten hoitamiseen en olisi voinut keskittya
yrittdjyyteen samalla tavalla. Han mahdollisti nain tarkealla
tavalla yrittajyyttani”, han kiittaa.

lhailen Einin energiaa ja yrittajyytta

Kun Veijo Pelkonen, 70, katsoo elamansa
yrittajyyspolkua taaksepain, han nakee matkan, joka
kasvoi paamaarasta rakentaa jotain omaa. Pelkonen
on tunnettu paitsi yrittajyydestaan, myos lagjasta
kokemuksestaan rakennus- ja sisustusalan
asiantuntijana ToOolon Tapetti ja Vari oli monen
urakoitsijan luottokauppa. Nykyisin Veijo Pelkonen on
elakkeelld, tavallaan. “Kiinteistosijoittamisen parissa
toimin®, han kertoo.

‘Aloitin  yrittajyyden oikeastaan nollasta’, Veijo
Pelkonen kertoo. "Olin palkkatydssa, mutta aloin
harkita muita vaihtoehtoja. Sattumalta eteeni tulivat
sopivat liiketilat, ja siita lahti likkeelle oma yritykseni.
Alussa ei ollut yrittdjyyskoulutusta tai -kokemusta,
vain vahva tahto ja usko siihen, etta oppii tekemalla”,
han kertoo.

Ensimmainen like  sijaitsi kantakaupungissa,
myéhemmin liikepaikat vaihtuivat. Espoo Muuralan
kiinteistd on sama, jossa tytar Eini nyt on omalla
yrityksellaan.

Veijo Pelkosen asiakkaat tulivat usein kahvikupin
aareen suunnittelemaan kohteitaan ja juttelemaan”,
Pelkonen muistelee. “Yrittdjyysvuosina syntyivat
suuret verkostot."

Kun Pelkoselta kysyy, miten han nakee rakennusalan
nykyisen tilanteen, vastaus on realistinen mutta
toiveikas. “Ala elda jatkuvassa muutoksessa. On
surullista nahda, kuinka monet isot ja pienet yritykset
ovat joutuneet lopettamaan. Mutta toisaalta uskon,
ettd niille, jotka pitavat kiinni  laadusta ja
asiakaslahtoisyydesta, on aina tilaa.”

Pitka ura on opettanut Pelkoselle paljon ihmisten
kohtaamisesta. “Asiakkaat ovat jattaneet elamaani
paljon hyvaa. On ollut upeaa nahda, kuinka monet
kodit on maalattu, tapetoitu ja laitettu kuntoon
tuotteillamme. Se on hieno tunne, kun tietaa olleensa
osa monen kodin luomista.”

Kun Veijo Pelkoselta kysytdaan, mita han haluaisi
sanoa tyttarelleen Einille, vastaus tulee empimatta:
“Voimia ja uskoa tulevaan. Pitda uskoa omaan
tekemiseen. Yrittgjyyden tie ei ole helppo, mutta se

on palkitseva. Katsoin ilolla, kun Eini kasvoi
yrittdjyyteen, ja nyt seuraan ylpeand hanen
menestystaan.”

Veijo Pelkosta kuunnellessa ymmartaa, miten
yrittdjyys el ole wvain suuri elamantyd, vaan

parhaimmillaan sen voi saada sirtymaan myds
seuraavalle sukupolvelle - omalla esimerkilla.



Espoossa sijaitsevan Varisilma-myy-
malan omistaja Eini Halm on varikas
persoona, jonka elamanpolku yritta-
jaksi on kulkenut tiiviisti isan jalanjal-
jissa. Einin Varisilma Espoo Muurala

on erikoistunut sisustuksen
pintamateriaaleihin - kaikkeen
maaleista laattoihin  ja lattioihin.
Matka  yrittdjaksi  oli  kuitenkin

yllatyksellinen. "Lapsuudesta asti olin
ollut mukana isani lilkkkeessa, Toolon
Tapetti ja Vari -myymalassa,
Helsingissa. Muistan, miten
pikkutyttona istuin maalipurkin paalla
Donkey Kong 2 -pelin kanssa ja
seurasin isaani,  joka ahkeroi
urakoitsijoiden  ja  maalipurkkien
kanssa," Eini kertoo.

Vaikka Eini oli lapsesta asti osa per-
heyritysta, han ei aluksi halunnut
yrittgjaksi.  "Minusta  tuntui, etta
yrittgjan elama on liian tyolasta ja

rajoittavaa. Halusin vapautta,” Eini
muistelee. Kaikki muuttui yhden
uudenvuodenaaton aikana. "Silloin

tajusin, etta yrittajyys on keino hallita

omaa aikaa ja taloutta. Paatin
perustaa oman yritykseni ja ottaa
isan yrityksesta mallia.”

Sukupolvenvaihdos ei ollut helppo
valinta. Suomen verotus teki siita
kannattamattoman, joten Eini paatti
perustaa oman yrityksen isansa
liikkeen rinnalle. Han osti isaltaan
varaston ja siirsi henkilékunnan Es-
pooseen.

"Teimme liiketoimintakaupan ja

nain pystyin aloittamaan puhtaalta
poydalta. Isani jai kiinteistbnomista-
Jjaksi, ja mina aloitin oman yritykseni,"
han kertoo.

Einin arki alkaa kahdella vahvalla
kahvimukillisella ja lenkilla koiran
kanssa. Tyépaivan alkaessa han on

Eini Halm - toinen yrittajasukupolvi,

uudet energiat

tdynnd intoa. "Kun ajan liikkeen
pihaan, mietin aina, mita uutta ja
jannittavaa paiva tuo tullessaan.
Paivani alkavat laskutuksen parissa,
Jja siita siirryn paivan muihin tehtaviin.
En odottele - olen mielummin
toiminnan ihminen,” Eini kertoo.

Liikkeen valikoima kattaa maaleja,
tapetteja, lattioita ja laattoja, ja asi-
akkaita palvellaan aina henkilékoh-
taisesti. Eini painottaa asiantuntevaa
palvelua ja sisustussuunnittelua.
"Meilla ei vain myyda tuotteita, vaan
tarjoamme maksuttoman suunnitte-
lupalvelun. Voimme esimerkiksi teh-
da 3D-kuvia kylpyhuoneista tai aut-
taa maalisavyjen valinnassa. Tama on
meidan tapa erottua,” han sanoo.
Einin yhteistydkumppaneilla on tar-
kea rooli yrityksen toiminnassa. "Olen
tehnyt vuosikausia téita samojen

luotettavien  toimittajien  kanssa.
Virtasen maalitehdas, Maricken-
tapetit, Sokevan = siveltimet ja

Golvabia-lattiat ovat meille tarkeita
yhteistyokumppanuuksia. Naiden
yritysten laadukkaat tuotteet tukevat
yrityksemme arvoja,” han kertoo.

Yhteistyd Virtasen Maalitehtaan

kanssa alkoi isan aloitteesta, ja
Maricken on ollut mukana yli 20
vuotta. Golvabian lattioiden modernit
innovaatiot ja ruotsalainen tammi
ovat puolestaan tuore lisa liikkeen
valikoimaan. Eini  kertoo, miten
asiakaskohtaamiset tuovat paivaan
iloa ja antavat merkitysta tyohon.
"Eraana paivana kavi pariskunta, jolla
oli edessa suuri remontti.
Keskusteluissa toinen puolisoista oli
vaitonainen, mutta kun paasimme
puhumaan epoksisaumoista  ja
teknisista yksityiskohdista, han sanoi,

etta tallaista tietoa he juuri tarvitsivat.
Se oli sen paivani kohokohta," Eini
iloitsee.

Einild on vauhti paalld. Hanen
tavoitteensa on jatkuvasti kehittaa
myymalaansa ja loytda  uusia

ratkaisuja asiakkailleen. "Haluan pitaa
valikoimamme laadukkaana  ja
ajankohtaisena. Etsin jatkuvasti uusia
tuotteita, mutta vain, jos ne sopivat
yrityksemme  standardeihin,”  han
sSanoo.

"Yrittdjyys on minun juttuni. Saan
kohdata erilaisia tilanteita ja ratkaista
nitd. Se tunne, kun asiakas on
tyytyvainen, on paras palkinto,” han
sanoo. Eini  Halm on toisen
sukupolven yrittaja, joka yhdistaa
perinteet ja modernit ideat. Hanen
likkeensa on paitsi pintamateriaalien
ostopaikka, myoés paikka, jossa
asiakkaat saavat kokonaisvaltaista
suunnitteluapua ja asiantuntevaa
palvelua - joka paiva.
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C.' ' - Marica Wegelius on Varisilma
- Espoo Muuralan

‘;\, ‘ s - sisustussuunnittelun
~ - erikoisammattilainen ja

Varisilma 20 ' monipuolinen osaaja.

Espoo Muurala

“Tahan kylpyhuoneeseen haluttiin luoda viihtyisa ja ldmmin spa-tunnelma, jossa voi viettaa rentouttavia
kylpyhetkia. Seinissa ja lattioissa on silkinhimmeda, marmoroitu greigen savyinen 60x60 cm laatta. Mustat
sadesuihkut ja muut mustat yksityiskohdat tuovat tilaan kontrastia ja modernia ilmetta. Katossa on kuultavan
valkoiseksi kasitelty saarni -paneeli, joka jatkuu lasiseinan lapi myés saunan puolelle. Saunan seiniin ja
lauteisiin valittiin puumateriaaliksi kauniin ruskea lampoékasitelty haapa. Vaalean pehmeat luonnonsavyt
tekevat tasta tilasta rauhallisen ja valoisan." Marica Wegelius




Marica Wegelius on

sisustussuunnittelun erikoisosaaja ja

huippuammattilainen
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‘Kodin remontoijan ja sisustajan kannattaa luottaa
siihen, mika itsesta tuntuu aidosti hyvalta. Liikaa ei
kannata seurata trendeja - tarkeinta on se, mika
miellyttdd omaa silmaa’. Marica sanoo. Han
kannustaa asiakkaita kayttdmaan vareja. “Nykyaan
ollaankin rohkeampia varien kayttamisessa.”

Kuva: Kimmo Kauppinen

‘Asiakas saa meiltd suunnitteluapua Raikkiin
projekteihinsa. Olipa Ryseessd vaativa suuri projekti
tai yhden huoneen maaliscvyjen valinta, me
autamme mielelldmme. Palvelumme on asiakkaalle
maksutonta.”

Marica Wegelius, sisustussuunnitteljja, Varisilma
Espoo Muurala

VARAA AIKA MARICALLE:
marica.wegelius@varisilmaespoo fi
050 569 0566

Maalarin ammattitutkinto. Sisustusalan artesaani,
sisustus- ja kalustesuunnittelu. Myynnin
ammattitutkinto. Tama alan monipuolinen koulutus
on sisustussuunnittelija Marica Wegeliukselle 42,
vankka pohja tyélle, jota han tekee Varisilma Espoo
Muuralan  myymalassa.  Yrittdjd Eini  Halmin
ensitapaaminen tapahtui puhelimessa. Itse asiassa
siind puhelussa, jossa tydpaikankin saanti ratkesi.
Siita on nyt 10 vuotta. Marica kiittaa Einia. “Koen
saavani arvostusta ja han antaa vapauden
luovuudelleni. Pidan tyéstani.”

‘Asiakkaat, jotka kayvat meilla ja heilld on
kiinnostusta suunnittelupalveluja kohtaan - he
saavat kayntikorttini mahdollista yhteydenottoa
varten. Nettisivujemmme kautta tulee yhteydenottoja
myds’, han kertoo. “Joskus asiakkaiden kanssa
yhteistyd kestaa pidempaan, joskus kyseessa on
auttaminen pienemmissa asioissa. Kaikessa kylla
autetaan.” Kohteet vaihtelevat suuresti
perinnekohteista moderneja ratkaisuja vaativiin.

‘Pidemmissa projekteissa voi olla kyse siita, etta
kaikki pinnat laitetaan uusiksi. Jokainen projekti on
erilainen. Kyseessa voi olla erikoinen tila, johon pitaa
perehtya ja ratkaista jokin ongelma. Tila voi olla
pieni, johon pitdd saada monta toimintoa
mahtumaan. On aina pohdittava parhaat ratkaisut.
Mielenkiintoinen kohde pyorii vakisinkin mielessa
tydajan ulkopuolellakin”, Marica sanoo. “En pida sita
lainkaan huonona asiana, se on ihan mukavaa.
Saatan Oytaa sopivan varin tai jonkin tuotteen, joka
sitten kay asiakkaan projektiin.”

‘Seuraan omaa alaani aktiivisesti. Luen alan
julkaisuja ja kayn sisustusmessuilla; tutkin alan
trendeja ja uutuuksia kiinnostuneena.”






Maalitehtaan elava tarina

Virtasen Maalitehtaan toimitusjohtaja Kimmo Suomi,
65 tunsi ennen maalimaailmaa tyoelaman vauhdin
ja vaatimukset. “Jossain vaiheessa aloin ajatella, etta
suurissa kuvioissa saamani kokemus voisi hyodyttaa
pienempaa yritysta. Etsin tarinaa, mutta se loysikin
minut: "Headhunter vinkkasi minulle yrityksen, josta
en aiemmin ollut tiennyt. Mina en - mutta tuntui, etta
kaikki muut tunsivat tarinan: Nyt yli 9o-vuotiaan
Aimo Virtasen perustaman maalitehtaan maaleilla
oli tarina toisensa jalkeen, jotka tulivat minua
vastaan. Tunsin tehtavan kutsun. Kun sain
ensimmaisen kerran tyohaastattelussa tavata Aimo
Virtasen, han kysyi minulta, osaanko tehda
exceleita. Vastasin myonteisesti. Muuten Aimo
Virtanen juttelikin kaikesta muusta. Tyoni taalla alkoi
vuonna 2007. Visioni kehitystyohon oli vahva alusta
alkaen."” “Ulkomaalit, puudljyt ja sisamaalit. Ne ovat
paatuotteemme. Tuote ja tarina oli kunnossa. Minun
tehtavani oli tuoda yritys kohti vahvaa tulevaisuutta.
Otin haltuun talouden ja brandin kirkastamisen.”

‘Meilla on taalla uskomaton osaaminen. Kaikki
maalit tehdaan alkuperaisessa tehtaassa, vain
varastotiloja meilla on nyt enemman. Tyontekijéiden
ammattitaito on aivan huippuluokkaa. He pystyvat
mihin vain®, kiittaa Kimmo Suomi. “Sita paitsi, he ovat
opettaneet minulle paljon. Mina olen ehka tuonut
heille vankkumattoman uskon tarinamme voimaan.
Me emme myy vain tuotteita, me myymme tarinaa,
huippua sellaista. Meidan maalimme ovat terveen
talon parhaita kavereita. Talon voi maalata Virtasen
maalilla talvellakin. Haluamme, ettd uudelleen
maalaamisen valilld on paljon vuosia ja olemme Toimitusjohtaja Kimmo Suomi
ylpeita siita, ettd maalimme ovat hengittavia ja

muovittomia.”

Kuva: Jari Jarvi

Aimo Virtanen aloitti maalien tekemisen vuonna 1959 Paraisilla, Turunmaan
saaristossa. Piti kuulemma tehda itse, kun ei muualta kelvollista saanut.
Aimon kehittama pellavadljypohjainen neljan luonnondliyn maali loi
Virtasen maaleille legendaarisen maineen laadukkuudellaan ja
kestavyydellaan. Virtasen monipuolinen maaliperhe on tanaankin oikea
valinta niin moderneille hirsitaloille kuin perinteisille puurakenteille.
Luonnonmukaiset, hengittavat maalit suojelevat niin perhetta kuin puun
ydintd. Lisdksi ne ovat helppoja maalata eivatka ne valu. Vuosikymmenten
kokemuksella uskallamme luvata, etta Virtasen perinteita kunnioittavat
maalit toimivat takuuvarmasti, aivan kuten on luvattu. " Maali, joka kestaa
saariston karuissa ja kosteissa olosuhteissa, kestaa missa vaan!" Teksti:
Yrityksen kotisivulta.




Tulin teille tyokaveriksi

sanol Sokevan uusi toimitusjohtaja ja tarjosi kaikille kahvit

Heli Vahasilta, Sokevan toimitusjohtaja: “Olen avoimuuden puolestapuhuja. Haluan, etta kaikki Sokevassa
kokevat, etta jokaisen tydpanos on yhta tarkeda." Kuva: Sokeva

Heli Vahasilta, 59, on johtanut Sokevaa
kevaasta 2023. Toimitusjohtajan tehtavaa
Sokevassa on edeltanyt liikke-eldaman
kokemusvuodet rahamarkkinoilta,
elintarviketeollisuudesta,
(&8keteollisuudesta ja terveydenhuollon
palveluiden tuottamisesta. “‘Sokevan
tiedan voivan saavuttaa viela paljon. Olen
uudistanut prosesseja ja tehtavani on
vahvistaa taloutta. Vaikka  Sokeva
tunnetaan, haluan nostaa sen
tunnettavuutta yha vahvemmaksi’, han
Sanoo.

‘Olemme ylpeita yli 60
avainlipputuotteestamme; Sokevan
tuotteet  tunnetaan. Ne  koostuvat
maalaustarvikkeista, teipeista ja

suojaamisesta, kiinteiston puhdistuksesta
ja suojauksesta ja remonttituotteista.
Sokevat siveltimet ja katuluutamme ovat
suorastaan kuuluisia.”

‘ldeoin tulevaisuuteen tuotevalmistuksen lisaksi
koulutuspainotteisuutta”, Heli Vahasilta sanoo ja suunnittelee
Sokevalle omaa opistoa. “Kasilla tekemisen arvostuksesta on
kysymys."

“Tyontekijoiden sitoutuneisuus on koskettavaa. Sokeva yha
tdnd paivana toteuttaa perustehtdvadnsa: Sokeva syntyi
tukemaan ja auttamaan nakdvammaisia. Se jatkaa edelleen
tassa tehtavassa. Sokevan tuotot menevat Nakdvammaisten
litolle. Jokainen ostettu Sokeva-tuote tukee nakdvammaisia
ja heidan tyollistymistdan. Vastuu yhteiskunnasta on
sydamenasiamme. Suomalaisen Tyon Liitto on myodntanyt
Sokevalle Yhteiskunnallinen yritys -tunnusmerkin.”

Heli Vahasilta on taysilld osallistuva johtaja: “Haluan tietda,
osata ja ymmartaa kaiken mahdollisen Sokevassa. Tartun
konkreettisiin tuotannon tehtaviin tarvittaessa ja olen mukana
vaikkapa tuotantokoneen huoltamisessa tai varastossa
keraamassa tuotteita tilauksiin.”

‘Haluan Sokevan kaikkien ihmisten huulille silloin, kun
puhutaan pintojen kasittelysta. Elamantehtavani on nostaa
Sokeva uuteen kukoistukseen. Tulevaisuus tarvitsee
Sokevaa."


https://fi.wikipedia.org/wiki/Suomalaisen_Ty%C3%B6n_Liitto

Heli Vahasillan vapaa-aika kuluu meren
aarelld ja luonnossa. Han asuu perheensa
kanssa Helsingin Toédoldssa ja rentoutuu
koiran kanssa kavelyilla. Perheeseen kuuluu
puoliso, joka on ammatiltaan sydankirurgi,
seka kaksi aikuista tytarta ja yksi teini-
ikdinen poika. "Meri on minulle todella
tarked elementti. Kesaisin veneilemme ja
vietamme paljon aikaa veden aarella,” han
kertoo. / ¢ «

Heli Vahasilta tunnetaan idearikkaudestaan
ja huikeasta kyvysta toteuttaa visioita.
Oletko nahnyt kaupoissa Sokevan
vaalenpunaharjaksisia Roosa Nauha -
siveltimia? Se on vain yksi Sokevan
toimitusjohtajan idea. Eika aikaakaan, kun
kuorma-auto toi - kunhan ensin ne
maailmalta loydettiin - jattimaisen maaran
sopivia harjaksia. Ja paljon muuta. Tulossa
on jotain ihanaa lapsillekin.
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Sokevan siveltimet ovat paasseet toimitusjohtajansa kameraan usein!

‘Uskon avoimuuteen ja yhteisollisyyteen ‘Kassi ja kamera ovat kylld mukana ja olen kuvannut Sokevan
johtajana’, nain  sanoo johtaja, jonka siveltimia erilaisissa luonnon ymparistéissa”, Heli Vahasilta kertoo.
tydhuoneen ovi on aina avoinna niin Haastattelu tehtiin Cafe Regatassa - kahvilassa, jonne perheen koira
henkildkunnalle, yhteistyokumppaneille

vaatii paasta ihan aina, kun lahdetaan arkilenkille.

kuin kilpailijoillekin. Sivellinkuva: Heli Vahasilta.




M ARICKEN

Maricken on laadukkaiden tapettien, kankaiden ja matto-
jen maahantuoja. Yrittagjana Sharon Tuomes jatkaa aitinsa
jalanjalkia, tuoden eurooppalaisia brandeja Suomen
markkinoille. Tiimimme on kompakti, mutta osaamisem-
me ulottuu lagjalle, jolloin pystymme palvelemaan kor-
keatasoisesti niin kuluttajia kuin yritysasiakkaitamme eri
puolella Suomea. Seuraamme ajankohtaisia sisustustren-
deja, unohtamatta kuitenkaan ajattomuutta ja kestavaa
designia. Padmaaranamme alusta asti on ollut panostaa
laadukkaisiin tuotemerkkeihin ja lahes kaikki tuotteemme
valmistetaankin Euroopassa. Ydinosaamistamme ovat si-
sustukseen pehmeytta tuovat asiat; yksityiskohdat, jotka
saavat tilan tuntumaan viimeistellylta. Myymalamme si-
Jaitsevat Turussa ja Helsingissa ja tuotteitamme loydat jal-
leenmyyjiltamme ympari maan.

SANDBERG

Wallpaper

Sandberg Wallpaper edustaa kestavaa ruotsalaista tapet-
titaidetta, jossa intohimona on ollut luoda arjesta ja ko-
dista entista kauniimpaa. Inspiraatio vareihin ja designei-
hin loytyy usein Ruotsin maisemista seka ymparoivasta
luonnosta. Kaiken takana on kuitenkin ajatus kestavasta
skandinaavisesta designista, joka ilahduttaa sukupolvia
yksi toisensa peraan. Sandbergin uusin mallisto Ett Hem,
Oland toivottaa tervetulleeksi kesaiseen saaristokotiin
Odlannin saarelle. Harmoniset varit ja kuviot kietoutuvat
toisiinsa luoden lampiman ja kutsuvan ilmapiirin. Jotakin
eksoottista ja kiehtovaa l&ytyy Odlannin maisemista, joissa
karua luontoa muokkaavat auringon ja tuulen voimat.
Kuitenkin tama villi luonto ja loputtomat nakymat vetavat
katselijaa puoleensa.

www.maricken fi



Golvabian tuotteet tuovat
kodikkuuden kotiin,
kesamokkiin, toimistoon tal
hotellihuoneeseen

Ruotsalainen perheyritys Golvabia on ollut lattioiden ja
laattojen tekija jo yli 70 vuoden ajan. Yritys perustettiin
vuonna 1949, ja nykyaan kolmas sukupolvi jatkaa sen
toimintaa.  Golvabian  erikoisuus piillee  laadukkaissa,
kestavissa ja ekologisissa lattioissa, jotka valmistetaan
perheomisteisessa  tehtaassa  Smalandin metsaisilla
seuduilla, Jonkopingin etelapuolella.

"Golvabia on aina pysynyt uskollisena juurilleen ja samalla
kehittynyt ajan vaatimusten mukaan. Tavoitteemme on tuoda
kodikkuutta ja l@mpoéa asiakkaidemme koteihin, olipa
kyseessa koti, kesamokki, toimisto tai vaikka boutique-
hotelli,” kertoo Golvabian Suomen maajohtaja Kaj Norrman.

‘Golvabian lattiat yhdistavat puun luonnollisen kauneuden ja
korkin kaytannolliset ominaisuudet. Korkki lisaa lattioiden
mukavuutta ja ldmpda." Norrman painottaa, ettd Golvabia ei
l@hde lyhytaikaisten trendien mukaan, vaan Kkeskittyy
kestavyyteen ja ajattomaan tyyliin.

"Haluamme, etta asiakkaamme voivat nauttia lattioistaan
vuosikymmenia.  Ekologisuus on meille tarkeds, ja
panostamme jatkuvaan tuotekehitykseen, jotta lattiamme
vastaavat seka nykyhetken etta tulevaisuuden tarpeisiin.”
‘Laattojen osalta Golvabia tuo Suomen markkinoille raikkaan
tuulahduksen Etela-Euroopasta. Yrityksen valikoima tarjoaa
rohkeampia vareja ja ldmpimampia savyja kuin perinteisesti

Suomessa on totuttu ndkemaan. Tama sopii erityisesti niille, "Meidan tehtavamme on tarjota
jotka arvostavat yksilollisyyttd ja  haluavat  kotiinsa asiakkaillemme laadukkaita,
persoonallista ilmetta”, Kaj Norrman sanoo. kauniita ja kodikkaita ratkaisuja
‘Laattojemme avulla asiakkaat voivat luoda tiloja, jotka tuotteillamme.”

tuntuvat kodikkailta mutta myos uniikeilta. Haluamme tarjota
suomalaisille vaihtoehdon, joka erottuu edukseen,” han
sanoo.

Kaj Norrman
Suomen maajohtaja

Golvabia tekee ftiivista vyhteistyota jalleenmyyjien ja
sisustussuunnittelijoiden kanssa. Asiakkaiden tyytyvaisyys ja
onnistuneet projektit ovat yritykselle paras markkinointikeino.
- "Kuulemme usein jalleenmyyjiltd tarinoita siitd, kuinka tuotteistaan lOydat osoitteesta:
asiakkaat ovat innoissaan lattioistamme ja laatoistamme. Se golvabia fi

kertoo, etta olemme onnistuneet luomaan tuotteita, jotka
ylittavat odotukset,” Norrman kertoo.

‘Kaj Norrman uskoo, etta suomalaiset kuluttajat arvostavat
yha enemman tuotteita, joilla on tarina ja jotka kestavat
aikaa."

Lisatietoa Golvabiasta ja heidan

@golvabiafi
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Ainutlaatuinen maalaustela GreenRoll®, jonka valmistukseen on
kaytetty Seaqual Marine® Plastic-kuitua.

Seaqual Marine® Plastic -kuitu valmistetaan valtamerista
keratysta ja kierratetysta kulutus- ja teollisuusmuovijatteesta.
Yhteistyossa SEAQUAL INITIATIVEn kanssa.

Telan kaikki muoviosat on valmistettu 100% kierratysmateriaalista.



