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Zum Titelbild:

Mit ENTEC Uber Satellit nach
China

Das ist nicht die einzige Verbindung, welche das neue
Tochterunternehmen von Hans K. Schibli AG Ziirich und
NTS-Minchen mit «Videokonferenzy ermdglicht. Am

29. Oktober 1988 feierten die Griinder mit den geladenen
Gisten aus Politik, Wirtschaft und Presse das Entstehen
der ENTEC (Efficient New Technology).

Als Hohepunkt der Feier konnten die geladenen Giste
einer Videokonferenz mit Peking beiwohnen und dabei ei-
nen ersten Einblick in dieses neue Medium und die Akti-
vititen der ENTEC gewinnen. Ein Dankeschon an dieser
Stelle an die deutsche Bundespost und die schweizerische
PIT.

Der Konsul der Volksrepublik China in Zirich, Herr Qingzhong
Wang, spricht mit seinen Landsleuten in Peking.

Redaktion: Fur die Redaktion zeichnet Gaston Dussex
verantwortlich (Zeichen: Dx.)

Anregungen, Text und Fotos bitte senden an:
Hans K. Schibli AG, Redaktion «Der Schiblianer»,
Oberfeldstrasse 12c, 8302 Kloten

Druck: NZZ Fretz AG

Fotolithos/Repros: Reprotechnik Kloten AG

Geschéaftsadressen Hans K. Schibli AG:

Hans K. Schibli AG
Elektrotechnische Anlagen
Klosbachstrasse 67, 8030 Z(rich
Telefon 01/252 52 52

Telefax 01/252 81 82

B Projektierung und Ausfiihrung von Starkstrom-, Schwach-
strom- und Telefon-A-Anlagen

B Kabelfernsehen + Antennentechnik

B Warmepumpen + Heizungstechnik

Schibli-vision

Oberfeldstrasse 12c, 8302 Kloten
Telefon 01/813 16 16, Telex 825575 hks
Telefax 01/813 66 51

B CCTV- + Broadcast-Systems

Hans K. Schibli AG
Oberfeldstrasse 12c, 8302 Kloten
Telefon 01/813 74 34

B Schaltanlagen + Steuerungen

Niederlassungen:

Hans K. Schibli AG
Geschaftsfihrer; Otto Maneth
Oberfeldstrasse 12c, 8302 Kloten
Telefon 01/813 74 34

Hans K. Schibli AG
Geschaftsfihrer: René Maotteli
Poststrasse 35, 8957 Spreitenbach
Telefon 056/71 55 71

Filialen:

Hans K. Schibli AG

Geschaftsfilhrer: Ruedi Aschwanden
Fahnlibrunnenstrasse 10, 8700 Klsnacht
Telefon 01/910 63 66

Hans K. Schibli AG

Geschaftsflihrer; Fredy Fischer
Langackerstrasse 48, 8704 Herrliberg
Telefon 01/915 17 17

Hans K. Schibli AG
Geschaftsflhrer: Walter Rohr
Neuhofstrasse 7, 8708 Mannedorf
Telefon 01/920 08 06

Hans K. Schibli AG

GeschaftsfUhrer: Arthur Maurer

Alte Bergstrasse 3, Kindhausen, 8604 Volketswil
Telefon 01/945 52 66
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Liebe Schiblianer

Liebe Kunden und Geschaftsfreunde

Wir leben in einer wirtschaftlichen Bliite wie wohl noch
nie in unserer Geschichte. Und unser Wohlstand hat ein
weltweit einzigartiges Mass erreicht.

Die Folgerung aus diesen zwei Sitzen ist naheliegend und
klar: Wit sind die glicklichsten, frohlichsten, dankbarsten
Menschen aller Zeiten und aller Kontinente!

Sollten wir sein — sind es aber mitnichten! Wer im Berufs-
leben, in der Politik, in der Familie, in der Freizeitgestal-
tung verfolgt, was sich tagtiglich so tut, stellt fest, dass
offensichtlich keinerlei Zusammenhang zwischen Wohl-
stand und Zufriedenheit besteht. Oder anders ausgedriickt:
Der Mensch ist nicht zum Zufriedensein geboren. Oder
schrinken wir bescheidenheitshalber ein: Der Homo helve-
ticus ist es jedenfalls nicht.

Ich habe kiirzlich in der Fachschrift «Schweizer Ingenieur
und Architekt» einen Artikel von Dr. Sigmund Widmer,
alt Stadtprasident von Ziirich, gefunden, in welchem er
tiber Sicherheit und Risiko, die Schweiz und die Angst
schreibt. Ich zitiere daraus einen Abschnitt:

«Die Angst gehort offensichtlich auch heute noch zur Na-
tur des Menschen. An ein Leben ohne Angst sind wir
noch in keiner Weise gewohnt. In Gesellschaften, die ih-
ren Biirgern sichere Verhiltnisse gewihren, entsteht des-
halb ein gut sichtbarer ungedeckter Angstbedarf . ..» Der
«angedeckte Angstbedarf» ist zwar nicht der einzige
Grund, der uns am Glicklichsein hindert. Aber er ist ein
wichtiger! Wenn die unmittelbaren Griinde fiir die Exi-
stenzangst nicht mehr da sind, wenn das Raubtier nicht
meht vor unseren Hohlen lauert, wenn Kilte, Hungers-
néte und Seuchen unser Leben nicht mehr bedrohen, dann
suchen wir uns eben anderes, vor dem wir uns fiirchten
konnen.

Es gibt das «Einezwinzgi», eine Zeitung, die sich «Zur-
cher Jugendzeitung» nennt, herausgegeben von der «Ver-
einigung Ferien und Freizeit, Kontakt- und Dienststelle
der Ziircher Jugendorganisationen». Das Blatt erscheint
ungefihr einmal im Monat und wird mit Geldern der
Stadt Ziirich subventioniert. Auf Seite 2 jeder Ausgabe
wird darin eine umfangreiche Rubrik unter dem Titel
«Untergangsalmanachy» gefiihrt, in welchem minutios alles
aufgefithrt wird, was weltweit Tag fiir Tag an kleinen und
grossen Katastrophen aufzutreiben ist. Das «Einezwinzgi»
behauptet, mit diesen Angstvorstellungen den Anstoss zu
einem Umdenken geben zu wollen! Ist aus der Angst her-
aus je schon auf dieser Erde etwas Grosses geleistet wor-
den? «Die Angst ist ein schlechter Ratgeber», sagt auch
das Sprichwort.

Neben Dr. Widmers «ungedecktem Angstbedarf» des
Schweizers muss es aber noch etwas Weiteres geben. Dr.
Widmer, den ich hoch achte, mége mir verzeihen, wenn
ich seinem Begriff des «Angstbedarfs» meinen Begriff des

«Unzufriedenheitsbedarfs» hinzufiige. Ich attestiere uns
Schweizern, dass wir es fabelhaft verstehen, diesen Bedarf
mit immer neuen und fantasievoll erfundenen Methoden
jederzeit bis zum Uberfluss zu decken. Heute, wo wir be-
dauetlicherweise keine Griinde fiir Unzufriedenheit aus
wirtschaftlichen Mangelsituationen finden konnen, setzen
wir uns gegenseitig im Wirtschaftsleben dermassen unter
Druck, dass uns keine Zeit und keine Kraft fiirs Zufrie-
densein mehr bleibt. Wir besuchen dann Seminarien fur
positives Denken, damit wir doch noch kurz vor dem
Nervenzusammenbruch innig hauchen kénnen: Es geht
mir gut — es geht mir gut — es geht mir. .. Dabei geht’s
uns wirklich gut!

Euer H.J. Schibli

Modernes Management

Die moderne Wirtschaftswissenschaft unterscheidet divetse
Formen des Managements:

Mit leerem Beutel grosse
Springe machen.

1. Management by Kingurub:

2. Management by Nilpferd:

Sich mit grosser Schnauze
tber Wasser halten.

3. Management by Das Kader mit Mist zudek-

Champignons: ken und im Dunkeln lassen;
wenn einer seinen Kopf ans
Licht streckt, sofort ab-
schneiden.
4. Management by Bluejeans: An allen entscheidenden

Stellen eine Niete.

Schnell eintreffen, Staub auf-
witbeln und wieder ver-
schwinden.

5. Management by Helikopter:

6. Management by Robinson: Warten auf Freitag.

7. Management by Joggeli-
wot-go- Birli-schiittle:

Do got der Meischter sdlber
us und got go risoniere.
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Videokonferenz
(R e (e g sed s

Der 29. Oktober 1988 war ein grosser Tag an der Oberfeldstrasse 12c in Kloten.
Vom «Schibli-Haus» wurde versuchsweise eine Videokonferenz zwischen Klo-
ten und Peking geschaltet. Wir veroffentlichen gerne zwei Berichte der eingela-

denen Presse.

Zirichbicter
Zireher Mnterlinder

Redaktion:
Erhard Szabel, Chefredaktor (Sz);
Heinz Girschweiler, stv. Chefredaktor (gi)

Verlag und Druckerei:
Akeret AG, Druck+Verlag, Poststrasse 2,
8303 Bassersdorf, Telefon 01/836 65 55.

Videokonferenz Kloten — China
Hans K. Schibli AG und NTS Miinchen fordern Medium

Videokonferenzen, eine vorwiegend
geschiiftliche Anwendungsform der
sogenannten Bewegtbildkommunika-
tion, verbinden Besprechungspartner
an verschiedenen Orten durch Bild
und Ton als wiiren sie im gleichen
Raum. So geschehen am Wochen-
ende in Kloten, als eine Verbindung
mit der Expo-China in Peking aufge-
nommen wurde.

Die Moglichkeit, optische Hilfsmittel
wie Pline, Dokumente, dreidimensio-
nale Objekte, Foto- und Filmmaterial
in die Diskussion einzubeziechen, eroff-

net fir die Videokommunikation ein
breites Anwendungsspektrum. Neben
der intensiven visuellen Kommunika-
tion helfen auch Text- und Datenaus-
tausch gemeinsam Probleme und Ent-
scheidungsprozesse effizient zu bewilti-
gen. Mit Videokonferenzen vermeidet
man viele Routinereisen und gewinnt
wertvolle Zeit fiir die eigentlichen Auf-
gaben. Der Informationsaustausch ist
einfacher und schneller gestaltet.

Ein erster solcher Betriebsversuch
machte die neu gegriindete Firma Entec
(Partnerschaft zwischen der Hans
K. Schibli AG, Kloten/Ziirich, und der
Nachrichtentechnischen ~ Systemsent-

wicklungs GmbH Miinchen) am Wo-
chenende in Kloten., Die Verbindung
zwischen Kloten Oberfeld und der Ex-
po-China in Peking klappte wie vorge-
sehen. Um ein gutes Bild zu erhalten,
wurde die Verbindung iiber viele Statio-
nen geleitet. Ab der Oberfeldstrasse in
Kloten (Schiblihaus) — per Richtstrahl
nach Ziirich Herdern, Basel, Frankfurt
und via Satellit Erdfunkstrecke zur
Expo-China in Peking. Eine Verbin-
dung, die im Normalfall einige tausend
Franken kostet, die aber dank der
Dienstleistung der Deutschen Bundes-
post viel weniger Geld beanspruchte
(Betriebsversuch).

Es ist ibermittlungstechnisch kein Pro-
blem, dass sich die Partner hier und
dort gleichzeitig ab Bildschirm sehen
und horen konnen und zudem mit
einem Zusatzgerit gleich auch ab A4-
Format-Dokumentationen oder Zeich-
nungen ausgetauscht und begutachtet
werden konnen. Videokonferenz zeigt
auf, wie man jede Entfernung iiberwin-
det, wenn es um Geschifte geht, wie
man beim Design auf lange Erkldrun-
gen verzichten kann, wie man Forscher
und Entwickler an «einen Tisch» be-
kommt oder wie der Chef gleichzeitig
an zwei Orten sein kann. Eine Video-
konferenz aus einem privaten Biiro
oder Konferenzraum ist bei geniigender
Vorbereitung immer moglich. Hans
K. Schibli gibt Auskunft.

Warum Hans
K. Schibli AG
und NTS?

NTS ist der Entwickler und
Hersteller der Audiosysteme
speziell fur Videokonferenz.
Diese Systeme ermoglichen
es, dass auf der Tonseite eine
nattrliche Atmosphire ohne
riesige Mikrophone vor dem
Gesicht der Teilnehmer und
ohne Pfeifen, Echo und an-
dere storende Nebengeriu-
sche erreicht wird.
Schibli-vision ist seit Jahren
im professionellen Videobe-
reich titig und hat die Ver-
bindung weltweit zu nam-
haften Herstellern im Bild-
bereich. Was also liegt ni-
her, als das Know-how die-
ser beiden Unternehmer zu-
sammenzufiithren!

Georg M. Boos

Ich glaube, ich lasse mich
scheiden. Mein Mann be-
handelt mich wie ein
Dienstmadchen. Was mei-
nen Sie dazu?
Vion einem so riicksichtsvollen
Mann wiirde ich mich nicht
trenmen . . .

*

Mit meiner reizenden Nach-
barin habe ich oft Wande-
rungen unternommen. Jetzt
will sie plotzlich nicht mehr
mitkommen. Kénnen Sie
sich vorstellen warum?
Vermutlich sind sie das let3te
Mal 2u weit gegangen!

¥
Ich bin Auslinder und
wohne seit einem Monat in
Ziirich. Diese Stadt gefillt
mir sehr. Sind eigentlich in
Ziirich viele grosse Minner
zur Welt gekommen?
Nein, immer nur kleine Kin-

der!
*
Was ist Ihrer Ansicht nach

das beste Schlafmittel?
Das Beit!
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Aus dem Tagebuch des Chefs

® In der «Schweiz. Han-
delszeitung» tber Probleme
in der Schweizer Hotellerie
gefunden: « ..Wo  der
Mensch als Mitarbeiter bald
wichtiger geworden ist als
der Mensch als Gast. Giste
sind heute zu finden. Perso-
nal nicht.» Labsal auf meine
wunde Seele. Geteiltes Leid
ist halbes Leid.

® Von Somerset Maugham
stammt der  Ausspruch:
«Jede Generation lichelt
tber die Viter, lacht Gber
die Grossviter und bewun-
dert die  Urgrossviter.»
Schade, dass die Spanne, als
Vater und Grossvater zu le-
ben, statistisch gesehen, um
ein Vielfaches grosser ist, als
die Chance, sich als Urgross-
vater im Ruhme sonnen zu
konnen.

® «Wir wollen nicht die
Verstaatlichung des Men-
schen, sondetn die Ver-
menschlichung des Staates.»
Das sagte Heinrich Pesta-
lozzi vor langer, langer Zeit,
und ich traue ihm zu, dass er
auch glaubte, was er sagte.
Heute sagen noch alle das
gleiche — aber keiner glaubt
mehr daran . ..

® Die Frau eines Mitarbei-
ters ist im Triemlispital mit
einem Biiblein niedergekom-
men. Ich bewehre mich mit
einem Blumenstrauss und
Baby-Haus-Gutschein, um
Mutter und Baby zu besu-
chen. In Unkenntnis, dass es
die Triemli-Maternité gibt,
frage ich am Auskunftsschal-
ter des Spitals nach der Zim-
mernummer der jungen
Mutter und erhalte die Aus-
kunft: «Was, es Bébé hitsi?
Da sind Si faltsch. So 6ppis
Schoéns gits bi eus nod!»

@® Unser Geschiftsfithrer in
Spreitenbach, René Motteli,
zieht alle Register, um das
Geschiftsergebnis seiner
Niederlassung noch mehr zu
verbessern.  Seit  kurzem
kauft er Lose von Dorftom-
bolas in der Ostschweiz und
im nahen Ausland auf, ge-
winnt dann Kleinmotorra-
der, die er der Firma zu sehr
giinstigen Konditionen vet-
kauft. Ich darf nicht verges-
sen, ihm bei Gelegenheit
mitzuteilen, dass unser Be-
darf an Tofflis relativ klein
1st.

® Im Hauptsitz an der
Klosbachstrasse sind drei
Biiros an einen Untermieter
vermietet. Dieser braucht
eine Erweiterung seiner Te-
lefonanlage. Eines Tages
macht sich ein Monteur an
der Anlage zu schaffen. Er
sieht intelligent und ver-
niinftig aus, so dass man
glauben koénnte, dass er ein
Schiblianer sei. Auf seiner
Brust aber prangt der
Schriftzug einer Konkur-
renzfirmal Unsere Zita Egli
stand kurz davor, den Un-
glicklichen mitsamt dem
Untermieter in Sticke zu
reissen, als sich zum Glick
herausstellte, dass nicht eine
Fremdfirma im eigenen
Hause titig ist, sondern dass
der Monteur temporir flir
uns arbeitet, das Arbeits-
kleid aber noch von sei-
nem friheren Arbeitgeber
stammit.

® In einer gewittrigen
Sommernacht versplrt ein
Einbrecher das Bediirfnis, in
unseren 4drmlichen Rium-
lichkeiten nach irdischen
Schitzen zu suchen. FEr
schligt im Hinterhof ein
Fenster ein und steigt ein.

Eine Nachbarin hért und
sieht etwas, verstindigt die
Polizei, welche den Titer
bald darauf friedlich in
Empfang nimmt.

Meinen herzlichen Dank
wehrt die Nachbarin mit den
Worten ab, das sei doch
ganz selbstverstindlich, dass
man sich auch um andere
kiimmere. Die Polizei ist da
ganz anderer Meinung; sie
macht tiglich und nichtlich
die Erfahrung, dass einge-
brochen und gestohlen wird,
ohne dass Unbeteiligte, die
das feststellen, etwas mel-

den.

Es ist halt viel einfacher,
tber die «Vereinsamung in
der Stadt» zu jammern, als
sich um den Nachbarn zu
bemitihen. Und sei es auch
nur, um ihm sein Hab und
Gut schiitzen zu helfen!

Betty Bossi prasentiert:

Der neue Schibli-Quick

s e e e
«SCHIBLI QUlcR‘S"

o) Schnejdet
JLCi Sagt (fast)

gIelchm 4 - 10ne
Sche i 551g

Was auf den ersten Blick wie ein Instrument fiir die Kiiche
aussieht, hat einen volkswirtschaftlich ganz andern Wert in
Zeiten des absolut ausgetrockneten Arbeitsmarktes: Man
lege einen jungen, nicht zu dicken Elektromonteur quer zu
den Schneidstiben, driicke den Oberteil des Gerites kurz
und kriftig nach unten, entnehme darauf sorgfiltig die 8
Teilmonteure und 16se damit das driickende Personalpro-

blem.

H. ]. Schibli



der Schiblianer Januar 1989

Seite 6

Schibli-Schaltanlagen
und -Steuerungen

Auf dem Vorplatz eines der
modetnen  Zentren  der
Schweizerischen Bankgesell-
schaft (SBG) wurde im Mai
1986 durch Ivan «Lozzi» Pe-
stalozzi eine Maschinenpla-
stik, die «Zeitmaschine», et-
stellt. Mit dieser wollte
«Lozzi», wie er sich aus-
driickte, einen sichtbaren
Zusammenhang schaffen
zwischen dem unentbehrlich
gewordenen Computer und
den fur die Computer unent-
behrlichen Maschinen.

So entstand cine Eisenpla-
stik, 12 m hoch, welche zwi-
schen zwei 25 m? grossen
Wasserbecken steht. Zu je-
der Stunde wird eine farbi-
ge, 13 kg schwere Polyester-
kugel mit einem Durchmes-
ser von 6o cm durch ein Ri-

detwerk zuoberst auf die 3
Stockwerke hohe Plastik ge-
hoben, um von dort ins
nichste Wasserbecken hin-

unterzustirzen.
In diesem Becken kann an-
hand der Anzahl der

schwimmenden Kugeln die
Zeit auf die Stunde genau
abgelesen werden. Um 12
Uhr und um 24 Uhr werden
die Kugeln wieder ins obere
Becken zuriickgespiilt.
Schibli AG erhielt von det
SBG den Auftrag, diese
Zeitmaschine elektrisch zu
iiberholen, da immer wieder
Storungen auftraten.
Zielstrebig machten wir uns
an die Arbeit. Es wurden
Endschalter gewechselt, Ka-
bel neu eingezogen, Schiit-
zen umverdrahtet, eine spei-
cherprogrammierbare  Sie-
mens-Steuerung (SPS) ein-
gebaut. Es wurde Software

Die Zeitmaschine
S e e it o - o R Voo |~ =~ LY ass = e =il ars |

geschrieben, getestet, Doku-
mentationen erstellt usw.

Auf Anhieb lief die erste
Kugel durch das Riderwerk
und landete wie geplant mit
einem lauten Knall im Was-
ser. Alles lief unseren Er-
wartungen  entsprechend.
Aber oha litz — schon bald
erhielten wir die erste Sto-
rungsmeldung. Ich hatte
zwei Punkten zuwenig Auf-
merksamkeit geschenkt. Er-
stens, dass spielende Kinder
(kleine und grosse) nicht vor
der Zeitmaschine haltma-
chen und ab und zu einen
der leicht zuginglichen End-
schalter betitigen, welche
der Steuerung den Eindruck
einer Kugel vermitteln. Die
SPS vetstand die Welt (bzw.
die Signale) nicht mehr und
wartete und wartete und
wartete . . . Der zweite
Punkt waren mechanische

und witterungsbedingte
Einflisse. Bekanntlich wird
das Wetter im Freien abge-
halten, und so kommt es
vor, dass ausgerechnet zur
vollen Stunde der Wind mit
den Kugeln lustige Spiele
treibt, welche jedoch die
Elektronik nicht versteht.
Man geht davon aus, dass
durch Strémung eine Kugel
zum ersten Rad getrieben
wird. Aber wehe, der Wind
will das nicht. Auch kam es
vor, dass eine Kugel am
Rad, welches den Weiter-
transport tibernehmen sollte,
abprallte und mit Unterstiit-
zung des Windes stehen-
blieb.

Wir vereinbarten mit dem
Projektleiter der SBG, dass
wir bei jeder Stoérung geru-
fen werden sollten. Welch
ein Anblick, wenn sich an-
stelle ezner Kugel deren 11 in
der Maschine frohlich anein-
anderreihten, im Becken je-
doch keine solchen zu finden
waren.

So wurden mechanische
Riickhaltevorrichtungen an-
gebaut, Betitigungsfahnen
ersetzt, Schalter justiert, An-
triebsmotoren ersetzt usw.
Und siehe da — sie liuft und
lauft (auch mit Kindern und
Wind), wie man es sich von
einer Schweizer Uhr oder
von einer Schibli-Steuerung
gewohnt ist.

Wir méochten uns bei der
SBG und speziell beim Pro-
jektleiter, Hetrn Jund, fiir
den interessanten Auftrag
bedanken. Und wenn Sie,
lieber Leser, einmal in der
Nihe detr Flurstrasse sind,
schauen Sie zu und etfreuen
Sie sich. Ubrigens, wenn die
Zeitmaschine nicht in Funk-
tion ist, wenn Sie kommen,
ist sie nicht defekt, es ist
vielleicht nicht Zeit fir ei-
nen Glockenschlag . ..

Beat Lendi
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Mit dem Jahr 1988 ist fiir

die konzessionierten FElek-
troinstallationsunterneh-
mungen eine neue Situation
im Zusammenhang mit den
Telefoninstallationen einge-
treten. Die schon lange ge-
plante Liberalisierung im
Apparateverkauf hat begon-
nen! Wihrend der Erstappa-
rat noch immer Eigentum
der PTT bleibt und nur ge-
mietet werden kann, werden
nun Zweitapparate im Ver-
kauf bei PTT und Privatge-
schiften angeboten.

Von Anfang an in der Ge-
schichte der Telekommuni-
kation war der diplomierte
Elektroinstallateur  treuer
Mitarbeiter der Telefonver-
waltungen. Als sozusagen
verlingerter Arm war er
Mittler zwischen Kund-
schaft/Verbraucher und Ver-
waltung. Wir waren Berater,

Besteller und Installateur
und «durften» jeweils
schwere Vorwiirfe seitens

der Kundschaft an die Ver-
waltung «einkassieren», als
da sind: Verzogerung der
Hausanschliisse, Lieferungs-
verspitungen und lange
Wartezeiten fiir Apparate
und Zentralen. Jedoch wa-
ren unsere Dienstleistungen
allgemein zu wenig ge-
schitzt und anerkannt.

Die General- bzw. Kreisdi-
rektionen wurden friher

von treuen Staatsbeamten
gefiihrt, die fixbesoldete,
pensionsberechtigte und pri-
vilegierte ~ Lohnempfinger
waren. Heute sind die Di-
rektoren der G.D. politisch
plazierte Personen. Sie ha-
ben auch der Offentlichkeit
Rechenschaft abzulegen,
und die Medien machen ih-
nen die Arbeit nicht gerade
leicht. Ebenso haben die
Wirtschaft, die Fabrikanten
einen wachsenden Einfluss
und damit erreicht, dass der
Verkauf von Telefonappara-
ten freigegeben wurde. Es
ist eine bekannte Erschei-
nung, dass der Zentralenbau
und die Verkabelung bis
zum Privathaus Aufgabe
und Pflicht des Staates sind,
aber der Handel (wo’s keine
schmutzigen Hinde gibt) als
rentable Seite von allen ver-
langt wird.

Neue Technik

Als Bell 1876 den Telefon-
prototyp entwickelte, hatte
die Form des Apparates
kaum mit der Funktion et-
was zu tun. Man brauchte
eine schwingende Membran
mit einer elektromagneti-
schen Verbindung und ein
Kabel zu dtberfithren. Die
Telefonsubkultur ist lang-
sam gewachsen, die Appa-

rate wurden technisch ver-
bessert bis zum heutigen
ausgekliigelten  Stand  im
Bausteinsystem. Die Elek-
tronik macht’s méglich, dass
die Microtels zur Leichtge-
wichtsklasse gehoren.

Die Telefonbeniitzer von
heute sind andere Menschen;
sie wollen nicht mehr wie
ein Roboter in die Tasten
greifen, sondern mit Gefahl.

Man hat in den Filmen von
friher den Ausdruck ge-
prigt, wie z.B. nach einem
zirtlichen Gesprich oder ei-
ner heftigen Auseinanderset-
zung der Horer aufgelegt
wurde. Am Ende dieses
Jahrhunderts hat’s die Tech-
nik moglich gemacht, dass
man bei ruhigem Autofah-
ren plotzlich vom Liuten
des Telefons aufgeschreckt
wird. Der Anrufer hat keine
Ahnung, ob man sich viel-
leicht gerade auf einer Kreu-
zung befindet, beim Uberho-
len oder dhnlichen gefihrli-
chen Situationen sich mel-
den muss.

Zukunft

Nun, mit dieser Lage muss
man sich abfinden. Wihrend
noch vor kurzem der Elek-
troinstallateur die ihm an-
vertrauten Telefonapparate
sorgfiltig verwaltet und be-
treut hat, finden wir heute
schon bei jedem x-beliebigen
Hindler, neben dem Gemi-
segestell, auf einer Tankstel-
le, beim Grossverteiler in ei-
nem Korb die Apparate zum
Verkauf angeboten. Storte
uns manchmal die phantasie-

Das Wort des Redaktors

lose Formgebung bisheriger,
so verwundert uns der Firle-
fanz, der mit diesem wichti-
gen Gebrauchsartikel heute
getrieben wird. Neue For-
men, viele Farben und Mu-
ster bis zum differenzierten
Anrufton ist alles moglich,
und man wird sich daran ge-
wohnen miissen.

Fiir unser Gewerbe bedeutet
das vermehrte Anstrengung
im Sektor Kundenberatung
und Schulung unseres Perso-
nals. Ein weiteres Problem
wird die Lagerhaltung des
Gebrauchs-/Reparaturmate-

rials sein, das bei Ersatz oder
Erweiterung der bestehen-
den Anlage zur Verfugung
gestellt werden muss.

Die Telekommunikation hat
der Menschheit zu mehr
Nihe wverholfen; Kontakte
kénnen iiber weite Distan-
zen gepflegt werden. Das al-
les hat aber auch seine Tik-
ken, wenn man das richtige
Mass verliert. Manch einer
wird vom Telefon gestresst,
versklavt und winscht die
ganze Anlage ins Pfeffer-
land, um nur einmal in Ruhe
seine Schreibtischarbeit etle-
digen zu konnen. Alles spie-
gelt unsere Zeit: schnellebig,
Wegwerfgesellschaft, Busi-
ness und Money — und der
Mensch wird dabei abgewer-
tet. Aufhalten konnen wir
sie nicht, diese Zeit; aber
menschlicher werden lassen,
das soll eines jeden Vorsatz

o

Gaston Dussex
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v N Licht - Kraft - Telefon

Elsastrasse 16

Postfach

8004 Zirich-Lochergut
Telefon 01/242 44 44

Filiale Horgen:
Gehrenstrasse 42

8810 Horgen
Telefon 01/725 95 00

Glioth, der Sprayer. Hagi, skeptisch wie immer.
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Nachdenklich, oder meditieren sie? Der legendire Herr Wagner mit dem legendiren Dx. mit Frau als
Die Herren Bertschi und Ramseier. Gast.

o

R

uch die Filiale Horgen ist vertreten. :
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Herr Bir — gut gelaunt.

!/. al ‘ o ¥ '«!Asi £

Herr Grimm, der dienstilteste Mitarbeiter — «40 Dienstjahre».

H. J. Schibli, umgeben von schénen Frauen.
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Liebe Leserin, lieber Leser

175 Jahre Titigkeit im Baugewerbe
sind mehr als ein Anlass fiir ein Fir-
menjubildium. Bauen ist wie kiinstle-
risches oder wissenschaftliches
Schaffen ein Spiegel der jeweiligen
Gesellschaft und ihrer Wertvorstel-
lungen. Seit den Anfingen unserer
Firma im Jahr 1813 hat sich die
Welt verindert. Zirich hat seine
Einwohnerzahl vervielfacht und ist
zur bedeutendsten Schweizer Stadt
geworden. Neue Werkstoffe und

Geschaftsjubilaum

neue Verfahren haben das Bauen re-
volutioniert. Immer aber sind Bau-
werke Ausdruck einer bestimmten
Zeit, prigend fiir die Zukunft, denn
wie man baut, so lebt man.

J i

Hansjiirg Diener
dipl. Bauing. ETH/SIA
Prisident des Verwaltungsrates

Lieber Hansjurg Diener

Du bist zwar 9 Jahre jiinger als ich
— dafiir fithrst Du eine Firma, die
125 Jahre mehr auf dem Buckel hat
als die meine. Was uns beide aber
gleichermassen beschiftigt, ist die
Frage, wie wir die grossen Leistun-
gen unserer Viter wiederum in wei-
tere Generationen fihren kénnen.
Wir beide glauben an die Kraft des
mittelstindischen Familienbetriebes.
Es sollte uns ein kurzer Blick in die
Zukunft vergdénnt sein, um zu se-
hen, was die politischen, sozialen
und technischen Entwicklungen fiir
Moglichkeiten offenlassen, unsere
und unserer Viter Pline und Visio-
nen dannzumal noch zu verwirkli-
chen. Der Blick in die Zukunft ist
uns jedoch verwehrt. Das ist aber
wohl gut so; es wire nicht ausge-
schlossen, dass wir iiber die zukiinf-
tige Gewerbe-Un-Freiheit gehorig
erschrecken wirden.

Was auch kommen mag: Die Schib-
lianer wiinschen den Dienern eine
blihende Zukunft mit noch man-
chem Generationenwechsel!

; ,Zé
Herzlich Dein

Hans Jorg Schibli

100 Jahre Spaltenstein

Fiir jede Unternehmung gibt
es immet einmal einen guten
Grund fiir ein Jubildum. Bei
Elektro-Installationsfirmen
ist man stolz, wenn man
seine so Jahre feiern kann.
Andere Berufsgattungen ha-
ben eine lingere Tradition
und zihlen nicht zu den
neuetren Berufen.

Auf meinen Schreibtisch
flatterte ein Plakat: 100

tergesellschaften

Spalten- Schibli pflegte

war ein Singerkollege im
Chor «Chambre 24». Hans
K. amtierte als Kassier., Im
Alter von 85 Jahren kann
Karl Schwob bei guter Ge-
sundheit mit seiner Firma
das runde Jahrhundert fei-
ern. Thm personlich win-
schen wir noch viele Jahre
des Wohlergehens und der
Firma Spaltenstein AG er-
frith folgreiche Aktivititen im

Jahre Spaltenstein AG. Das
Baugeschift von Bassersdorf
und Zirich kann also auf
sein 10ojihriges Bestehen

zuriickblicken. (Die Toch-

stein AG Immobilien und
Ortobau AG Generalunter-
nehmung sind spiter ge-
grindet worden.)

Unser verstorbener Hans K.

gute Beziehungen zu Spal-
tenstein AG. Es gab dafiir
einen guten Grund: Der
Schwager von Alfred Spal-
tenstein, Herr Karl Schwob,

Bau- und Immobiliensektor.
Es ist immer noch ein Fami-
lienbetrieb, wodurch der
Fortbestand fiir die weitere
Zukunft gesichert ist. Dz,
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CCTV + Broadcast-Systems

In diesem Jahr trafen sich
die Fernsehfachleute an der
NAB in Las Vegas, an der
IBC in Brighton und an der
Photokina in Koln.

Auch Schibli-vision fehlte an
diesen Schauplitzen nicht:
einerseits um die Kunden
und Interessenten aus der
Schweiz am Messestand der
Hersteller zu begriissen und
andererseits um sich selbst
iiber die neuen Produkte
und Markttrends zu infor-
mieren.,

IBC Brighton war ein Hoéhe-
punkt fir Schibli-vision,

dutfte ich doch zum zweiten
Mal den Jadelowen von
FOR-A  entgegennehmen.
Bei diesem Jadelowen han-
delt es sich um eine Aus-

zeichnung, welche FOR-A
an europiische Vertretungen
jahrlich einmal abgibt. Es ist
dies eine besondere Aus-
zeichnung fiir besondere
Leistung. Fiinf Vertretun-
gen von etwa fiinfundzwan-
zig konnen diesen Preis ge-
winnen. Er wird vetrlichen
fur:

— am meisten verkaufte Se-

curity-Gerite;

DR:A compANY LIMITED

Cothibll 2 Rion-views

— am meisten verkaufte Spe-
zialvideogerite;

— am meisten verkaufte
Time-Base-Cottectors;

— am meisten verkaufte Vi-
deo-Typewriter;

— am meisten verkaufte Ge-
rite iber die gesamte Pro-
duktepalette.

Da nicht jeder Markt gleich

gross ist, werden die Ver-

kaufszahlen mit der Bevol-
kerung in Relation gestellt.

Schibli-vision durfte die

Auszeichnung fiir am mei-

sten verkaufte Gerite der

gesamten  Produktepalette
nach Hause nehmen. Das er-
fullt mich mit Freude und

Stolz, aber auch mit Dank-
barkeit gegeniiber unseren
Kunden, meinen Mitarbei-
tern und meinem Chef,
Herrn Hans Jorg Schibli.

Wie viele Preisempfinger in
dieser Situation mache auch
ich mir bei dieser Gelegen-
heit Gedanken dariiber, wie
wir den heutigen Stand von
Schibli-vision erreicht ha-
ben. Im Jahr 1981 mit zwei
guten Produktelinien an der
Klosbachstrasse  gestartet,
sind wir heute fast ein eige-
nes Unternehmen mit iiber

einem Dutzend Vertretun-
gen im modernen Schibli-
Haus in Kloten.

Damals waren wir ein Team
von vier Leuten; heute be-
schiftigt Schibli-vision drei-
zehn Mitarbeiter. Alles Indi-
vidualisten, welche sich zu-
sammengefunden haben, um
das gemeinsame Ziel zu er-
reichen: ndmlich Spass an
der eigenen Arbeit und im-
mer wieder neue Herausfor-
derung auf dem Weg zu zu-
friedenen Kunden.

Sicher, auch bei uns im PC-
75 herrscht nicht immer nur
Begeisterung, aber es gelingt
uns immer wieder, Gemein-

samkeiten zu finden, und
diese Einstellung macht un-
ser Team stark.

Das Vertrauen des Unter-
nehmers, gute Produkte, ein
starkes Team und zufriedene
Kunden haben uns so weit
gebracht, und wir machen
weiter so!

Georg M. Boos
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Dreidimensionales Fernsehen!

Schibli-vision bereit
fiir die Zukunft — ein
Laborbericht

Fernsehen, Flachsehen wer
kennt das nicht zur Geniige.
Man sieht einen spannenden
Film mit einer schoénen, wei-
ten Landschaft. Im gemiitli-
chen Sessel schaut man sich
den Film an, aber irgendwie
ist man nicht so ganz dabei.

Wo ist denn die Tiefe des
Raumes? Etwa im TV-Gerit
steckengeblieben? Natiirlich
ist unser Gehirn in der Lage,
die Illusion eines Hinter-
grundes vorzugaukeln.
Auch unsere Erfahrung be-
statigt: Ganz klar, dort hin-
ten muss die Landschaft
wohl weitergehen. Diese
Einschrinkung ist nun eben-
falls hinfillig geworden. Die
Losung heisst: «stereoskopi-
sche» Aufnahmetechnik.

Im Grunde ist dies eigent-
lich eine ganz alte, schon
sehr lange bekannte Art der
Aufnahme. Bereits im letz-
ten Jahrhundert wurden die
Grundlagen dazu erarbeitet.
Warum also nicht die mo-
dernste Technik beniitzen
und eine  elektronische
Schaltung dazu entwickeln?
Diese Idee hatte ich auf der
Insel Texel, als wieder ein-
mal Regenwolken den Fe-
rienhimmel  verdiisterten.
Nun sind bereits einige Mo-
nate vergangen, und etliche
blaue Scheine in Bauteile
umgetauscht worden. Die
«black box» ist geboren und
funktioniert sogar! Hier das
Prinzip dazu: Zwei TV-Ka-
meras werden im Augenab-
stand (6,5 cm) nebeneinan-
der montiert, synchronisiert
und gleichzeitig verwendet.

Die beiden Kamerasignale
werden in der «black box»
gemultiplext und als ein ein-
ziges Signal ausgegeben, wo
es von jedem guten Recor-
der aufgezeichnet werden
kann. Bei der Wiedergabe
liber einen normalen Moni-
tor durchliuft das Videosi-
gnal wiederum die «black
box», wobei gleichzeitig di-
gitale Impulse fiir eine LCD-
Brille gewonnen werden.
Diese Impulse steuern nun
die elektronische Brille, so
dass das linke Auge immer
nur das linke Kamerabild
sieht und umgekehrt. Das
Ergebnis ist in der Tat selbst
fiir mich verbliffend! Plotz-
lich wird der gewdhnliche
Heimfernseher zu einem
Fenster in den Raum hinein!
Wenn z.B. eine Person
durch die Stube geht, dann
«sieht» man, dass diese vor
einem Tisch, aber hinter ei-

nem Stuhl hindurchgeht.

Plastisches Fernsehen
— die Zukunft!

Sollte nun jemand neugieri
= gletig
geworden sein, so kann be-

mitte wie vorher und l6st
die zweite Aufnahme, ohne
zu verkanten, aus. Spiter
schaut man sich das linke
und rechte Dia gleichzeitig
mit zwei «Guckis» an. Und
siche da, ein bisher nie ge-
kanntes Diagefiihl stellt sich
ein. Ein plastisches, dreidi-
mensionales und in der Tiefe
gestaffeltes Bild erscheint, so
dass selbst eine gewohnliche
Balkonaufnahme buchstib-
lich aus dem Rahmen fillt.
Sie wollen doch in Zukunft
mit beiden Augen sehen,
oder?

reits mit einem normalen
Fotoapparat und einem Dia-
film selber in Dreidimensio-
nen experimentiert werden.
Und so wird’s gemacht:

Man stelle sich auf einen
Balkon, stiitze seine IKKamera
auf dem Geldnder ab und vi-
siere ein schones Obijekt in
einiger Entfernung an. Das
Zentrum des Bildes sollte
dabei ein auffilliges Merk-
mal enthalten (z.B. Kirch-
turmuhr). Nach der ersten
Aufnahme verschiebt man
die Kamera um 6,5 cm nach
rechts, zentriert die Bild-

Viel Spass beim Experimen-
tieren mit der «3. Dimen-
siony.

R. Schar

Teamwork ist, wenn finf
Leunte fiir etwas bezahlt
werden, was vier billiger
tun kinnten, wenn sie nur
x4 dritt waren und 3wei
davon verbindert.

T e aeE—————— e e s )
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Videokonferenz Kloten—Peking bei Hans K. Schibli AG

Sehen - sprechen - lesen

o

Hier sind die Konferenzteilnehmer in China auf dem Bildschirm. Sie

unterhalten sich quasi von Angesicht zu Angesicht mit ihren Partnern
in Kloten. Zu Kontrollzwecken kann rechts auf dem Bildschirm die
eigene Szenerie, so wie sie die Partner sehen, eingeblendet werden.

Wenn bis anhin Geschifts-
partner aus verschiedenen
Lindern miteinander kom-
munizieren wollten, so ge-
schah dies traditionellet-
weise per Post; wenn es eil-
te, wurde zum Telefon ge-
griffen; und wenn die Sache
brenzlig war, wurde kurzer-
hand in das betreffende
Land gereist, Mit einer Vi-
deokonferenz kann nun in-
nert nutzlicher Frist nicht
nur eine Sprech-, sondern
auch eine Seh- und Lesever-
bindung zwischen Partnern
in verschiedenen Lindern
und Erdteilen hergestellt
werden. Vergangene Woche
ergab sich Gelegenheit, einer
solchen Konferenz zwischen
Kloten und Peking beizu-
wohnen.

In Deutschland ist die Tech-
nik der Videokonferenzen

etwas weiter fortgeschritten
als in unserem Lande. Bei
uns bieten rund finf Firmen
solche Riume und Installa-
tionen an. Unter ihnen neu
auch die Firma Entec, eine
Tochter der Hans K. Schibli
AG (Schiblivision).

Know-how
gegenseitig nutzen

An der neugegriindeten En-
tec ist das deutsche Unter-
nehmen NTS zur Hilfte be-
teiligt. Diese Firma hat Vi-
deokonferenzanlagen in mo-
dularer Form entwickelt, die
in praktisch jeden Raum in-
tegriert werden kénnen und
wenig Platz beanspruchen.
Bei dieser Weiterentwick-
lung wurden auch bisherige
Tonmingel mit einer
Echounterdriickungsanlage

ausgemerzt. Um das Know-
how der beiden Firmen zu
nutzen und um dieser Tech-
nik  in der Schweiz
raschmoglichst zum Durch-
bruch zu verhelfen, wurde
die Entec (Efficient New
Technology) ins Leben ge-
rufen.

Entec bietet nicht nur ein-
zelne Gerite, sondern auch
ganze Konferenzanlagen an.
Ihre Marktanalysen sind auf
die Prognosen ausgerichtet,
dass in den nichsten Jahren
immer mehr Grossfirmen
und Konzerne sich solche
Anlagen einrichten werden,
um Geld und vor allem Zeit
zu sparen. Die PTT sind im
Begritfe, die Infrastrukturen
fir diese Technik auszubau-
en.

Hallo Peking

In den Riumen der Entec an
der Oberfeldstrasse war eine
grosse Schar von Interessen-
ten versammelt. Als Ehren-
gast unter ihnen der Gene-
ralkonsul von China in Zi-
rich. Die Videoverbindung
ab Kloten (Richtstrahlanten-
ne) lduft via Zirich—Basel-
Frankfurt. Von dort aus
geht es ab in die Liifte zu
einem amerikanischen Satel-
liten, der sich in einer geo-
stationiren Umlaufbahn be-
findet.

Die Expo-China in Peking
konnte problemlos erreicht
und mit den dortigen deut-
schen Empfingern gespro-
chen werden. Doch dann
klappte eine Verbindung mit
der deutschen Bundespost

nur halb: In Kloten sah man
den Konferenzraum in Chi-
na. Dort jedoch konnte man
Kloten bloss hoéren, aber
nicht stindig sehen. Die
Leute in China befiirchteten,
man werde ihnen die Ver-
bindung unterbrechen, und
sie seien nicht in der Lage,
sich auf chinesisch zu weh-
ren. Grosse Heiterkeit, als
sich der Generalkonsul pet-
sonlich in die Konferenz ein-
schaltete und aus der
Schweiz seinen Landsleuten
in China befahl, den Strom

ja nicht abzustellen. Doch in

Deutschland  hatten  die
Techniker immer noch
Schwierigkeiten mit der
Weiterleitung.  Hans  J.

Schibli bemerkte humorvoll,
dass immerhin die PT'T auf
Draht waren, ebenso die
Chinesen.

Die kleine Panne tat jedoch
der gelungenen Prisentation
keinen Abbruch. Um so
mehr nicht, als Peking Do-
kumente und Bilder im an-
geschlossenen  Fax-System
hiniibersandte, die in Kloten
innert Sekunden ausgeprin-
tert wurden. Als Entgelt fir
die entgangene komplette
Konferenz referierte die
PTT-Zwischenstation  mit
den Anwesenden. Der dor-
tige Verantwortliche de-
monstrierte die Moglichkei-
ten, die solche Videokonfe-
renzen bieten. Heute ist
diese Technik noch recht
teuer und exklusiv, aber
durch das stirkere Aufkom-
men und die besseren Ein-
tichtungen soll sich das fir
die Zukunft dndern. b.b.
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Vertritt internationale
Spitzenprodukte

orta
race

2% VIDEOTEK

FORA

AMPEX

Vinten

E ADAMS-SMITH

Videokonferenz

Begriffsbestimmung der
Deutschen Bundespost

Begriff

Videokonferenzen, eine vor-
wiegend geschiftliche An-
wendungsform der Bewegt-
bildkommunikation, verbin-
den Besprechungspartner an
verschiedenen Otten durch
Bild und Ton, als wiren sie
im selben Raum. Die Mog-
lichkeit, optische Hilfsmittel
wie Pline, Dokumente, Gra-
fiken, dreidimensionale Ob-
jekte, Foto- oder Filmmate-
rial in die Diskussion einzu-
beziehen, eroffnet fur Video-
kommunikation ein breites
Anwendungsspektrum. Ne-

ben der intensiven visuellen
Kommunikation helfen Th-
nen auch Text- und Daten-
austausch, gemeinsame Pro-
blemlésungen und Entschei-
dungsprozesse effizient zu
bewaltigen.

Vorteile

Mit Videokonferenzen ver-
meiden Sie viele Routinerei-
sen und gewinnen wertvolle
Zeit fiir Thre eigentlichen
Aufgaben. Sie machen Thren
Informationsaustausch einfa-
cher und schneller, gestalten
ihn flexibler und effektiver.

VIDEOKONFERENZ ist das Wirkungsfeld
der ENTEC

ENTEC ist eine Tochtergesellschaft der beiden Unternehmen

Hans K. Schibli AG NTS
El. Unternehmungen Nachrichtentechnische System-
Klosbachstrasse 67 entwicklungs GmbH

Lohensteinstrasse 22
CH-8030 Zrich D-8000 Miinchen 60

mit Sitz an der Oberfeldstrasse 12 ¢, CH-8302 Kloten.

Ziel der ENTEC ist die Férderung des Mediums Videokonferenz.
Auf der Basis attraktiver Produkte und dem Know-how-Potential
aus den Mutterfirmen ist ENTEC Ihr Partner fur Videokonferenz.
ENTEC bietet lhnen

- Projektierung und Ausflihrung schiiisselfertiger Konferenz-
studios

- Realisierung mobiler Videokonferenzeinheiten mittels
Modultechnik

- CONTSO Systemmodule

—NTS Audio-Konferenzsysteme mit Echocanceller

-CCS Mess-Systeme flir den Abgleich von
Konferenzanlagen

- Vermietung von Konferenz-Equipment

- Schulung im Umgang mit dem Medium Videokonferenz

— Verkauf-Leasing ENTEC bringt die Losung
- Service Wartung und Modernisierung bestehender

Konferenzanlagen
ENIEC

Oberfeldstrasse 12c 8302 Kloten Tel. 01 8131616 Fax 01 81366 51
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Personalchef Werner Beetli freut sich immer iber viele Jubilare.

Dienstjubilaumsfeier
R R T R T

Am Jahresende freut sich
Hans Jorg Schibli, seine
treuen Mitarbeiter zu emp-
fangen. Natiirlich gibt es Ju-
biliumsgeschenke mit einem
feinen Nachtessen.

Dieses Jahr hatten wir vier
Personen mit 10 Jahren, fiinf
mit 15, drei mit 20, zwei mit
25, drei mit 30 und zwel mit
35 Dienstjahren.

Unser Boss ist Freund der
Kultur und lidt zur Festum-
rahmung Kiinstler oder Mu-
siker ein.

Dieses Jahr war der be-
kannte Bauchredner Fred

3 *'-"5 L3

und Ronny alias Leopold
Kremo von Zirich an der
Reihe. H. J. Schibli sowie Z.
Egli traten sogar als Mitwit-
kende auf.

Das Zusammensein unter
den «Alten» ergibt immer
frohliche Stunden. Die Bi-
lanz: Es hat sich gelohnt, so
lange im Dienst der Firma
gestanden zu haben.

Enzo d’Aquino frisch aus
den Ferien zuriick.
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Paul Gomm in voller Freude.

Was denkt Beat Lendi?

Diny Wijers — fréhlich wie immer.

T P

e iy i

H. J. Schibli und Zita Egli als Hilfsbauchredner.

Erotik in der Bergwelt

Postkartengruss von Méttelis aus Grindelwald:

Der Eiger nach der Jungfrau schielt,
dass die der Monch nicht etwa stiehlt.
Det hat sich bisher noch enthalten,
mit dieser Freizeit zu gestalten.

Es griissen aus den Ferien wir

und sind nicht Kuh, wohl aber Stier! Schi.



der Schiblianer Januar 1989

Die Herrliberger Schiblianer
gehen auf Reisen

Am Samstag, dem 4. Juni
1988, besammelten wir uns
schon sehr frith um o7.00
Uhr auf dem Bahnhof. Der
Zug fuhr uns tber Zirich
(umsteigen)—Aarau  (Friih-
stiick mit Kaffee und Gipfe-
li)-Olten—Solothurn ~ nach
Biel. Bei Regen (leider) ver-
liessen wir den Bahnhof und
vertrauten uns dem Bus an,
der uns richtig zur Schiff-
linde brachte.

Eine Schiffahrt ist immer
schon und reizvoll, dann
aber besonders, wenn man
mit einem guten Schafiser
bedient wird und zugleich
noch eine Lindlerkapelle an
Bord spielt. Diese Schiff-
fahrt brachte wuns iber
Twann—Ligerz—St.-Peters-
Insel-La Neuveville durch
den Zihlkanal in den Neuen-
burgersee und nach kurzer
Zeit bereits durch die Broye
in den Murtensee direkt
nach Murten.

Wir schauten uns das schéne
Stddtchen Murten an und
liessen uns auch hier wih-
rend der Mittagszeit kulina-
risch verwohnen, denn eine
Reise ist ja auch anstren-
gend.

In Murten beniitzten wir
wieder den Zug, um nach
Bern zu gelangen. Ein Spa-
ziergang zum Birengraben
hat sich gelohnt, denn die
jungen Biren waren gut ge-
launt und unterhielten die
vielen Zuschauer auf das be-
ste mit ihrem lustigen Spiel.
Auch lohnt sich in Bern das
Herumschlendern in den al-
ten Gassen und unter den

Lauben. Irgendwo reichte es
noch zu einem Bier, und
schon war wieder Abfahrt
Richtung nach Hause, nach
Herrliberg.
Es war, ein

wie immer,

schéner gemiitlicher Tag un-

ter Arbeitskameraden, die
sich nicht nur bei det Arbeit,
sondern auch ausserhalb gut
verstehen und vertragen.

Auch diese Reise war sicher

nicht die letzte Reise der

Hertliberger Schiblianer.
Fredy Fischer
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Sebr geebrter Redaktor

als ehemaliger «8708er»-Stift
vom Ziirichsee freut es mich je-
desmal, den «Schiblianer» u er-
halten.

Zur Abwechslung michte ich
mal selber eine Humoreske bei-
stenern, die letzthin im « Neuen
Lebeny, dem Zentralorgan der
qwei Millionen Sowjetdentschen,
erschienen ist. Zwar stammt die
Geschichte aus der CSSR, hier
mag es in letgter Zeit einigen
Abbau des allmdchtigen Biiro-
kratismus gegeben haben, aber
der Kern ist wobl immer noch
wabr!

In der Hoffnung, dass Sie sie

verwenden kinnen, verbleibe ich

mit freundlichen Griissen

Ueli Joss

Eiertanz

Gleich zu Arbeitsbeginn zer-
brach an meiner Schaufel der
Stiel. Ich nahm die Uberre-
ste und ging damit zum La-

gerverwalter. «Sieh  mal,
Fero, was mir passiert ist!
Ich brauche eine neue
Schaufell»

Ein ehemaliger Schibli-
«Stift» grusst aus Moskau

«So, so, eine neue Schaufel
mochtest du also? Dann gib
mir mal den Materialanfor-
derungsschein!»

Den Materialanforderungs-
schein?»

«Ja, von deinem Meister.»
Ich ging geradewegs zum
Meister.

«Selbstverstindlich wirst du
eine neue Schaufel bekom-
men. Wir bendtigen aber
vorher noch die Genehmi-
gung des Bauleiters.»

«Eine Genehmigung?»
«Natiirlich ist die Zustim-
mung des Bauleiters erfor-
derlich! Schliesslich sollen
wir ja rationell mit unseren
Arbeitsmitteln umgehen.
Eine neue Schaufel witd nut
auf Anweisung des Baulei-
ters herausgegeben. Ohne
sie ist jede Bitte von vorn-
herein zwecklos.»

Der Bauleiter winkte hilflos
ab. «Was, eine Genehmi-
gung fiir eine Schaufel? Un-
mittelbar vor der Aufteilung
der Quartalsprimie? Die
Verantwortung kann ich
nicht auf mich nehmen! Soll
doch der Leitende Ingenieur
die Weisung geben!»

Der Leitende Ingenieur fing
an zu gribeln. «Ja, wissen
Sie, die Sache ist nicht so
einfach . . . Wenn jedoch der
Direktor . . .»

Als ich mit den Uberresten
der Schaufel in das Dienst-
zimmer des Direktors stiirz-
te, blickte er mich zunichst
herausfordernd an. Doch als
ich ihm den Grund meines
Erscheinens erklirt hatte,
liess er sofort den Operativ-
stab versammeln. Um die
Frage des Schaufeltausches
zu entscheiden, erschienen
der Beauftragte fiir Arbeits-
schutz, der Kommandeur
der Betriebsfeuerwehr, der
Leiter der Materialversor-
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gung, der Verantwortliche
fir das Sozialwesen und
noch andere leitende Kader,
die ich nicht alle kannte.
Nach einer hitzigen Debatte,
die kaum zwei Stunden dau-
erte, einigte man sich
schliesslich.

Der Direktor rief umgehend
den Leitenden Ingenieur an.
Der Leitende Ingenieur ver-
fasste eine schriftliche Wei-
sung an der Bauleiter. Der
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Bauleiter
den Meister. Der Meister
unterschrieb den Materialan-
forderungsschein. Ohne
Umschweife hindigte mir
jetzt der Lagerverwalter das
gewiinschte  Arbeitsmittel
aus. Mit dem Gefiihl eines
Siegers stiess ich die Schau-
fel in das Erdreich. ..

Im gleichen Augenblick
zeigte die Werksirene den
Feierabend an.

beauftragte nun
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Fredy Fischer
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Eine echte Freude hat er
beim Kabeleinziehen. Ge-
nugtuung hat er, wenn alles

stimmt und das Tableau
schon angeschlossen ist.
M.H.

Storungsdienst

Eine lustige Geschichte ha-
ben wir mit dem Stérungs-
dienst vom Telefonamt er-
lebt: Unser treuer Kunde
Rolf Wohlgemuth, Metzge-
rei in Kloten, meldet uns,
sein Telefon gehe nicht
mehr. Sofort rufen wir den
Storungsdienst an. Nach ei-
ner Wartezeit meldet sich
eine Stimme: «Ihre Stérung
wird weitergeleitet. Ist im-
mer jemand in der Metzgerei
oder muss man sich vorher
anmelden?» «Nein, Friulein,
Sie konnen sich nicht vorher
anmelden, weil das Telefon
nicht mehr geht.» — «Aha,
ich schicke so schnell, wie’s
geht, jemand vorbei, aber
ich kann keinen Termin an-
geben. Ende der Stérungs-
meldung.»

D,

Unser
Wettbewerb

Im letzten «Schiblianer» ver-
offentlichten wir einen Wett-
bewerb. Die Frage lautete:
Wieviel Meter Rohr wurden
von Monteur José Suarez
auf die Kellerdecke dieses
Einfamilienhauses in Herrli-
berg verlegt?

Die Losung heisst: 3015 m,
und den 1. Preis hat gewon-
nen: Christoph Peter aus
Kloten mit 3000,75 m.

:

Herzliche Gratulafion, Chri-
stoph!
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Der folgende Brief unserer
Filiale Herrliberg an die Li-
tema-Sprechanlagen in Wi-
den AG vom 27. Mai 1988(!)
wurde uns bis heute nicht
beantwortet. Aus diesem
Grunde veroffentlichen wir
den Text in unserer Hauszei-
tung:

Betrifft: Sprechanlage von
Herrn E. F., 8704 Herrli-
berg

Sehr geehrter Herr Henry

mein Mitarbeiter Herr Blanz
und ich haben schon einige
Male mit Thnen telefoniert
betreffend die oben er-
wihnte Sprechanlage. Ich
teile Thnen jetzt schriftlich
mit, was wir lhnen bereits
miindlich erklirt haben.
Auf Thr Anraten hin haben
wir Thnen simtliche Appa-
rate dieser Anlage zur Revi-
sion zugestellt. Sie erklirten
uns, dass sich eine Revision
absolut lohne. Die Apparate
kamen zuriick, kosteten ei-
nige hundert Franken, wur-
den von uns wieder richtig
montiert und wieder in Be-
trieb genommen. Diese An-
lage funktionierte jedoch nie
richtig, traten doch immer
wieder Funktionsstérungen
auf.

Unserer Meinung nach un-
terhilt jede Firma, die Mar-
kenprodukte verkauft, auch
einen Servicedienst, denn
der Elektriker ist Installateur
und kein Apparaterepara-
teur. Obwohl wir Sie schon
einige Male miindlich gebe-
ten haben, ersuchen wir Sie
jetzt nochmals, den Service-
monteur bei unserem Kun-
den Herrn E. F. vorbeizu-
schicken unter telefonischer
Voranmeldung.

Apparateverkauf

ohne Service nach dem Verkauf!
e P e s T o e e e S e Ol

Wir hoffen ja nicht, dass wir
in unserer Hauszeitung
(siche Beilage) mitteilen
miissen, dass die Litema nur
verkanft obne Servicestelle.

Mit freundlichen Griissen
Hans K. Schibli AG
F. Fischer

Kommentar

(gilt fiir den Installatenr wie fiir
den Bauberrn): Fiir den Kauf

von Anlagen und Apparaten

Jeglicher Art sollen nur Firmen
beriicksichtigt werden, die iiber
einen eigenen Service verfiigen!

Mexag-Sichetheits—
technik

Was fiir die Firma Litema gilt,
trifft amch anf die Firma Me-
xag u. Bei dieser Firma wer-
den  Video-Tiirsprechanlagen
verkauft mit dem Versprechen,
ibr Service komme fiir alle Re-
paraturen auf. Am 23. Mai

1988 ist eine solche Anlage
«ansgestiegen». Troty diversen
Telefonaten, Briefen usw. ist ne-
ben leeren 1V ersprechungen siber-
haupt nichts passiert. Die Me-
xag brachte es nicht einmal fer-
tig, das uns am 12. Juli 1988
versprochene Schema der Anlage
z# schicken. Wie diese Firma
weiterempfoblen werden muss,
ergibt sich aus dem oben aufge-
Siihrten Bericht.

F. Fischer

Unser Service

wird in der Hans K. Schibli
AG gross geschrieben. Bei
der Kundschaft verbinden
sich mit diesem Begriff aus-
gedehnte Vorstellungen.

Davon kann unser Paul
Kropf mit einem guten Bei-
spiel aufwarten: In Lenk im
Simmental hat ein Skilift
eine Panne. Der telefonische
Hilferuf nach Kloten an den
Hersteller der Steuerungen
veranlasst unseren  Paul
Kropf, mit dem Servicewa-
gen der Schaltanlagenabtei-
lung ins Berner Oberland zu
fahren. Treffpunkt Talsta-
tion, mit dem Pistengerit bis
zur Pistenendstation, wo das
defekte Schiitz ausgewech-
selt wird und die Anlage
wieder betriebsbereit ist. Al-
les in Ordnung — der Be-
triebsleiter der Bahn ist iiber
die prompte Bedienung sehr
zufrieden, und Tausende
von begeisterten Skifans
huldigen am Sonntag wie-
derum ihrem geliebten Ski-
sport.

b B
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Lehrlingslager 1988 in EIm im Kanton
Glarus

Schibli-Bau im Glarnerland.

Am Samstag, 15.Oktober,
um 14 Uhr ging’s los: Mit
sehr guter Laune, die ibri-
gens die ganze Woche tber
anhielt, schaukelten wir mit
unserem  «Lehrlingslager-
Transit»y gemichlich gegen
Stiden, ins Glarnerland.
Ungefihr 1 Kilometer std-
westlich von Elm, im hin-
tern Sernftal, hatten wir die
elektrischen  Installationen
fur Licht und Kraft in zwei
%rfjsscren Stillen zu erstel-
en, welche nach einem La-
winenniedergang im Frih-
jahr neu erbaut werden
mussten.

Fur Freizeit und Unterkunft
stellte uns die Gemeinde
Elm das gemiitliche Skihaus
«Schabell» zur Verfiigung.
Die j00m Hohendifferenz
zwischen Arbeitsstelle und
«Heim» bewiltigten wir je-
weils mit einem Sessellift der
Sportbahnen Elm. Ein un-

vergessliches Erlebnis, mor-
gens um 7.15 Uhr gemiitlich
freischwebend, das Erwa-
chen der Natur geniessend,
zur Arbeit zu gondeln.

Landwirt Fridolin Freitag,
der fleissige Bauherr.

Von der tollen Arbeitslei-
stung der acht Viertjahrleht-
linge war ich sehr beein-
druckt. Am Sonntagabend
tibergab ich den Lehrlingen
Pline und Vorausmass. Sie
organisierten sich vorbild-
lich, so dass ich mich nicht
mehr um die Arbeit kiim-
mern musste und also meine
«Zusatzferienwoche» genies-
sen konnte.

Fir die ausgezeichnete Ki-
che war meine Frau besorgt.
Immer pilinktlich ertdnte der
Gong zum Nachtessen. Die
lobenden Worte der Leht-
linge fir Qualitit und Quan-
titit des Dinners haben
meine Frau offensichtlich
befliigelt, ertappte ich sie
doch manchmal noch gegen
Mitternacht in angeregten
lockeren Diskussionen mit
den Lehrlingen.

Besonders beeindruckt hat
uns alle die hervorragende

Gastfreundschaft der Elmer.
An einem verregneten Vot-
mittag erfuhren wir alles
Wissenswerte, Kulturelles
und Geschichtliches tber
Elm. Der Betriebsleiter der
Sportbahnen Elm, Herr W.
Baebler stand uns Red und
Antwort und verwdhnte uns
mit zwei tollen Tonbild-
schauen, Herr Frei, Betriebs-
leiter vom EW Elm, fihrte
uns durch sein Reich und
uberhdufte uns nur so mit
technisch Wissenswertem.
Die sehr gute Kamerad-
schaft unter den Lehtlingen
machte sich in vielerlei Hin-
sicht bezahlt. Die Arbeit lief
wie am Schniirchen, und am
Abend erlebten wir gemein-
sam viele gemiitliche Stun-
den bei Jass, Schach, Tisch-
tennis oder einfach beim
Plaudern am offenen Ka-
min,

Fir das gute Gelingen des
13. Lehrlingslagers mochte
ich mich an dieser Stelle bei
allen Beteiligten bedanken:

e~ |
Verkiirze Deinen Arger.

So verlingerst Du Dein Le-
ben.

In hundert Jahren wird
man’s lesen, was fiir Esel
wir gewesen.

Spinne am Morgen —
dann hast Du’s hinter Dir!

Der Lirm macht uns krank.
Nur das Knistern der Geld-
scheine beruhigt uns!

Betriebskantine:

Es freut uns, dass es Thnen
bei uns gefillt.

Aber wetden Sie nicht ir-
gendwo vermisst?
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den Lehrlingen

Alex Arreghini
Marcel Badstieber
Christian Blumer
Stephan Gerth
Bernhard Keller
Christoph Peter
Alain Schwab
Roger Surber

ORAG
Spreitenbach
Kiisnacht
Volketswil
Zirich (22)
Kloten
Ziirich (20)
Kloten

dem Betriebsleiter des EW Elm, Herrn Walter Frei, und
dem Bauherrn, Herrn Fridolin Freitag,

fiir die ausgezeichnete Zu-
sammenarbeit.

Herrn Regierungsrat Kaspar
Rhyner (Gemeindeprisident
Elm) fir die Koordination,
die freundlichen Worte und
die Tageskarten fiir ein Ski-
weekend in Elm und all je-
nen, die in der momentanen

Feierabendstimmung.

Arbeitslast ausgerechnet
noch eine Woche lang auf
ihren besten Stift verzichten
mussten.

Ich freue mich schon heute,
im nichsten Jahr ein dhnlich
positives Lehtlingslager or-
ganisieren zu diirfen.

Ueli Brasser

Ehemaliger Lehrlingsvater Peter Melliger auf Inspektion und Chri-
stoph Peter im EW Elm beim Tableauverdrahten.

Priska Brassers Schulung im Abwaschen.

Nachtrag zum Artikel von Herrn Brasser

... und der Unterzeichnete freut sich noch viel mehr,
dass et vor Jahren das Glick hatte, Ueli Brasser als
Instruktor fir die Schibli AG einstellen zu konnen.
Instruktoren zu finden, die ein Fachgebiet beherr-
schen: Das ist einfach. Instruktoren, die das Fachge-
biet beherrschen und dazu begnadete Lehrer sind, las-
sen sich nur mihsam finden. Solche, die dazu aber
noch begeisterte und begeisternde Lagerleiter sind und
erst noch eine Frau geheiratet haben, die iber Lager-
mutterfihigkeiten verfugt: Diese gleichen der beriihm-

ten Stecknadel im Heuhaufen.
H. ]. Schibli
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Interne Anlehre zum
Elektromontagemitar-
beiter (MMA)

1. Allgemeines

Die interne MMA-Anlehre
ist fiir Oberstufenschulab-
ginger gedacht, die der Be-
rufsschule wegen keine or-
dentliche Berufslehre absol-
vieren konnen. Die Ausbil-
dungszeit betrigt zwei Jah-
re. Der Lohn entspricht se-
mesterweise dem des Elek-
tromonteurlehrlings.

2. Praktische Ausbildung

Diese erfolgt zur Hauptsa-
che auf Neubauten und
grosseren Umbauten. Der
MMA arbeitet unter Anwei-
sung und Aufsicht eines er-
fahrenen leitenden Mon-
teurs. Die Betreuung unter-
scheidet sich nicht von der-
jenigen der Elektromonteur-

lehrlinge.

3. Theoretische
Ausbildung

Um ein systematisches Vor-
ankommen zu foérdern, wer-
den regelmissig interne
Schulungen  durchgefiihrt.
Das Stoffprogramm richtet
sich nach einem speziellen
Schulungsprogramm.

Ein allgemeinbildender Un-
terricht soll dem MMA ei-
nen Uberblick als Hilfe zur
Bewiltigung der Alltags-
probleme in Berufs- und Pri-
vatleben geben. Die Stirken
und Schwichen des Einzel-
nen und somit die Méglich-
keit eines Ubertrittes in eine
Berufslehre sind zu erken-
nen. Anhand einer Schluss-
arbeit sind das Kénnen und
die Fihigkeiten von neutra-
ler Stelle zu beurteilen.

Richtziele 1. Lehrjahr
Die handwerklichen Grund-

Jeder hat eine Chance
(e o e U Vel o saotie i~ ——o-=x (oo |

fertigkeiten erlernen; die
Werkzeuge, Maschinen und
Einrichtungen  instandhal-
ten; die auf der Baustelle
gingigsten Materialien und
Werkstoffe  kennenlernen;
einfache ~ Montagearbeiten
ausfihren; die eigenen Rap-
porte selbstindig erstellen;
den einfachen Stromkreis
kennen.

Richtziele 2. Lehrjahr

Die Grundfertigkeiten ver-
tiefen und erweitern; einfa-
che Installations- und An-
schlussarbeiten vorschrifts-
gemiss erstellen; Stunden-

und Materialrapporte erstel-
len; Lesen von einfachen In-
stallationsplinen und Ken-
nen der Symbole; rationelle
Handhabung der Werkzeuge
und Materialien; Kennen der
Gefahren des elektrischen
Stromes und der zur Verhii-
tung von Unfillen notigen
Massnahmen.

4. Aufwand Schultage

Schultage
Einfihrungskurs
bei Lehrbeginn 5
pro Monat 1 Tag
(exkl. Ferien) 9

Einfiihrungskurs

Anfang 2. Lehrjahr 3
pro Monat 1 Tag

(exkl. Ferien) 9
Abschlussarbeit 2
Total 28
5. Zeugnis

Nach Abschluss der Ausbil-
dung erhilt der MMA einen
Ausweis. Er trigt als Berufs-
bezeichnung: Elektromon-
tagemitarbeiter der Hans K.
Schibli AG und bestitigt
den erfolgreichen Abschluss
der 2jihrigen Ausbildung.
U. Brasser

Eine Chance fur Jugendliche

Um eine Berufslehre mit Er-
folg absolvieren zu konnen,
miissen die durch das Aus-
bildungsreglement festgeleg-
ten Anforderungen erfiillt
sein. Nicht jeder Jugendli-
che verfiigt iiber das dazu
notwendige Ristzeug, und
er musste bis anhin eine be-
rufliche Zukunft als Unge-
lernter in Angriff nehmen.
Eine denkbar ungiinstige
Ausgangssituation fiir den
vornehmlich praktisch be-
gabten Jingling.

Mit der Einfihrung unserer
internen  Montageschulung
besteht nun die Moglichkeit
einer beruflichen Ausbil-
dung in Teilbereichen des
Elektromonteurberufes,
welche den Fihigkeiten des
oft einseitig begabten Ju-
gendlichen angepasst st
oder individuell angepasst
werden kann. Wihrend die
im  Ausbildungsreglement

der Berufslehre erlangten
Zicle ihm entweder zu hoch
oder neben seiner Begabung
liegen, vermittelt ihm unsere
Ausbildung Kenntnisse und
Fertigkeiten zur Beherr-
schung einfacher Installa-
tions- und Arbeitsprozesse
und ermoglicht ihm auch
den Ubertritt in andere
Betriebe.

Die Anforderungen an den
Elektromonteur werden im-
mer grosser, so dass mit dem
Elektromontagemitarbeiter
eine sinnvolle, wichtige
Zwischenstufe  geschaffen
wird. Es ist zu beobachten,
dass der Elektromonteur
von heute sich nicht mehr
stark mit Montagearbeiten
beschiftigt. Er sucht eher
nach  komplizierten An-
schlussarbeiten und organi-
satorischen Aufgaben.

Es ist an der Zeit, in unse-
rem Gewerbe gesamthaft

eine Losung anzustreben,
um in Zukunft ohne teures,
unkompetentes Temporir-
personal auszukommen. In
diesem Sinne ist die ge-
nannte Chance fir Jugendli-
che auch als grosse Chance
fir das Elektroinstallations-
gewerbe zu verstehen.

U. Brasser

Auch Lehrlinge haben

Rechte,

eine Hand und einen Fuss.
*

Morgens mit Hochspan-

nung aufstehen,

mit Widerstand zur Arbeit

gehen,

den ganzen Tag gegen den

Strom schwimmen,

geladen nach Hause kom-

men,

an die Steckdose fassen

und eine gewischt kriegen:

Das ist Elektrizitit!
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Lehrbeginn

Die auf der Foto versammel-
ten 25 Lehrlinge beim Start
in ihr Berufsleben am
18. April 1988.

Im Jahr 1989 werden die
Lehren erstmals Ende Au-
gust beginnen aufgrund des
Entscheides fiir die eidge-
nossische  Schulkoordina-
tion. HEs wird sich geben,
dass dadurch mit Friihjahrs-
vertrigen arbeitende Lehr-
linge und im Frithjahr ab-
schliessende Jungmonteure
nicht sofort durch Erstlehr-
jahr-Lehrlinge ersetzt wet-
den konnen. Die Ausbhil-
dungszentren miissen dieser
neuen Situation angepasst
und neu programmiert wer-
den.

Interessant ist die Feststel-
lung, dass wir fiir den Spit-
sommer 1989 schon eine
schone Anzahl Lehrvertrige
abgeschlossen haben. Das
hat Vorteile fiir die Frihent-
schlossenen: dass sie sich
ihre Lehrfirma noch aussu-

chen konnen, dass sie wis-
sen, was auf sie zukommt,
und dass sie ihren Berufsweg
bereits vorgezeichnet haben.
Es hat allerdings auch bei

uns noch offene Lehrstellen;
selbstverstindlich wie im
Hauptgeschift in Zirich so
auch in den Filialen und

Tochtergesellschaften. Un-

ser Lehrlingsinstruktor U.
Brasser (Hauptgeschift)
steht fiir Auskinfte gerne
zur Verfligung.

Dx.

Berufsschulnoten Herbst 1988

Rang Lehrling Note Lehrjahr  Abteilung
1.  Matthias Wyder 5,0 % Volketswil
2. Bernhard Keller 5,5 4. Zurich, PC 22
Christoph Peter 5 4. Kloten
Thomas Jud 5,5 - Kloten
Thomas Friedli 555 5 Herrliberg
3. Marco Knecht 5,40 ol Kisnacht
4.  Christian Speck 5,44 4 Zirich, PC 23
s.  Silvan Lustenberger S5% 4. Zirich, PC 22
6.  Christoph Vetter 5,29 I. Minnedorf
7. Ralph Moser $,21 2; Ziirich, PC 20
8. Rony Miiller 5,15 1. Ziirich, PC 23
9. Roger Surber 5,11 4. Kloten
10.  Matthias Widmer 5,05 I. Spreitenbach
11.  Rolf Leibundgut 5,0 3. Kloten
Felix Strebel 5,0 2. Zirich (KV)

35 Lehrlinge erreichten die Noten 4,3 bis 4,9 und fiinf Lehtlinge schnitten ungentigend ab.
Sie werden im nichsten Semester zusitzlich Stiitzkurse belegen. Der Gesamtnotendurch-

schnitt liegt bei 4,66.
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Herzlichen
Dank

Anlisslich meiner Pensionie-
rung und zum G65. Geburts-
tag wurde ich mit Briefen,
Telegrammen, Geschenken

und Gratulationen reichlich
beschenkt.

Alles war fiir mich eine
grosse Freude, und ich
danke herzlich dafiir,
Unterlassen will ich nicht,
das Telefax aus Brasilien zu
drucken.

Ihr Gaston Dussex

Drei Dinge kommen nicht zuriick:

das gesprochene Wort,
das vergangene Leben
und die versiumte Zeit!

Gemeindeverwaltung:

Momentan sind keine Formulare erhiltlich,
da keine Formulare vorhanden sind,
um Formulare zu bestellen!

Mein Privatchauffeur hat
mich im Strassenverkehr
schon zweimal in Lebensge-
fahr gebracht. Datf ich ihm
nun kiindigen?
Geben Sie ihm doch noch eine
Chance . . .

%

Ich bin Polizist und etwas
verzweifelt. Fast jede Wo-
che muss ich wegen De-
monstrationen austiicken.
Haben Sie eine Idee, wie
man eine Volksmenge zer-
streut?
Gang einfach, man nimmt die
Miitze ab und sammelt!

3}

Ich bin Sekretirin und ganz
verwirrt. Im Restaurant in
der Nihe meines Arbeits-
platzes bittet mich jeden
Mittag ein Mann, doch end-
lich zu ihm zu kommen. Ist
das nicht ein Schmeichler?
Maglich, aber vielleicht ist er
anch Zabnargt . . .!

4

Meine Nachbarin trigt den
Ehering an der falschen
Hand. Was bedeutet das
wohl?
Viielleicht ist sie mit dem
falschen Mann verbeiratet!

*

Was ist eine militdrische
Blitzaktion genau?
Das ist ein Einsaty von
kurzer Dauer, iiber den nach-
ber sebr lange geredet wird!

*

Ich war kiirzlich finf Jahre
lang im Gefingnis. Irrtiim-
licherweise hat man mich
eine Woche zu lang behal-
ten. Was kann ich tun?
Lassen Sie sich diese Woche
beim nachsten Mal abgiehen.

*

Vor Gericht wurde ich ge-

fragt, wann ich Geburtstag

habe, doch ich sagte es

nicht. Bin ich im Recht?

Sicher. Der Richter hitte Ih-

nen doch nichts geschenkt . . .
*

Glauben Sie an die erziehe-
rische Wirkung der Ehe?
Ja, ich habe daran glaunben

wdissen!
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Hans Krug hat uns
verlassen

Am ersten Schneetag die-
ses Winters, am 21. No-
vember, haben Hans Krug
I die Krifte vetlassen, und
Anfang Nachmittag ist er
in seiner Wohnung sanft
entschlafen.

Zwar wussten wir von sei-
ner heimtiickischen Er-
krankung; trotzdem hat
uns die Nachricht von sei-
nem Tod sehr berihrt.
Wihrend 35 Jahren habe
ich mit ihm zusammenge-
arbeitet, und wir standen
in tiglichem Kontakt.
| Beide im Sternzeichen der
Waage geboren, haben wir
uns sehr gut verstanden;
beide erfiillten ihre Aufga-
ben in der Firma mit glei-
cher Freude, Interesse und
Hingabe.

Hans Krug war ein einma-
liger Mitarbeiter. Wir er-
ginzten uns gegenseitig
und l6sten vieletlei Pro-
bleme miteinander. Ob-
wohl er etwas jinger war,
hat er doch beabsichtigt,
bei meiner Pensionierung
auch aufzuhoren. Dieses
Geschenk war ihm nun
nicht vergénnt, obwohl er
es verdient hitte, einige
schone Jahre zu genies-
sen.

In seiner Jugend war er als
Soldat in Jugoslawien im
Krieg und erlebte diesen

Horror, drum hitte ich es
ihm gegonnt, wenn er ein
friedliches Alter mit seiner
lieben Frau Sofie hitte er-
leben diirfen. Sie hat bis
zum Schluss gehofft, dass
auch den beiden Kindern
Sonja und Manfred ein gu-
ter Vater erhalten bliebe.
Persénlich bin ich hart be-
troffen; sein Abschied ist
auch ein Verlust in mei-
nem Arbeitsleben mit vie-
len gemeinsamen Erinne-
rungen. Die Hans K.
Schibli AG verliert eben-
falls einen treuen, fihigen
und grundehrlichen Mitar-
beiter. Er verstand es aus-
gezeichnet, als Chefmon-
teur sein Personal zu fiih-
ren, und er war eine kom-
petente  Autoritit. Die
Kundschaft schitzte sein
ruhiges Wesen, auf das
man sich verlassen konn-
te.

Seiner Familie sprechen
wir unser tiefes Beileid
aus. Wir hoffen, dass sie
Kraft und Trost findet,
um diesen Verlust zu tiber-
winden. Hans Krug wird
uns immer in Erinnerung
bleiben, und fiir alles, was
er geleistet hat, sagen wir

Dank!

Im Namen aller Schiblianer
Gaston Dussex

Abrollvorrichtung

(nach R.-Hager®-Art)
(R T S e T i

dern, kann ein Birostuhl
sehr von Nutzen sein. Die
Riickenlehne soll demontiez-
einer Bobine. Dieses System bar sein. Den Stuhl stellt
ist nicht sehr geeignet, um man auf den Kopf, so dass
das Kabel auszurollen. Rollt die Stuhlbeine nach oben
man es nach gewohnlicher zeigen. Nun kann das Kabel
Art aus, so gibt’s relativ daraufgelegt werden und ist
schnell ein grosses Durch- abrollbereit!

einander. Um das zu verhin-  Rony Miller, 1.-Jabr-Lebriing

Bestellt man bei der Firma
Reuters 200 Meter Kabel, so
kommen diese abgerollt von

Abrollvorrichtung |
- R.Hager- Ack)

Bestellt man  bel  da Frma Beulers
habel , se lkommen cdliese
Bebiene . Dieses System (st nichi sebr ogigned,
v das  auszurcllen . Wenn noch
aewdnlider Al abrolll, so kreat mon relakv sdhnel
ein  Qfosses Um dics 2 ver hinclesn
Yo en Boroskohh  sehs von  Nutzen sein. Dhe
Rickenlehne  sollie  demordier bar sein. Dec Slohd
slell mon ouf den Wopf 50 dass die  Stohlbeine

Qoo MHeter
oboerollt  von einer

moun B85

Dourcheinancles .

nach  Shen acdhawen. Nun lann das lobel dowoud -
aeleat wesden ,ondb ist  olrollloeseit,
Reuters - Kakel
Stundpeine

(a GedlLT)

=V ™= sitzPlache
Rockenlehne /"

demonkert %
M W i
M‘&cﬂ.« .L\lrb:w!

fiillten Terminkalender fiir

Der Stress von beute ist die
gute alte Zeit von dibermor-
ein ausgefilltes Leben. gen.

Gerhard Uhlenbruck

Manche balten einen ausge-
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Am Schwarzen Brett

Herr Urs Fatzer

hat einen Weiterbildungskurs erfolgreich bestan-
den und das Diplom zum

dipl. Kaufmann BVS

erhalten.
Wir gratulieren ihm recht herzlich zu dieser Lei-
stung!

Wir heiraten

Werner Grohmann

Elektromonteur,

Hans Huber,

Telefonanlagen AG

zm 12.12.1988, 16.00 Uhr, auf dem Standesamt in Regens-
orf 2

Claudia Krismer
Telefonistin,
Hauptgeschift Ziirich

Wir wiinschen dem Paar viel Gliick fiir die Zukunft.
EEm——————————eee ey

Es freuen sich Kurt und Uschi Benz
mit Cornelia und Barbara.

Ribenicker 3069,
5522 Tdgerig

Zufallig ges

...in der Tableauwerkstatt

am 28.10.1988 um 13.30
Uhzt:
Referenzkarte des  wohl

schnellsten Schiblianers. Al-
bert Einstein hitte seine
helle Freude. ]. Raszewski
macht es allen vor. Er hat
das Rezept gefunden, um
den gewaltigen Arbeitsberg
abzutragen: Man braucht
nimlich nur schneller als das
Licht zu sein, indem man die
Mittagspause um 12.5 Uhr

H. K. Schibli AG Name

8030 Ziirich

ichtet ...

antritt, die Arbeit aber um
11.85 Uhr schon wieder auf-
nimmt!

Unserem tberfleissigen Mit-
arbeiter gebiihrt ein dickes
Lob. ..
: U. Brasser

PS. Herr Casada wird eine
harte Nuss zu knacken ha-
ben. Welche Anderungen im
Rapportwesen wird er wohl
vornehmen?

Vorname

elez o i,2
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Bitte geben Sie die Karle mit dem Rapport Ihrem Able-i.lungslelre.'
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