
EDIÇÃO ESPECIAL VAMOS EM FRENTE!

Canoas, 
Rio Grande do Sul, 

Agosto 2025

... AGORA E
FUTURO

A história por trás do RedSquare — e por 
que ele mudou tudo.

Inauguração da sede que une tecnologia, 
história e propósito!

Expositora na ISC West, levando                       
inovação brasileira para o cenário global.

Quando a água levou tudo, mas não levou 
quem somos! - Enchente 2024,RS



ESPAÇO PARA O 
FUTURO

Fotos tiradas que já fazem parte da nossa 
história.

Aqui, cada sorriso registrado celebra o presente e 
abre caminho para o futuro.

VOCÊ FAZ PARTE
da nossa história...



Fotos de momentos especiais vividos na festa de                           
comemoração dos 20 anos da Promont. 08.08.25

VAMOS CONHECER?
Mas e os 20 anos de muitas histórias...



Os primeiros 10 anos

Mas, e os produtos...2025

Um passo de cada vez — e muitos deles contra a maré. 

2015
O projeto amadureceu. A primeira linha real de 

fechaduras conectadas chegou ao mercado — e 
com ela, a Promont conquistou sua primeira grande 
expansão internacional. Com a tecnologia integrada 
ao sistema da Johnson Controls, a Promont venceu 

uma concorrência global de telecom, superando 
empresas indianas, americanas e chinesas. O pro-
jeto atendeu 17 países, levando o SGR (Sistema de                    
Gerenciamento Remoto) e as fechaduras da Promont 
a um novo patamar. 

2010
Surgia a ideia da Fechadura Bluetooth. Um concei-

to ousado e totalmente fora dos padrões da época. O 
primeiro protótipo era quase artesanal: um cadeado 
enorme, com carcaça funcional, que abria com um 

código de 20 dígitos gerado manualmente. Cada 
número codificava data, hora e local de abertura. 
Não existia aplicativo, era tudo via Java. Mas funcio-
nava. E isso bastava. 

2005
Nascia, assim, a Promont. No começo, não havia 

investidor, nem linha de crédito, nem estrutura. Só 
uma ideia, vontade e uma frota de três Fiorinos fa-
zendo de tudo: manutenção de sites, instalação de 
proteções metálicas, limpeza de muros, consertos 
elétricos. Cada centavo ganho com esses serviços 
era reinvestido em tecnologia. A Promont nasceu na 
rua, não no laboratório. E talvez por isso sempre en-
tendeu tão bem a dor de quem está lá fora.

Foi nesse cenário que surgiram os primeiros 
produtos. O EP1000, um módulo de comunicação 
via E1, foi uma resposta direta a um “não” que Nilton 
ouviu na cara. Tentaram burlar sua solução, com-
prar direto do fabricante e cortá-lo da equação. Mas 
ninguém sabia o que ele tinha feito por trás daquele 
protótipo improvisado. E quando nada funcionou sem 
ele, a Promont voltou com um produto completo — e 
exclusivo. Estava selada ali a primeira grande virada.

Tudo começou com uma constatação dura, mas reveladora: o mercado residencial não valorizava ino-
vação. Na época, Nilton desenvolvia centrais de alarme com mais recursos que a concorrência, mas ninguém 
estava disposto a pagar a mais por isso. A resposta veio na forma de uma decisão corajosa — vender a antiga 
empresa e fundar algo novo, focado em quem realmente valorizava tecnologia: o setor de telecomunicações.  

Nestes primeiros 5 anos os produtos da 
Promont ainda eram voltados para alarmes e 
monitoramento. Parcerias com empresas is-
raelenses e foco em infraestrutura de telecom 
ajudaram a manter a empresa viva, e aprendendo.                                                                                                       
Foi nesse convívio direto com o campo que Nilton 

percebeu uma dor recorrente: o furto interno. Não 
era vandalismo aleatório. Eram pessoas com chave 
física que acessavam sites de telecom e roubavam 
equipamentos com facilidade. A resposta? Criar um 
sistema de acesso sem chave.  

Rosa Gigorski, Esposa do Nilton

No início, eu ajudava como podia: cozinhava para os funcionários, limpava a empresa, fazia o que fosse 
necessário para economizar. Confesso que no começo tive dificuldade em acreditar naquele sonho, 
porque as contas apertavam. Mas a paixão dele era visível. Cada produto era como um filho para 
ele. Quando vi a dedicação com que ele carregava aquela fechadura enorme, percebi que não era só 
teimosia — era fé.”



O que construímos 
até aqui 

500
Unidades fabricadas

EP1000 — módulo de comunicação 
via E1 para centrais de alarme, lan-
çado em 2009 com foco em trans-
missão de eventos para o sistema de 
monitoramento SGR Client.

De uma dúvida, nasceu uma revolução
Toda grande inovação começa com uma pergunta — e, muitas                
vezes, com uma negativa. O que antes era incerteza virou referên-
cia. Lançou a primeira fechadura Bluetooth do mundo. 

Um feito que transformou não apenas a empresa, mas todo o mer-
cado de segurança eletrônica.

Foram 10 anos de construção, pesquisa e desenvolvi-
mento — onde nasceram as primeiras grandes invenções 
da Promont, que serviram de base para tudo o que viria 
nos 10 anos seguintes.

Software SGR Client Aplicativo CAB1000

Da necessidade  
à inovação, 
do problema              
à solução.



Entre rupturas e reinvenções

Juntos no mesmo propósito!

E se hoje seguimos mais fortes, muito se deve a 
quem nunca deixou de acreditar. Praticamente 90% da 
equipe que esteve com a Promont desde 2016 con-
tinua presente, apoiando, acreditando e se dedicando 
todos os dias ao propósito. Essa trajetória também é 
deles — construída com lealdade, entrega e um senti-
mento que move tudo: gratidão.

Entre 2018 e 2020, a Promont viveu um dos mo-
mentos mais decisivos da sua história. Com sede  ad-
ministrativa alugada na Rua Coronel Bordini, em Porto 
Alegre, e produção terceirizada via Johnson Controls, 
a empresa seguia crescendo — mas carregava marcas 
recentes de um revés: uma antiga fabricante, parceira 
anterior à JCI, tentou apropriar-se da tecnologia da 
Promont e distribuir os produtos de forma indepen-  
dente. Foi um golpe duro, mas também um impulso.

Neste período de incertezas e mudanças, nasceu 
uma nova fase. 

A Promont consolidou sua essência em pesquisa e de-
senvolvimento, buscando mais autonomia, mais segu-
rança e mais inovação. Da força dessa base surgiram 
dois marcos tecnológicos: o RedSquare e o Unilock 
One — soluções “tudo em um”, que trouxeram um novo 
patamar de automação e controle ao portfólio da em-
presa.

O que poderia ter sido o fim, tornou-se um começo 
disruptivo. Mais que produtos, esse ciclo firmou o DNA 
da Promont: reinventar-se diante dos desafios, com in-
teligência, estratégia e coragem.

Escritório                                                                                                   
Bordini | Porto Alegre, RS

A Promont é, de verdade, uma empresa de união. Aqui, a palavra ‘família’ ganha 
ainda mais sentido — todos vibram na mesma energia, se ajudam, se apoiam… é 
realmente um lugar diferente!”

Pâmela Carvalho
Produção

2016



Se existisse uma frase capaz de resumir o espírito 
da Promont, seria essa: vamos em frente. Mais do que 
um bordão, ela expressa uma filosofia de vida e traba-
lho que acompanha Nilton desde sempre — presente 
nas conversas em família, nas decisões estratégicas e 
nos momentos mais desafiadores da empresa.

Foi em um relatório de consultoria, anos atrás, 
que essa frase ganhou ainda mais significado.                                              

O consultor Choi, saudoso parceiro, percebeu o quan-
to ela se repetia em cada conversa, como uma bús-
sola silenciosa guiando os passos da Promont. E foi aí 
que Nilton se deu conta: nunca é um fim. Sempre há 
algo a construir, aprimorar e evoluir.

Na Promont, o início e o meio são parte da jornada — 
mas o que nos move, todos os dias, é a continuidade. 
É o impulso constante de seguir adiante. Sempre. 

O Espírito do Vamos em Frente
A essência que molda pessoas, decisões e conquistas. 

Com o Nilton não tem início, meio e fim — tem início, meio e 
continuidade.”

Guilherme Carvalho
Comercial

A Promont iniciou sua parceria com o Instituto       
Caldeira em 2019, tornando-se membro desde os 
primeiros passos do hub e mantendo-se presente até 
os dias atuais. Foi também nesse ambiente de  ino-
vação que embarcamos nossa tecnologia RedSquare 
nas fechaduras que controlavam o acesso às portas 
de empresas e salas de reunião dentro do Instituto.

O Caldeira nos inspira constantemente com sua 
proposta de inovação, design industrial e transfor-
mação. É extremamente gratificante fazer parte de 
um espaço que promove conexões genuínas, troca 
de experiências e oportunidades de crescimento                   
colaborativo.

Conexão com o Instituto Caldeira

Membros do                       
Instituto Caldeira

2019



Quando o mundo parou... 

A pandemia de COVID-19 marcou uma das 
fases mais difíceis da nossa história — e da 
história do mundo. 

Economias instáveis, incertezas em todos os 
setores, empresas fechando as portas. 

Seguimos em frente!

Porque mais do que resistir à tempestade, escolhemos aprender com 
ela — e transformar cada queda em impulso para voar mais alto.

Instituto Caldeira | Porto Alegre, RS                         

2020

“Em memória e homenagem ao Choi, consultor que contribuiu de for-
ma significativa para uma visão mais ampla e estruturada do nosso 
negócio, sempre com questionamentos precisos que elevaram o nível 
de exigência e qualidade.”

Homenagem ao 
Kyung Hyun Choi



Recomeçamos.

A Promont também foi atingida. Perdemos nossa sede. 

Em meio ao caos, precisávamos tomar uma decisão: parar ou recomeçar. 

Crescemos. Evoluímos. Expandimos. E então nasceu a nossa unidade oficial: o grande 
prédio da Promont. Um marco físico da nossa resiliência, um símbolo do que é possível 
construir mesmo quando tudo parece ruir.

O contrato com a empresa parceira responsável pela fabricação dos nossos 
produtos foi encerrado. 

Com coragem, reestruturamos a empresa dentro 
de uma garagem. Literalmente. Ali, no que parecia 
o fundo do poço, nasceu uma nova fase: internali-
zamos nossa produção, repensamos processos e 
fortalecemos o nosso maior compromisso — com 
os nossos clientes.

Mantivemos a qualidade, asseguramos as entre-
gas, e ficamos ainda mais próximos de quem confia 
na Promont. Enquanto o mundo ainda se recuperava, 
a Promont renascia. E quando o mercado voltou a 
aquecer no pós-pandemia, estávamos prontos. 

2022



Depois do isolamento, 
um reencontro. 

Inauguração 
Sede | Canoas, RS

Durante duas décadas, a Promont não sobreviveu apenas por 
fazer bons produtos. Sobreviveu porque nunca abriu mão de 
entregar. Resolver o problema do cliente sempre veio antes do 
produto, da marca, do lucro. E isso moldou nossa cultura.”

Nilton Carvalho , CEO



Resolvemos o que ninguém 
via como resolvível. 

Persistimos, mesmo           
quando parecia não dar. 

Assumimos, comunicamos 
e corrigimos. 

Inovação

Resiliência

Transparência

Passamos 2022 inteiro no antigo local, reestruturando tudo, contratando, 
reorganizando layout, expandindo. Até que percebemos: era hora de bus-
car uma nova sede. E mesmo sem as condições ideais, decidimos comprar 
e reformar um prédio no bairro Rio Branco, onde hoje está a nova sede da 
Promont. Essa mudança não foi só estrutural, foi simbólica. Era a chancela 
de credibilidade que a Promont merecia.”

Carlos Panosso, Consultor e Parceiro Estratégico

2023



Quando a água levou tudo, mas 
não levou quem somos! 

Enchente Rio Grande 
do Sul Maio/2024

3 Metros 
de água

+ de 15 dias 
submersa

Área da produção

Cadeados Promont

Fase da limpeza



“Não é sempre que a gente encontra alguém, 
que faça bem, que nos leve deste temporal.”

No pior dos dias, quando nossa fábrica esta-
va submersa, a Kondak foi abrigo, estrutura e 
afeto. No dia 1 da enchente, nos estenderam 
a mão com espaço, acolhimento, café quente 
e solidariedade. Nossa produção seguiu, mas 
foi o gesto de vocês que nos manteve de 
pé. Obrigado, Kondak, por fazer parte desse 
recomeço. 

Gratidão a Kondak 

A Promont debaixo d’água, o chão 
coberto de lama, equipamentos flutu-
ando. Mas ali, no meio do caos, estava 
a mesma equipe. A mesma vontade. O 
mesmo nome. 

Vieram os resgates, a limpeza, re-             
construção. E mais uma vez mostramos 
que somos feitos de mais do que metal 
e software. Somos feitos de gente. 

2024

Lucas Veiga
Produção

Vejo a Promont como uma empresa com-
prometida com soluções inteligentes e 
seguras. O que mais me chama atenção 
é a maneira como ela desenvolve tec-
nologia pensando na praticidade do uso 
e na confiança dos resultados. É uma 
equipe que trabalha com seriedade, 
sempre buscando melhorar e inovar. 
 
O diferencial da Promont, na minha visão, 
está justamente nesse cuidado com cada 
detalhe, buscando entender as necessi-
dades do mercado e entregar algo que 
realmente faça sentido. Isso é o que mais 
me dá confiança no trabalho que a empre-
sa realiza.”



Produto lançamento:                                           
Ganha prêmio internacional

Onde a inovação encontra o público

Nossa estreia como expositores em um evento de grande 
porte. Em meio a grandes nomes do mercado, a Promont 
fez sua primeira grande aparição, e logo chamou atenção. 
Fomos reconhecidos com o prêmio de Produto Inovador 
em IoT. Uma conquista que impulsionou nossa presença 
no mercado.

ISC Brasil | São Paulo - 2024

Levamos para essa feira os aprendizados da nossa 
estreia, e colocamos tudo em prática. O resultado foi 
uma participação estratégica, com grande geração de 
leads, reconhecimento da marca Promont e ampla ex-
posição da nossa tecnologia. Uma oportunidade que 
fortaleceu nossa atuação e ampliou conexões valiosas.

Futurecom | São Paulo - 2024

Por mais que a enchente tenha dado uma grande 
rasteira na Promont, era hora de mostrar ao mer-
cado que ainda estávamos de pé. O que muitos dis-
seram que levaria anos para ser reconstruído, levamos                          
apenas dois meses. 

E então começou a nossa nova missão: provar, com 
presença e ação, que a Promont estava mais viva do 
que nunca.

Promont cruzou fronteiras e marcou presença na sua 
primeira feira internacional. O estande, inteiramente 
desmontável, saiu de Canoas rumo aos EUA carregan-
do mais que tecnologia: levava nossa história, nosso 
time e nosso propósito. Foi o início de um novo capí-
tulo, conectando a Promont ao mundo.

ISC West | Las Vegas - 2025

2024



Expandimos nossa presença na América Latina — e foi 
a vez do México receber a Promont como expositora 
na Expo Seguridad. E desta vez, como membros ofici-
ais da SIA (Security Industry Association) — um reco- 
nhecimento que nos posiciona como parceiros globais 
no setor de segurança.

Expo Seguridad | México - 2025

Expandimos a Promont para São Paulo com o objetivo de estar ainda mais próximos de 
nossos clientes. Mais do que uma mudança geográfica, foi um passo estratégico para 
fortalecer relações, acelerar negócios e ampliar nossa presença.

Com showroom, atendimento dedicado e um espaço pensado para 
conexões estratégicas,a unidade reforça nosso compromisso com 
a proximidade e a excelência.É aqui que ideias se tornam soluções, 
e parcerias ganham forma.

Unidade São Paulo | Um novo espaço para criar novas parcerias

Mostramos a força da Promont no nosso próprio ter-
ritório: Com presença marcante e inovação na vitrine.
Apresentamos lançamentos, fortalecemos parcerias e 
mostramos a evolução com tecnologia própria e design 
nacional. Ouvimos de perto o mercado e mostramos 
que o futuro da segurança já está acontecendo.

Exposec | São Paulo - 2025

2025



Ecossistema Promont: tecnologia que conecta, protege e simplifica 
Nosso portfólio une robustez, inteligência e conectividade — prontos para escalar operações e proteger 

ativos em qualquer lugar do mundo. Fechaduras modulares com design funcional, pensadas para aplicações em 
infraestrutura crítica. 

Antes de ser tecnologia, a Promont nasceu como 
uma ideia: criar projetos e realizar montagens — 
Promont. O nome veio da junção direta desses dois 
pilares, refletindo o desejo de tirar ideias do papel e 
colocá-las na prática, com as próprias mãos. 

Ao longo do tempo, o nome ganhou novas camadas. 
Promover tecnologia passou a ser mais do que uma 
conseqüência, virou missão. E assim, o que antes era 
apenas uma razão operacional, hoje carrega também 
o nosso espírito: transformar tecnologia em soluções 
reais, acessíveis e humanas.

Logo utilizado de 2005 até 2018

Logo utilizado de 2018 até atualmente

Por trás do nome, um 
propósito! 

Mais que um software, é uma plataforma robusta que integra fechaduras, sensores e alarmes, permitindo 
o controle de acessos e a gestão remota em tempo real. Tudo isso conectado ao aplicativo móvel, que trans-
forma o cotidiano dos usuários em uma experiência segura, rápida e eficiente. Tecnologia 100% proprietária e           
brasileira — do desenvolvimento à fabricação.

A linha Unilock nasceu do compromisso da Promont 
com uma segurança verdadeiramente conectada 
— sem abrir mão da simplicidade na instalação e da          
escalabilidade no uso. 

Por trás dos dispositivos, o SGR — Sistema de           
Gerenciamento Remoto — garante a inteligência da 
operação. Desde os primeiros dias, foi um dos pilares 
da nossa visão de futuro.

Leonardo Sodré
Comercial

É muito legal vender Promont! Estamos fa-
lando de uma empresa que respira inovação 
o tempo todo. Neste mês já colocamos uma 
nova linha de produtos IoT no mercado, e 
tem muita coisa incrível saindo do forno que 
o mundo ainda nem conhece.

Esse repertório de soluções bem pensadas 
pro dia a dia das operações faz com que 
nossas reuniões de venda sejam leves e 
confiantes — a gente entra tranquilo e sai 
com novos clientes encantados!”

2015



Surgimento do 
RedSquare

| 2019
O coração da Promont. Um módulo que concentra anos de aprendizado em campo, unificando con-
trole de acesso, alarme e automação em um só sistema. Pensado para ser versátil, expansível e 
disruptivo. É o DNA da Promont em forma de tecnologia. 

A ideia nasceu de uma inquietação constante: como 
condensar toda a tecnologia criada ao longo dos anos 
em um único módulo? Em uma das reuniões, surgiu a 
provocação — e se fosse possível desenvolver uma 
peça tão pequena que coubesse em qualquer lugar, 
mas que carregasse toda a inteligência dos produtos 
Promont? Foi nesse espírito que nasceu o RedSquare.                            

 O nome surgiu de forma espontânea, durante 
uma reunião estrátegica, e tomou conta da sala.                           
Em instantes, todos sabiam: era isso. RedSquare não 
era só um nome — era um conceito que unificava hard-
ware, software e conexão Bluetooth proprietária em 
um só chip. Pequeno no tamanho, imenso no impacto. 

Desde então, o RedSquare se tornou o coração dos 
produtos Promont, revolucionando a produção e a           
experiência dos clientes. 

2025

Alessandro Jacoby
Criador das marcas e            
identidade visual Promont

Quem disse que o Brasil não sabe jogar o jogo 
da tecnologia de ponta?

Enquanto muita gente ainda repete o mantra 
de que “aqui não se faz inovação de verdade”, 
a Promont chega como um tapa na cara do 
complexo de vira-lata e muda as regras do jogo 
na infraestrutura crítica...

...Em um mercado onde erro custa caro, con-
fiança se conquista em anos e qualquer ino-
vação precisa funcionar de verdade no mundo 
real. E não, isso não é exceção, é sinal de um 
cenário que está mudando por dentro.”

Guilherme Maurer
Pesquisa e Desenvolvimento

A Promont se posiciona como uma empresa com atu-
ação global, capaz de enfrentar desafios complexos com 
tecnologia robusta e inteligente. O grande diferencial 
está na capacidade de adaptação a diferentes cenários. 
O que realmente nos destaca é a cultura de que tudo é 
possível, há liberdade para inovar, testar ideias e desen-
volver soluções com impacto concreto para o mercado.”



Este não é o fim de um 
capítulo... 

Se você está conhecendo a Promont agora, saiba que está en-
trando em uma empresa de tecnologia com impacto real na vida 
de milhões de pessoas.

Aqui, o trabalho sério é valorizado. As pessoas são 
valorizadas. E você faz parte disso.

A Promont é feita de pessoas



Os próximos anos da Promont serão de expansão, evolução e 
ainda mais impacto. O plano é claro: ampliar nossa presença 
nacional e internacional, com foco especial nas Américas.

...Mas o começo de           
novas histórias juntos!

Vamos em Frente!

Estamos em crescimento, em escala, em movi-
mento. E quanto mais cada um se superar, mais 
forte será a Promont — e mais longe iremos.

Vamos crescer de 2 para 12 verticais de atuação, criar novos produtos, en-
trar em novos mercados e escalar tudo o que já construímos — sempre com 
propósito e tecnologia a serviço de algo maior.



R U M O  A O  F U T U R O !

Promont SoluçõesPromont

promont.com.br

Patrocinadores do evento 

Advocacia empresarial


