
Immobilienmakler-Websiten: 

Die Erfolgs-Checkliste

Websiten sind der Schlüssel zum Erfolg von Immobilienmaklern. 
Diese Checkliste bietet Ihnen einen klaren Leitfaden für alle
entscheidenden Schritte – von der strategischen Planung bis
zur technischen Umsetzung.



Strategie & Konzeption: 
Ihr Fundament für Online-Erfolg
Eine fundierte Website-Strategie ist das Fundament Ihres Online-Erfolgs. Ohne klare Konzeption
bleiben selbst die besten technischen Funktionen wirkungslos. Legen Sie hier den Grundstein für
maximale Wirkung und nachhaltiges Wachstum.

Klare Ziele setzen
Definieren Sie, was Ihre
Website erreichen soll:
Leads gewinnen,
Immobilien präsentieren,
Kunden binden.

Zielgruppe verstehen
Identifizieren Sie Ihre
idealen Besucher: Käufer,
Verkäufer, Mieter,
Investoren. Passen Sie
Inhalte exakt an ihre
Bedürfnisse an.

Vertrauen aufbauen
Vermitteln Sie sofort Ihre
Kompetenz und Ihren
Mehrwert, um potenzielle
Kunden zu überzeugen und
zu binden.

Klare Ziele: 
Der Umsatz-Booster Ihrer Website
Definieren Sie präzise den Zweck Ihrer Website. Sie muss drei essenzielle Ziele verfolgen, um
erfolgreich zu sein:

Leads generieren

Immobilien sichtbar machen

Potenzielle Kunden gewinnen

Ohne diese klare Ausrichtung verpufft das Potenzial Ihrer Website. Sie bleibt ein digitales
Schaufenster ohne echte Verkaufskraft. Sorgen Sie dafür, dass jedes Element Ihrer Website diese
Ziele messbar unterstützt.



Erfolgreiche Zielgruppenanalyse: 
Ihr Weg zum Kunden
Der Erfolg Ihrer Immobilien-Website hängt davon ab, wie gut Sie Ihre Besucher verstehen.
Identifizieren Sie Ihre Kernzielgruppen, um sie gezielt anzusprechen:

Käufer
Suchen das ideale Zuhause oder die
perfekte Investition.

Verkäufer
Wünschen die bestmögliche
Vermarktung ihrer Immobilie.

Mieter
Benötigen schnelle und effektive
Unterstützung bei der Wohnungssuche.

Investoren
Suchen nach rentablen
Immobilieninvestments mit hohem
Potenzial.

USPs klar kommunizieren: 
Ihr Wettbewerbsvorteil
Ihre Alleinstellungsmerkmale (USPs) müssen auf den ersten Blick überzeugen. Zeigen Sie
Interessenten sofort, warum Sie der ideale Makler sind.

Ihre Spezialisierung zeigen

Wohn-, Gewerbe- oder Luxusimmobilien

Regionale Marktkenntnisse

Besondere Expertise

Exklusive Services hervorheben

Digitale Besichtigungen

Individuelle Beratung

360°-Rundgänge

Professionelle Drohnenaufnahmen

Erfolgsfaktor: Platzieren Sie Ihre wichtigsten USPs prominent, damit sie sofort ins Auge fallen.



Vertrauen schafft Erfolg: 
Überzeugen Sie sofort
In der Immobilienbranche ist Vertrauen Ihr größtes Kapital. Ihre Website muss auf den ersten Blick
klar vermitteln, warum Sie der ideale Partner sind:

Vertrauen
Seriosität und
Zuverlässigkeit beweisen.

Kompetenz
Fachwissen und Erfahrung
klar darstellen.

Mehrwert
Den konkreten Nutzen für
den Kunden aufzeigen.

Ihre Besucher müssen sofort erkennen, bei Ihnen an der richtigen Adresse zu sein. Jede Sekunde
Unsicherheit kostet Sie potenzielle Kunden. Handeln Sie jetzt!

Design & UX: 
Ihr entscheidender Erfolgsfaktor
Professionelles Design ist kein Luxus, sondern Ihr stärkstes Verkaufsinstrument im Immobilienmarkt.
Mangelhaftes Design kostet Sie täglich potenzielle Kunden.

Sie haben nur 3 Sekunden, um einen überzeugenden ersten Eindruck zu hinterlassen. Danach ist
es zu spät.



Ihr Design: 
Schlüssel zu Vertrauen und Erfolg
Ihr professionelles Design ist mehr als Ästhetik; es ist die Basis für das Vertrauen Ihrer Kunden. Ein
überzeugender erster Eindruck entscheidet direkt über Ihren Erfolg im Immobilienmarkt.

Was Sie vermeiden müssen:

Veraltetes Design

Unprofessionelle Schriftarten

Unstimmige Farbpaletten

Überladene Layouts

Pixelige Bilder

Worauf Sie setzen sollten:

Moderne Typografie

Kohärente Farbgebung

Klare, intuitive Strukturen

Hochauflösende Bilder

Ihre Makler-Website: 
Klarheit schafft Kunden
Vermeiden Sie, potenzielle Kunden mit einer überladenen Website zu verlieren. Eine klare, intuitiv
bedienbare Online-Präsenz sichert Ihnen Leads und Vertrauen.

1

Menüpunkte straffen
Konzentrieren Sie sich auf 5-7
prägnante Menüpunkte, die
sofort zur gewünschten
Immobilieninformation führen.

2

Inhalte strukturieren
Gliedern Sie Ihre Texte in
lesbare Abschnitte und nutzen
Sie Überschriften, um Ihre
Angebote schnell erfassbar zu
machen.

3

Intuitive Navigation
Eliminieren Sie komplexe
Menüstrukturen. Ihre Besucher
müssen Immobilienangebote
und Kontaktinformationen
mühelos finden.

Wichtige Regel: Wenn ein Interessent länger als 5 Sekunden suchen muss, um die
gesuchte Immobilie oder Information zu finden, ist Ihre Navigation zu komplex – und Sie
riskieren, ihn zu verlieren.



Kunden im Mittelpunkt: 
Ihr Erfolgskonzept
Ihre Makler-Website muss sich um die Bedürfnisse und Probleme Ihrer Kunden drehen. Jedes
Element sollte diese Kundenzentrierung widerspiegeln.

Kundenprobleme lösen
Richten Sie Inhalte konsequent auf die
Herausforderungen Ihrer Kunden aus.

Konkrete Vorteile kommunizieren
Zeigen Sie klar auf, welche Lösungen Sie
bieten und welche Vorteile Ihre Kunden
daraus ziehen.

Vermeiden Sie: Lange Texte über Firmengeschichte oder Philosophie. Kunden interessiert primär,
wie Sie ihnen konkret helfen, ihre Immobilienziele zu erreichen.



Ladezeiten optimieren: 
Kunden gewinnen, Umsätze steigern
Langsame Websites kosten Immobilienmaklern täglich wertvolle Leads. Jede Sekunde Wartezeit
erhöht die Absprungrate drastisch und mindert Ihre Verkaufschancen.

3s
Verlorene Chancen

Nach 3 Sekunden verlieren Sie 40% potenzieller
Kunden.

1s
Optimaler Standard

Weniger als 1 Sekunde für Top-Rankings und
maximale Kundenbindung.

Ihre Schritte zur Top-Performance:

Bilder & Videos komprimieren: Schnelle Darstellung Ihrer Immobilienobjekte.

Scripts & Code optimieren: Für reibungslose Interaktion und schnelle Ladezeiten.

Caching implementieren: Wiederkehrende Besucher sofort überzeugen.

CDN nutzen: Globale Verfügbarkeit und blitzschnelle Auslieferung Ihrer Inhalte.

Vermeiden Sie Frustration und Absprungverhalten. Investieren Sie in schnelle Ladezeiten, um Ihre
Kunden zu halten und Ihre Immobilien erfolgreich zu vermarkten.



Mobile Optimierung: Ihr direkter Weg
zum Kunden
Kritisch wichtig: Fast 80% Ihrer potenziellen Kunden surfen mobil. Eine nicht-optimierte Website ist
ein direkter Umsatzkiller für Immobilienmakler.

80%

Ihrer Nutzer
Surfen mobil

60%

Aller Erstkontakte
Erfolgen mobil

Ihre Vorteile durch mobile Optimierung:

Nahtlose Darstellung auf Smartphones, Tablets und Desktops

Texte, Bilder, Buttons und Formulare funktionieren perfekt auf allen Geräten

Intuitive, touch-optimierte Navigation

Schnelle Ladezeiten – auch bei langsamer Internetverbindung



Favicon & Domain: 
Professioneller Auftritt bis ins Detail
Kleine Details machen den entscheidenden Unterschied für Ihre Online-Präsenz und
Glaubwürdigkeit.

Favicon & Thumbnail: 
Ihre digitale Visitenkarte

Sorgt für professionelle Darstellung in
Browser-Tabs.

Erhöht die Wiedererkennung in Lesezeichen.

Verbessert Ihre Präsenz in sozialen Medien.

Stärkt Ihre Marke als Immobilienmakler.

Kurze, klare Domains: 
Merkfähigkeit & Vertrauen

Ist kurz, einprägsam und leicht zu merken.

Stellt direkten Bezug zu Ihrem Maklerbüro
her.

Ist einfach zu tippen und minimiert Fehler.

Vermeidet Bindestriche und Zahlen für
Seriosität.

Fördert Professionalität und stärkt das
Vertrauen der Kunden.



III. Inhalte, die verkaufen: 
So überzeugen Sie Ihre Kunden
Content ist Ihr Königsweg im Immobiliengeschäft. Ihre Inhalte müssen potenzielle Kunden
begeistern, umfassend informieren und direkt zur Kontaktaufnahme bewegen.

Die zielgerichtete Präsentation Ihrer Immobilien und Dienstleistungen entscheidet maßgeblich über
den Erfolg Ihrer Online-Präsenz. Nutzen Sie diese Chance, um sich als vertrauenswürdiger Experte
zu positionieren und Abschlüsse zu erzielen.

Maximale Sichtbarkeit für Ihre
Immobilien
Ihre Immobilien sind Ihr Kapital. Platzieren Sie sie prominent auf der Startseite – nicht versteckt in
Untermenüs. Dies ist entscheidend für Ihren Erfolg.

Sofortige Präsenz
Ihre Top-Immobilien
gehören prominent auf
die Startseite, um sofort
Aufmerksamkeit zu
erregen.

Aktuelles Portfolio
Zeigen Sie Ihr
vollständiges und stets
aktuelles
Immobilienangebot.

Neue Akquise
Überzeugen Sie
potenzielle Verkäufer
durch sichtbare Erfolge
und Ihr breites Angebot.

Achtung: Jede versteckte Immobilie ist eine verlorene Chance. Nur maximale Sichtbarkeit
generiert qualifizierte Leads.



Emotionale Immobilienpräsentation:
Mehr als nur Daten
Um Immobilien erfolgreich zu verkaufen, müssen Sie Emotionen wecken. Reine Fakten überzeugen
potenzielle Käufer selten – inspirierende Präsentationen sind der Schlüssel zum Erfolg und fördern
Entscheidungen.

Professionelle
Bilder
Optimale Beleuchtung
und Perspektive
fangen die wahre
Atmosphäre jeder
Immobilie ein.

Immersive 360°-
Touren
Ermöglichen Sie
Interessenten, jede
Immobilie virtuell und
detailreich zu
erkunden – jederzeit.

Beeindruckende
Drohnenbilder
Zeigen Sie
Grundstücke und
Immobilien aus
atemberaubender
Vogelperspektive für
einen umfassenden
Eindruck.

Detailreiche
Exposés
Stellen Sie alle
relevanten
Informationen klar und
ansprechend dar, um
Fragen vorab zu
beantworten.

Eine inspirierende Präsentation, die Emotionen weckt, erhöht die Attraktivität Ihrer Angebote und
führt schneller zum erfolgreichen Abschluss.

Header-Visuals: 
Sichern Sie sich Aufmerksamkeit
Ihr Website-Header ist Ihr digitales Aushängeschild. Sekunden entscheiden hier, ob Besucher
bleiben oder weiterklicken.

Was wirkungsvolle Header-Visuals auszeichnet:

Qualität: Hochauflösende Bilder oder Videos

Emotion: Wecken Sie Faszination und Interesse

Repräsentation: Spiegeln Sie Ihr exklusives Portfolio wider

Performance: Schnelle Ladezeiten auf allen Geräten

Anpassung: Optimal für jedes Endgerät

Pro-Tipp:

Wechseln Sie Ihre
Header-Bilder regelmäßig,
um wiederkehrende
Besucher immer wieder
neu zu begeistern und
Ihre Marke dynamisch zu
präsentieren.



Ihre Website als
Lead-Maschine:
Interaktive Tools
Verwandeln Sie Website-Besucher in qualifizierte Leads.
Ohne effektive Lead-Generierung verpufft jeder
Website-Besuch ungenutzt. Nutzen Sie moderne,
interaktive Strategien, die weit über herkömmliche
Kontaktformulare hinausgehen und 24/7 für Sie arbeiten.
Jeder Klick ist eine potenzielle Geschäftschance, die Sie
aktiv nutzen müssen.



Content & Ratgeber: 
Ihre Expertenpositionierung
Positionieren Sie sich als unangefochtener Immobilienexperte. Hochwertiger Content steigert Ihre
Sichtbarkeit und verbessert Ihr SEO-Ranking nachhaltig.

Regionaler
Immobilien-Blog
Steigern Sie lokale
Relevanz mit Artikeln wie
"Immobilienpreise in
[Stadt]" oder
"Marktentwicklung
[Region]".

Experten-Videos
Erklären Sie komplexe
Themen (Finanzierung,
Kaufabwicklung) in Videos.
Bauen Sie Vertrauen und
Autorität auf.

Lead-Magnete:
Downloads
Generieren Sie qualifizierte
Leads mit Whitepapers,
Checklisten und
Ratgebern. Bieten Sie
direkten Mehrwert.

Umfassender FAQ-Bereich
Beantworten Sie die häufigsten Fragen von
Käufern und Verkäufern. Das schafft Klarheit
und spart Ihnen Zeit.

Evergreen-Content für SEO
Setzen Sie auf zeitlose Inhalte mit Longtail-
Keywords für dauerhaft hohe
Suchmaschinenplatzierungen.

Authentizität zählt: 
Echte Bilder, echtes Vertrauen
Bauen Sie Vertrauen auf und schaffen Sie echte Kundenbeziehungen. Authentische Bilder sind Ihr
Schlüssel zum Erfolg in der Immobilienbranche.

Für maximale Wirkung: 
Setzen Sie auf:

Professionelle Mitarbeiterfotos

Bilder zufriedener Kunden

Authentische Besichtigungsszenen

Echte Erfolgsmomente (z.B.
Schlüsselübergabe)

Glaubwürdigkeitskiller: 
Vermeiden Sie:

Avatare oder Cartoon-Figuren

Generische Stock-Fotos

KI-generierte Gesichter

Unprofessionelle Handy-Fotos



Effektive Call-to-Actions (CTAs): 
Ihre Umsatztreiber
Ihre CTAs sind mehr als nur Buttons – sie sind die direkten Verkäufer Ihrer digitalen Präsenz.
Gestalten Sie sie unübersehbar, präzise und handlungsorientiert, um Ihre Lead-Generierung maximal
zu beschleunigen.

Auffällige Gestaltung
Heben Sie Ihre CTAs
hervor. Formulierungen wie
„Jetzt Exposé anfordern“
oder „Kostenlose Beratung
buchen“ schaffen
Dringlichkeit.

Strategische
Platzierung
Platzieren Sie CTAs
prominent auf jeder Seite:
Startseite, Objektseiten
und Blogartikel. Jeder Klick
ist eine Chance.

Eindeutige
Botschaften
Vermeiden Sie vage oder
fehlende CTAs. Klare
Anweisungen führen
Besucher direkt zum
gewünschten Ziel.

Faustregel: Ein Besucher muss innerhalb von 3 Sekunden erkennen, wie er Sie kontaktieren
oder den nächsten Schritt machen kann.



Mehr Leads, mehr Erfolg: 
Effektive Tools nutzen
Maximieren Sie Ihre Lead-Generierung. Moderne Tools und Kanäle sprechen jeden Besuchertyp
optimal an und sichern Ihren Geschäftserfolg.

Immobilienwert in Sekunden
Bieten Sie eine sofortige Online-
Bewertung als attraktiven Lead-
Magneten an.

Direkter Kontakt: Chat &
WhatsApp
Ermöglichen Sie nahtlose Kommunikation
über die bevorzugten Kanäle Ihrer
Kunden.

Marktinsights: Newsletter
Halten Sie Interessenten mit relevanten
Marktinformationen und neuen
Angeboten auf dem Laufenden.

Besucher binden: Exit-Popups
Wandeln Sie abspringende Besucher mit
intelligenten Pop-ups in wertvolle Leads
um.

Exklusive Vorteile:
Kundenclubs
Bauen Sie Loyalität und wiederkehrende
Geschäfte mit eigenen Kundenclubs auf.

Reichweite maximieren:
Experten-Netzwerke
Nutzen Sie Netzwerke wie bvfi24.de, um
Ihre Sichtbarkeit und Lead-Generierung
zu steigern.



Immobilien-Leads
konvertieren: Mit
effektiven Funnels
Lead-Funnels wandeln Website-Besucher systematisch
in Kunden. Mobile Funnels sind entscheidend, um das
Smartphone-Nutzungsverhalten optimal für Ihre Lead-
Generierung zu nutzen.

Sichtbarkeit schaffen
Potenzielle Kunden auf Ihre Immobilien
aufmerksam machen.

Interesse wecken
Mit relevantem Content begeistern und
Neugier fördern.

Vertrauen aufbauen
Ihre Expertise präsentieren und
Entscheidungshilfen bieten.

Abschluss erzielen
Direkte Kontaktaufnahme oder
Terminbuchung ermöglichen.

Implementieren Sie leistungsstarke Lead- und Mobile
Funnels, um Ihren Erfolg in der Immobilienvermittlung
nachhaltig zu sichern und mehr Abschlüsse zu erzielen.



Optimieren Sie Ihren Kontakt –
Gewinnen Sie Kunden
Verlieren Sie keine Leads mehr! Jede Hürde bei der Kontaktaufnahme kostet Sie potenzielle Kunden.
Machen Sie den ersten Schritt für Interessenten so einfach und schnell wie möglich.

1

Klare Kontaktdaten
Telefonnummer und E-Mail-Adresse prominent
platzieren – sofort sichtbar und nutzbar.

2

Effizientes Kontaktformular
Gestalten Sie es kurz, prägnant und
benutzerfreundlich, um Absprünge zu
minimieren.

3

Live-Chat für Sofort-Support
Bieten Sie schnelle Antworten und persönliche
Beratung in Echtzeit an.

4

Direkte Online-Terminbuchung
Ermöglichen Sie Interessenten, Erstgespräche
umgehend selbst zu planen.

Achtung: Stellen Sie sicher, dass alle Formulare einwandfrei funktionieren und jede Anfrage sofort
bearbeitet wird. Schlechtes oder fehlendes Kontaktmanagement vertreibt Interessenten dauerhaft.



Ihr Erfolg: Die Checkliste für
Immobilienmakler
Ihre erfolgreiche Immobilienmakler-Website entsteht nicht zufällig – sie ist das Resultat strategischer
Planung und präziser Umsetzung dieser Checkliste.

8
Kernbereiche

Decken Sie alle relevanten
Felder ab – von Strategie bis

Marketing.

50+
Konkrete Schritte
Erfüllen Sie detaillierte

Anforderungen für jeden
Aspekt Ihres Online-Auftritts.

80%
Mobile Zugriffe

Mobile Optimierung ist
entscheidend für Ihre

Reichweite und Nutzerbindung.

Ihr nächster Schritt: Nehmen Sie sich jeden Punkt dieser Checkliste systematisch vor. Haken Sie ab,
was bereits erfüllt ist, und priorisieren Sie die noch offenen Aufgaben, um Ihr Geschäft
voranzutreiben.

Ihre Website ist ein lebendiges Projekt, das ständige Pflege erfordert. Überprüfen und optimieren Sie
sie regelmäßig, um Ihren langfristigen Erfolg zu sichern.


