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Ein integrierter Wachstumshebel fiir Unternehmen

1. Die 5.000 € KMU-Sofort-Forderung fiir Reichweite &
Social Media Content

Ausgangslage und Zielsetzung

Sichtbarkeit ist heute keine Marketing-Spielerei mehr, sondern eine betriebswirtschaftliche
Notwendigkeit. Ohne kontinuierliche Reichweite, klare Positionierung und verwertbaren Content
entsteht kein stabiler Leadfluss. Genau hier setzt die 5.000 € KMU-Sofort-Forderung fiir
Reichweite & Social Media Content an.

Diese Forderung ist bewusst niedrigschwellig, schnell einsetzbar und formlos beantragbar
konzipiert. Ziel ist es, Unternehmen sofort handlungsfidhig zu machen — ohne monatelange
Antragsverfahren.

Einsatz der Forderung fiir das Content-Paket
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Die Sofort-Forderung kann gezielt fiir das Content-Paket auf
https://kmu.network/foerdermittel/

eingesetzt werden.

Inhaltliche Einordnung des Content-Pakets (Kurzbeschreibung):

Das Paket ist kein ,,Design-Spielzeug*, sondern ein strategisch aufgebautes Content-System fiir
Unternehmen. Es zielt darauf ab, aus einem Unternehmen heraus verwertbare Inhalte zu erzeugen,
die:

die Positionierung schirfen,

. Vertrauen aufbauen,

Reichweite erzeugen,

und als Grundlage fiir Social Media, Website, Newsletter und Webinare dienen.

Typische Bestandteile sind unter anderem:

strukturierte Content-Formate (z. B. Prisentationen, Fachbeitrige, Podcast, Videos,
Infografiken),

* thematische Leitplanken statt beliebiger Einzelposts,
e  Inhalte mit Wiederverwendungslogik (ein Inhalt — mehrere Kanile),
e  klare Ausrichtung auf Sichtbarkeit und Kundengewinnung.

Forderlogik und Rechenbeispiel

e  Listenpreis Content-Paket: 5.000 €

Forderquote: bis zu 90 %

*  FEigenanteil Unternehmen: 10 % = 500 €

Forderfahiger Betrag: bis zu 4.500 €

Ergebnis:
Sie erhalten ein vollstdndiges Content-Paket im Wert von 5.000 € und tragen selbst lediglich 500 €
Eigenanteil. Der Rest wird iiber die Sofort-Forderung verrechnet.
Was ist zu tun?
e  Termin vereinbaren: https://sbc.international/termine/

. oder E-Mail schreiben: info@kmu.network
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2. Einsatz der KMU-Sofort-Forderung fiir die
Webinarplattform GoWebinar.Network

Rolle von Webinaren im Geschiftsmodell

Webinare sind eines der effektivsten Instrumente fiir:

erklarungsbediirftige Produkte,

Dienstleistungen mit Vertrauensbedarf,

B2B-Angebote,

hochpreisige Leistungen.

Richtig eingesetzt ersetzen Webinare keine Verkidufer — sie skalieren sie.

Die Plattform

Die Webinarplattform GoWebinar.Network bietet eine integrierte Losung fiir:
e Live-Webinare
. automatisierte Webinare (Evergreen)
e  Serien- und Kursformate
. Anmelde- und Teilnehmermanagement
*  Follow-up-Logiken
e langfristige Wiederverwertung von Inhalten

Die Plattform ist darauf ausgelegt, Marketing, Prisentation und Conversion in einem System
abzubilden — ohne technische Bastellosungen.

Forderfihige Leistungen

Die 5.000 € Sofort-Forderung kann anteilig auch fiir folgende Punkte eingesetzt werden:
1. Jahresbuchung der Webinarplattform
o Listenpreis: 948 €

o Forderquote: 50 %
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o Forderbetrag: 474 €
o FEigenanteil: 474 €
2. Einrichtung der Plattform inkl. erstem Webinar
o Listenpreis: 990 €
o Vollstindiges Setup
o Strukturierung eines ersten Webinar-Formats, inklusive Préasentation & Handbuch,
o FEinbindung in Marketing- und Content-Logik
o Auch hier: 50 % forderfihig iiber die Sofort-Foérderung
o Listenpreis: 990 €
o Forderquote: 50 %
o Forderbetrag: 495 €

o FEigenanteil: 495 €
Zusammengefasst

Sie konnen:
. die Plattform buchen,
. die Einrichtung finanzieren,
. ein erstes Webinar erstellen lassen,

* und jeweils 50 % der Kosten mit der Sofort-Forderung begleichen.
Was ist zu tun?

Hier ist ein Gesprich sinnvoll, da Setup und Einsatz stark vom Geschéftsmodell abhéngen.

e  Termin vereinbaren: https://sbc.international/termine/
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3. Kostenloser Fordermittel-Check fiir Unternehmen &
Mitarbeiter

Ziel des Fordermittel-Checks

Fordermittel sind kein Selbstzweck. Sie sollen Investitionen ermoglichen, Kosten senken und
Wachstum beschleunigen. Der Fordermittel-Check des KMU.NETWORK schafft Transparenz.

Umfang des Fordermittel-Checks

Der Check ist kostenlos und umfasst:
Fordermittel fiir Thr Unternehmen

e  regionale Programme (Land / Kommune),

bundesweite Programme,

EU-Forderprogramme,
e Investitions-, Digitalisierungs- und Innovationsforderung.

Fordermittel fiir Sie als Unternehmer

Weiterbildungsforderungen,

Coaching-Programme,

Qualifizierungszuschiisse,
e unternehmerbezogene Kompetenzforderung.
Fordermittel fiir Ihre Mitarbeiter
*  Weiterbildung und Qualifizierung,
e  Zuschiisse fiir Trainings und Umschulungen,
*  Kombinationsmodelle aus Lohn- und Weiterbildungskostenzuschiissen.

Ergebnis ist keine Forderdatenbank-Liste, sondern eine konkrete Ubersicht, was fiir Thr
Unternehmen realistisch nutzbar ist.

Was ist zu tun?

*  Antrag starten: https://pike.link/foerdermittel
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4. F&E-Forderung mit gesetzlichem Anspruch

Worum es geht

Viele Unternehmen wissen nicht, dass sie einen gesetzlichen Anspruch auf F&E-Forderung haben
— unabhingig von Branche oder Unternehmensgrofe.

Forschung & Entwicklung bedeutet dabei nicht:
. Labor,
. weille Kittel,
e oder GroBkonzerne.

F&E kann auch sein:

Softwareentwicklung,

. Prozessinnovation,

e technische Weiterentwicklung von Dienstleistungen,
*  Automatisierung,

* neue digitale Geschiftsmodelle.
Besonderheit

Diese Forderung ist kein Ermessensprogramm, sondern ein Rechtsanspruch, wenn die Kriterien
erfiillt sind.

Leistungen im Rahmen der Begleitung

Priifung der Anspruchsberechtigung,

strukturierte Erfassung der F&E-Aktivitéten,

Begleitung bei Antrag und Nachweisfiihrung,

saubere Abgrenzung gegeniiber Finanzamt und Priifinstanzen.
Was ist zu tun?

*  Anspruch priifen & Termin vereinbaren: https://sbc.international/termine/
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5. Finanzierungen fiir Unternehmen, Startups &

Immobilienprojekte

Grundverstandnis

Fordermittel ersetzen keine Finanzierung — sie verstéiirken sie. Genau hier liegt die Stérke des
KMU .NETWORK-Ansatzes.

Leistungen und Moglichkeiten

Das KMU.NETWORK unterstiitzt bei:
Unternehmensfinanzierungen

*  Wachstum und Expansion,

e Investitionen,

e  Restrukturierungen.
Startup-Finanzierungen

e  Friihphasen- und Wachstumsfinanzierung,

*  Kombination aus Fordermitteln, Eigen- und Fremdkapital,

e  saubere Strukturierung fiir Investoren.
Immobilien- und Projektfinanzierungen

. Bestandsimmobilien,

e Projektentwicklungen,

e  Bautriger- und Sonderprojekte.
Der Fokus liegt auf ,,Vermittlung* und auf:

e  Strukturierung,

. Vorbereitung,

e Unterlagenqualitit,

*  Finanzierungslogik,

. und Umsetzbarkeit.
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Was ist zu tun?

e Mboglichkeiten priifen & Termin vereinbaren: https://sbc.international/termine/
Fazit: Mehrere Hebel — ein System

Dieses Whitepaper zeigt bewusst kein einzelnes Produkt, sondern ein integriertes System:

Sofort einsetzbare Mittel fiir Sichtbarkeit

e Content als Fundament

e Webinare als Skalierungsinstrument

e Fordermittel-Transparenz

*  F&E-Forderung mit Rechtsanspruch

*  Finanzierungen fiir Wachstum und Projekte
Warten kostet Geld. Struktur schafft Optionen.
Herzlichst Thr

Harald de Vries
und das KMU.NETWORK Team

“ DER WACHSTUMSHEBEL FUR KMU:
FORDERMITTEL & SICHTBARKEIT EFFEKTIV NUTZEN

SOFORT-FORDERUNG FUR STRATEGISCHE ABSICHERUNG
SICHTBARKEIT & MARKETING & FINANZIERUNG

.
9 0 /o Forderbetrag (90 %): 4.500 €
10 the Eigenantei: 500 ¢
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Strategisches Webinar-Skalierung Kostenloser Rechtsanspruch auf Intelligente
Content-Paket mit 50 % Zuschuss Fordermittel-Check F&E-Forderung  Finanzierungslogik
Fokus auf Positionierung und Halbe Kosten fiir Plattform Transparente Analyse von Steuerliche Forschungszulage Kombination aus Fo i
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