
Sosyal Tedarik  
     Kontrol Listesi 

Sosyal Girişimlerin Hazırlık Süreci için 



Bu araç, bir satın alma, ihale veya sözleşme sürecine hazırlıklı olmak için kuruluşunuzda hangi alanlarda
geliştirme yapmanız gerektiğini belirlemenize yardımcı olacak bir kontrol listesidir. Bu kontrol listesini;

Satın alma ve sosyal tedarik kavramlarını anlamak, 
Satın almaya hazırlık için işletmenizin gereksinimlerini anlamak,
Hazırlamanız gereken belgeleri belirlemek için kullanabilirsiniz. 

Kontrol Listesinin Kullanımı 
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Kontrol Listesindeki Bazı Terimler 
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Tedarikçi Satın alım yapan kuruluşlara ürün veya hizmet sağlayan sosyal girişim.

Satın Alan
Kamu, özel sektör veya sivil toplum sektöründe faaliyet gösteren ve
ürün ile hizmet satın alan kurumlardır.

Sosyal Etki
Bir sosyal girişim tedarikçisinden ürün veya hizmet satın alındığında
ortaya çıkan ve toplumsal, kültürel ya da çevresel alanda yaratılan
olumlu değişimi ifade eder.

Sosyal Girişim
Sosyal girişimler, ana amacı sosyal, çevresel ya da kültürel etki
yaratmak olan ve bu amaç ile iktisadi/ticari faaliyetler yürüten, elde
ettiği gelir fazlasını ana amacı doğrultusunda kullanan sosyal ekonomi
işletmeleridir. (1)

Ticaret
Ticaret, ürün ve hizmetlerin para, para dışı araçlar veya alternatif para
birimleri karşılığında düzenli biçimde değiş tokuş edilmesidir. Sosyal
girişimler, yarattıkları etkiyi bu ticaret faaliyetleri üzerinden hayata
geçirir. Sosyal tedarik ise, bu etkiyi daha geniş ölçekte yaygınlaştırmak
ve büyütmek için önemli bir fırsat sunar.

Sosyal Tedarik
Sosyal tedarik, ürün ve hizmetlerin stratejik bir tedarik kararı ile ana
amacı sosyal, çevresel ve/veya kültürel etki olan sosyal girişimlerden
tedarik edilmesi sürecidir. (2)

(1 & 2) :Tanımlar, Sosyal Tedarik ve Sosyal Girişim , Yekpare

https://www.yekpare.org/sosyal-girisim
https://www.yekpare.org/sosyal-girisim
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Kontrol Noktası Dikkat edilebilecekler

Ticaret 
Ticari faaliyet yürütmek için gerekli
işletme kuruluş işlemleri
tamamlanmıştır ve ticari
faaliyetleriniz ana gelir
kaynaklarınızdan birisidir.

Bu, işinizin mali sürdürülebilirliği ve
uzun ömürlülüğü açısından önemli
bir faktördür.

Deneyim
Diğer işletmelere ürün/hizmet
sağlama konusunda deneyiminiz
var.

Bu, ürün ya da hizmetiniz için bir
pazarınız olduğunu ve B2B
(işletmeden işletmeye) sözleşmeler
konusunda deneyim ve yetkinliğe
sahip olduğunuzu gösterir.

Ekip
Güçlü bir yönetişim yapınız ve
yetkin bir ekip yapınız var.

Bu birçok biçimde olabilir; örneğin,
danışma kurulu, gerekli beceri ve iş
anlayışına sahip çeşitlilikte bir ekip.
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Sigorta Uygun sigorta poliçelerine
sahipsiniz.

Kamu sorumluluğu ve mesleki
mesuliyet sigortası gibi sigortalar,
alıcılar için önemli bir risk unsuru
olabilir. Sigortalar bazen tedarik
sürecine girmeden önce yerine
getirilmesi gereken bir gereklilik
olabilir.

Sözleşme
Kapasitesi 

Üstlenebileceğiniz ve başarılı bir
şekilde teslim edebileceğiniz
minimum ve maksimum sözleşme
büyüklüğüne dair öngörüye
sahipsiniz. 

Önceki deneyimleriniz ve geçmişte
başarıyla gerçekleştirdiğiniz sözleşme
büyüklükleri iyi bir göstergedir. Aşırı
hırslı olup istenen standartlarda iş
sunamamak, gelecekteki sözleşme
olanaklarınızı sınırlayabilir.

Akreditasyonlar,
Üyelikler ve
Lisanslar

Sektörünüz ve ürün/hizmetleriniz
için gerekli belge, lisans, üyelik ve
sertifikalara sahipsiniz.

Örneğin, bir catering şirketiyseniz,
gıda güvenliği mevzuatına uymanız
gerekir.

İşletme ve Operasyon 

Kategori
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Sosyal tedarik süreçlerinde gerekebilecek belirli bilgi ve belgeleri önceden hazırlamış olmak
süreçleri kolaylaştırabilir. Bu hazırlık süreci, yalnızca tedarik süreçlerine olan uygunluğunuzu
göstermekle kalmaz; aynı zamanda kurumsal şeffaflığınızı, etki odağınızı ve profesyonel
kapasitenizi ortaya koyar. Bu kapsamda, aşağıdaki bilgi ve belgelerin temin edilmesi, hem özel
sektör hem de kamu alıcıları ile güvene dayalı ilişkiler kurmanıza yardımcı olabilir

Ürün/Hizmet Bilgileri ve Fiyatlandırma: Sunulan ürün ya da hizmetlerin kapsamlı
açıklamaları ve güncel fiyat bilgileri.

Kuruluş Tanıtımı ve Faaliyet Alanları: Kuruluşunuzun amacı, faaliyet gösterdiği alanlar ve
temel yetkinliklerine dair özet bilgi.

Referanslar: Mevcut ve geçmişte hizmet sunulan müşterilerden alınan referanslar.

Üyelikler, Sertifikalar, Lisanslar ve Akreditasyonlar: Kuruluşunuzun sahip olduğu üyelikler,
lisanslar, sertifikalar ve akreditasyonlara dair belgeler ve kanıtlayıcı dokümanlar.

Sigorta Bilgileri: Kuruluşunuza ait geçerli sigorta poliçeleri ve ilgili sertifikalar.

Sözleşme Yeterliliği ve Geçmiş Performans: Benzer ölçekli işler ve sözleşmelerdeki
deneyiminiz, başarıyla tamamlanmış projeler.

Ekip Yetkinliği ve Deneyimi: Anahtar ekip üyelerinin özgeçmişleriyle birlikte, ekibin genel
deneyim ve uzmanlıkları.

Vaka Çalışmaları: Kuruluşunuzun gerçekleştirdiği projelere dair örnek çalışmalar ve başarı
hikayeleri.

Etki Ölçümü ve Sonuçlara Dair Kanıtlar: Yürütülen çalışmaların sosyal, çevresel ya da
ekonomik etkilerini ortaya koyan ölçümler ve somut sonuçlara dair kanıtlar.
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