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Bienvenidos a la 25¢ edicion de la revista online de Redline.

En esta edicion, estamos emocionados de celebrar el 19° ano de Redline Company
como agencia de marketing de referencia en la Costa del Sol y mds alld.. En linea con
el compromiso de Redline con la Responsabilidad Social Corporativa (RSC), en lugar de
organizar una fiesta, decidimos ofrecer ayuda a un negocio u organizacion por un valor
de 191919€. Si quieren saber mds sobre esto, pueden leer acerca del ganador de nuestro
regalo de cumpleanos, HighbGirls, un proyecto danés sin dnimo de lucro, en la pdgina 4.

Ademds, para conmemorar la ocasion, el equipo paso un divertido dia de trabajo en
equipo en ‘Studio Cerdmica’ en Estepona, donde trabajamos juntos para credr una pieza
de arte de ceradmica corporativa, pdgina 6.

También en esta edicion, proporcionamaos consejos sobre ‘Como construir la lealtad
del cliente con tu estrategia de marketing (pdgina 14) y ‘Cémo mejorar la pdgina de su
empresa en Linkedin’ (pdgina 28).

Sin olvidar que en este numero mostramos parte de los servicios de marketing que
brindamos a dos de nuestros clientes favoritos de Marbella; Churchill Books lanzado por la
empresaria mas joven de Marbella (pdgino 20), y Rosso Corsa, el mayor concesionario de
Ferrari en el sur de Espana (pdgina 32).

Y, por supuesto.. como ya no falta mucho para la Navidad y el Ano Nuevo, es el momento
de pensar en el 2024 y como puedes impulsar tu negocio, asi que, si quieres comenzar el
2024 con tu empresa en el siguiente nivel, jponte en contacto con nosotros ahoral
Lidmanos al 952 816 678.

iDisfruta la lectural

S R s

Managing Director Redline






iimpulsa tu negocio gracias al
regalo de 19 cumpleainos de Redline!

La agencia de marketing con sede en Marbella, Redline Company, celebro su 19°
aniversario ofreciendo servicios de marketing gratuitos para impulsar una empresa.
Tras recibir numerosas propuestas interesantes e imaginativas, el proyecto de la ONG
HighbGirls, con sede en Copenhague, ha sido anunciado como la empresa que se
beneficiard de servicios de marketing gratuitos por un valor de 1.919,19 €.

En qué consistia el regalo de
Redline

La propuesta estaba abierta a
cualquier empresa, organizacion

o0 emprendedor con un concepto
interesante que pudiera
beneficiarse de la experiencia

de recibir los servicios de

marketing de Redline. La asistencia
proporcionada por nuestro equipo
era completamente adaptable a
las necesidades de esta propuesta
y podria ir desde la creacion de una
estrategia de marca, de campanas
de generacion de leads, SEO, etc.
Redline buscaba ideas que fueran
beneficiosas para la comunidad,
por eso cuando nos llegd la
propuesta de HighbGirls vimos claro
que tenia que ser la elegida.

Ayudando a un proyecto sin
dnimo de lucro

La fundadora y directora de Redline
Company, Line Lyster, declaré:
“‘Sabemos que muchas empresas
estdn luchando por comenzar

o recuperar el terreno perdido
durante la pandemia, por lo que
No nos sorprendid recibir tantas
propuestas. Pero, al final elegimos
a HighbGirls, porque nos encanta
laidea de ayudar alas mujeresy a
las ninas a disfrutar del aprendizaje
y el trabajo en el campo de la
Ciencia, Tecnologia, Ingenieria

y Matemdticas (STEM). Nuestro
equipo, que es mayoritariamente
femenino, ademds de internacional
también lo tuvo claro cuando vio la
propuesta de HighbGirls”.
“HighbGirls es una ONG sin dnimo
de lucro, lo que significa que
depende de voluntarios y
donaciones para lograr sus
objetivos. Este proyecto, con sede
en Copenhague, representa varios
aspectos de los ideales de Redline
Company y es una prueba mds

de su amplia gama de clientes
internacionales’.

Acerca de High5Girls

HighbGirls es un proyecto disenado
para fomentar el interés de las
ninas y ofrecerles herramientas
para que se desarrollen en campos
STEM, asi como para incrementar
su confianza en sus propias
habilidades como emprendedoras
dentro del desarrollo techolégico

La pionera detrds de HighbGirls es
Marianne Andersen, una ingeniera
electronica con 25 anos de
experiencia en la industria Med
Tech. Fue la Unica mujer en una
clase de 32 estudiantes y una de
las pocas muijeres en la industria
corporativa de Med Tech. El
concepto de HighbGirls nacié de
la idea de querer compartir sus
conocimientos y de la alegria que
supone el aprendizaje y el trabajo
en campos STEM. Ademds de
querer lograr una mayor diversidad
de género en este sector en el
futuro.

Este proyecto tiene como objetivo
dar un Highb (choco esos 5)

a las nifas. Los modelos a

seguir y los referentes son un
elemento clave en el desarrollo

de cualquier persona. Por eso,

este proyecto cuenta con mds

de 100 profesionales y referentes
femeninos internacionales de

la industria STEM a seguir, que
crean narrativas positivas sobre

las mujeres y sus posibilidades

de desarrollo en el sector STEM. El
aprendizaje de estos valores se
imparte a través de campamentos,
debates, podcasts, eventos de
networking, entre otras actividades.

Estos referentes provienen del
sector privado, son emprendedores
O provienen de universidades
donde estudian o investigan en

el sector de la tecnologia o la
sostenibilidad. Estas profesionales
tienen acceso a conocimientos

y tecnologia de vanguardia que
pueden motivar a estas nifas,
ademds de proporcionar a estas
jévenes de una red de mujeres que
las apoyan en su formacion. Todo
esto lo que quiere es establecer
una base sdlida para que mds
ninas descubran su vocacion en el
sector STEM.

Acerca de Redline
Company

Fundada en 2004, Redline
Company cuenta con un
talentoso equipo creativo de
profesionales internacionales
con experiencia en
marketing, disenio grafico,
diseno web, redaccion,

relaciones publicas, redes
sociales y mucho mds. La
empresa tiene su sede enla
Costa del Sol 'y su clientela
se extiende por toda Europa,
Asia y el Reino Unido.

Redline

company.com
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El equipo de =
Redline en
Studio Ceramica
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cC U MUPILEANO S D E R E D L I N E

La celebracion del 19° cumpleanos de Redline continud en el sUper creati-
vo y acogedor local que tiene Studio Cerdmica en Estepona.

La soleada manana del 6 de un estudio de pintura cerdmica
octubre, el equipo de Redline ubicado en el corazon de
Company recibid una calida Estepona.

bienvenida en Studio Cerdmica,
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Una vez equipado con todas las herramientas y materiales
necesarios para pintar la ceramica, el equipo comenzo con
su obra de arte colaborativa, comenzando juntos asi un viaje
colorido y creativo.

Este ano en Redline Company se
decidid tomar un enfoque

diferente para celebrar nuestro 19°
aniversario. Todo el equipo colabord
en un proyecto creativo en Studio
Cerdmica, la tarea era que cada
persona pintara varios disefos

ya delineados en la cerdmica por
ndmeros, que al unirse crearan una
gran obra de arte. Fue un verdadero
trabajo en equipo para que el
dibujo cuadrara, ademds jfue una
manera diferente de celebrar el
aniversario de Redline!

Normalmente, cada miembro del
equipo de Redline estd ocupado
trabajando y proporcionando
servicios de marketing
especializados a nuestros clientes,
pero en este dia, quisimos salir de
nuestra zona de confort y probamos
algo nuevo. jQuién iba a saber que
la pintura cerdmica podria ser

tan divertida y beneficiosa para el
equipo! Con paciencia, pinturas y
pinceles, asumimos el desafio, y
algunos de nosotros descubrimos
talentos artisticos ocultos.

Para poder preparar esta actividad,
uno de los disenadores grdficos

de Redline hizo el diseno que

se esbozaria en los azulejos
individuales, que luego se
distribuyeron entre el equipo.
Algunos azulejos eran mds dificiles
porque contenian muchos detalles,
mientras que otros o tuvieron
mucho mds fdcil, pero el enfoque
principal de esta aventura creativa
era hacer algo en equipo, con la
colaboracion y la energia de todos.

Durante el tiempo que el equipo de
Redline estuvo alli, Studio Cerdmica
se llend de energia y risas

mientras todos trabajaban juntos

y comenzaban a ver el resultado
general de lo que estdbamos
creando. Una vez que cada azulejo
fue pintado, se colocaron juntos
para revelar un mural de la marca
de Redline Company. Fue una gran
sorpresa. En total, pintamos 16
azulejos, que serian cocidos en el
horno y que podrian recogerse una
semana despueés.

Si alguna vez necesitamos recordar
el poder y la diversion de trabajar
COMo un equipo unido, basta con
echar un vistazo a la obra maestra
que pintamos ese dia y que hemos
colgado en la pared de la oficina de
Redline.

iFeliz19° aniversario Redline!
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Acerca de Studio Cerdmica

Studio Céramica es un estudio de
cerdmica acogedor y creativo,
que estd ubicado en el casco
antiguo de Estepona. Tu decides
qué te gustaria pintar, ya que hay
una gran variedad de piezas de
cerdmica listas para usar, desde
platos y tazas hasta huchas,
para que elijas. Te ensefian cémo
utilizar técnicas y herramientas
especiales que hacen que la
pintura sea fécil, jlo que significa
que cualquiera puede crear

una obra maestra! Después

de terminar, Studio Cerdmica
esmaltard y cocerd tu cerdmica,
lo cual dilatard el proceso entre
24 y 28 horas. Los pedidos suelen
completarse en 5 o 6 dias,
después de eso, jpuedes recoger
tu obra maestra y atesorarla para
siempre!

+34 646 50 26 16
info@studioceramica.es

iPintar por nidmeros requiere
una precisién similar a la de
un cirujano; de lo contrario, tu
obra de arte podria terminar
siendo colorida pero cadtical



Trabajando como equipo y combinando nuestras
azulejos pintadas individualmente, pudimos crear una
obra de cerdmica bellamente elaborada, que es la
prueba real del esfuerzo y dedicacion del equipo. jQué
obra maestral
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iEl resultado
final!
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COMO
FIDELIZAR A
LOS CLIENTES
ON SU
ESTRATEGIA
DE MARKETING

¢Deberia estar centrado el marketing unicamente en conseguir NUevos
clientes(leools)? ¢Deberia ser su Unico objetivo? ¢Deben ser los nuevos
clientes potenciales nuestra prioridad? ¢O delbemos, por el contrario,
tratar de fidelizar a nuestros actuales clientes? Si alguna vez te has hecho
alguna de estas preguntas, es importante que entiendas primero la
importancia de diferenciar entre la captacion vy la fidelizacion de clientes.

15
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CAPTACION Y FIDELIZACION DE CLIENTES

Lo captacion de clientes es el proceso de atraer e incorporar nuevos clientes
a su empresa, mientras que la fidelizacion de clientes es el proceso de retener
a los clientes existentes a largo plazo, manteniéndolos activos y  satisfechos.
Ambos son importantes para el crecimiento vy la estabilidad de una empresa, pero
para la mayoria de las marcas, la captacion de clientes parece ser el objetivo principal.
Segun una investigacion del portal Peertopeermarketing, el 44% de las empresas se
centra en la captacion de nuevos clientes, frente a solo el 18% que lo hace en la

. retencion. Por eso, en este articulo, explicaremos por qué los clientes existentes
también merecen su atencion y daremos algunos consejos sobre como retenerlos

CUIDAR A SUS CLIENTES =
CUIDAR SU INVERSION

El proceso de generar clientes potenciales que posteriormente se conviertan en
clientes a largo plazo puede ser largo y costoso. Los estudios demuestran que
captar un nuevo cliente puede costar entre cinco y siete veces mds que retener a
uno ya existente. Por lo tanto, después de haber invertido tanto tiempo y dinero en
captar nuevos clientes, lo mds 16gico es cuidar la inversion realizada fidelizandolos.
No hay tantas barreras para cerrar una venta cuando se comercializa con clientes
existentes. Ya conocen tu marca, les gusta y confian en ella, 1o que significa que
gastaradn mds dinero ensus productos o servicios. Por ello, es obvio que debes cuidar
aestos clientes, ya que es mucho menos costoso conseguir negocios ya realizados
con anterioridad, repetirlos” que adquirir nuevos clientes, ya que no tiene que
empezar de cero para convencerles de que depositen su confianza en su producto o servicio.

COMUNICACION Y PARTICIPACION

Unavezquetenemosclarogqueesmuyimportanteretenerasusclientesactuales,elsiguiente
paso es establecer una estrategia para fidelizar al cliente a traves de la comunicacion
y el compromiso del cliente con nuestra marca. La comunicacion y la interaccion con
el cliente son fundamentales para crear afinidad y una relacion duradera con la marca.
Una campana de acciones de marketing continua y coherente puede
reforzar los valores de tu marca, aparte de demostrar que te preocupdas
por tus clientes (actuales y futuros). La fidelidad de los clientes aumenta
cuando sienten una conexion con la marca o productos, y es en ese

momento, cuando pueden establecer una relacion con la  empresa.

CONTENIDOS QUE CAPTAN LA ATENCION

Hay muchos canales de comunicacion que pueden utilizarse para sus campanads de marketing
y paratransmitir tumensaje alos clientes, desde banners en pdginas welb anewsletters, blogs,
publicidad digital y redes sociales. Uno de los métodos mds eficaces es una campana d
través de las redes sociales. Un perfil activo en las plataformas de medios sociales mads
importantes puede ayudarle a aumentar su
alcance, a conectar con sus clientes y @
permitir una interaccion real con ellos.
Por supuesto, una vez que tengd
un perfil creado, es importante nutrirlo con
contenidos valiosos y atractivos que sean de
interés para sus clientes y les animen a interaccionar
con su perfil.  Cuando hablomos de contenido,
podemos referimos o cuadlquier cosa, desde
imdgenes , a breves publicaciones en las redes
sociales, y hasta articulos y blogs en profundidad.

COMO FIDELIZAR A LOS CLIENTES CON SU ESTRATEGIA DE MARKETING



COMUNICACION PERSONALIZADA

Todos los puntos comunicativos que estés utilizando para tu empresa son
importantes, es decir, esos puntos de comunicacion tienen que ser dccesibles y
relevantes a cada cliente, para que les resulte Util comunicarse con su empresd
cuando quieran, ya que eso les dard la impresion de que se preocupd

por sus necesidades. Por ejemplo, si envias una Newsletter, debes
‘ asegurarte de que el contenido es personalizado y que sabes queé
necesidades y problemas tienen tus clientes para poder comprenderlos y
mejorar tu servicio en base a eso. Para poder entender a tu clientela
de una manera clara, necesitas datos, por ello debes crear una base de datos,
recopilando, registrando y analizando sistemadticamente la informagcion y los datos
cuantitativos y cualitativos que se producen con las ventas de tus productos.

COMUNICAR LAS VENTAJAS QUE
OFRECE LA MARCA

En un mercado tan competitivo como el actual, la fidelidad del cliente
puede ganarse asegurdandote de que los clientes reconocen los puntos
fuertes de tus productos y dprecian las caracteristicas que diferencian
a tu empresa & al producto) de los productos de la competencia. La
clave estd en mantener abiertas las lineas de comunicacion entre tu
empresa y los clientes, para recordarles constantemente que son clientes
valiosos y para recordarles las ventajas de utilizar tu producto o servicio.

SISTEMA DE FEEDBACK

Uno de los elementos mds importantes de una estrategia de fidelizacion de
clientes es implantar un sistema de recepcion de opiniones que asegure a los
clientes gue realmente te preocupas por su nivel de satisfaccion. El objetivo es
recoger y andlizar las opiniones y comentarios de tus clientes, porque si no esta al

tanto de cualquier problema o quejo, no podrd resolverlo, ni podrd mejorar.
Una respuesta rdpida, por ejemplo, demuestra tu dedicacion y canales como Ias
redes sociales te permiten mantener conversaciones en tiempo real, en cualquier
momento y lugar, con tus clientes. No olvide que la satisfaccion del cliente conduce
a su fidelidad, gue a su vez conduce a mds ventas y d la rentabilidad de tu empresa.

COMO FIDELIZAR A LOS CLIENTES CON SU ESTRATEGIA DE MARKETING

17
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Improve energy
efficiency and reduce
your electrical bills

With Tutum Energy’s technology
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'OUR passion

Spain’s largest and longest stablished HotSpring Spas dealer.
Servicing and selling spas exclusively since 2003.
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EXECUTIVE HEALTH

Detecting issues before symptoms show can

SAVE YOUR LIFE

executivehealth.es

Fast, affordable and reliable waste
management services in Brighton

<
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<
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< And much more

+44 1273 3030278 | gsclearance.co.uk

GeS Clearance

Office clearance

Building sites

Domestic & Business Waste Removal
Home & Office Removals & Clearancel§y

WEEE waste

Probate House clearance
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Churchill Books

Churchill Books es una libreria
especializada en Marbella dirigida al
mercado adolescente, y se destaca
por ser el proyecto apasionante

de la hija de 11 anos de un cliente
de Redline. La tarea inicial de
Redline fue redactar y distribuir

un comunicado de prensa para
promocionar el lanzamiento, lo cudal
involucro servicios de redaccion,
enlace con la prensa y recopilacion
de recortes de prensa. Luego, se
disenaron carteles en formato A4
para exhibir la cobertura de prensa
en la tienda. Ademds, disenamos y
desarrollamos un nuevo sitio web,
con textos originales. Creamos
cuentas en redes sociales, les
dimos estilo y las vinculamos all
sitio web. Redline también organizd
una sesion de fotos con nuestro
fotégrafo interno.
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DISENO GRAFICO: sitio web, carteles en formato A4, estilo
de redes sociales.

DISENO Y DESARROLLO DE SITIOS WEB

REDES SOCIALES: estilo.

REDACCION: comunicado de prensa, contenido en linea.
VIDEO Y FOTOGRAFiA: fotografia profesional.

CASO DE EXITO: CHURCHILL BOOKS
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CASO DE EXITO: CHURCHILL BOOKS
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Shoppen.dk

3D software og efteruddannelse til visualisering og
skitsering af projekter, produkter og bygninger.

+ 457070 2360 | info@3dshoppen.dk | www.3dshoppen.dk
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MULTI-AWARD-WINNING PROPERTY DEVELOPER




Exclusive Living. Natura!

GRAPEVINE

PROPERTIES
The property specialist for Inland Malaga.

If you are buying or selling in Inland Malaga, there is really
only one phone number you need:

Tel. +34 962 457 761 grapevine-properties.com
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Linkedin es una de las redes sociales mds
importantes para las empresas, si no la que
mds. Es una plataforma que permite a las
empresas crecer a través de la creacion de
la imagen de marca y gracias a la facilidad
paragenerar contactos, tanto en elmercado
B2C como en el B2B.

Sitienes una cuenta de empresa en Linkedin,
debes preguntarte si le estds sacando
el mdximo partido. Debes saber y ser
consciente de todo el potencial que tiene
Linkedin para promocionar tu negocio. En
este blog conocerds los pasos que puedes
seguir para asegurarte de que tu pdgina
de empresa de Linkedin estd totalmente
optimizada.

Sinembargo,esimportante quecomprendas
que debes planificar tu estrategia, trabajar
en ella y esperar un tiempo a que estos
cambios se asienten y tu cuenta crezca.
Podemos pensar en el crecimiento de
nuestra cuenta de linkedin con el simil de
la cabra montesa, se debe avanzar paso a
paso y tener fe en cada paso que des, para
asi poder obtener resultados.

COMO MEJORAR TU PAGINA DE EMPRESA EN LINKEDIN

Optimiza tu pagina para SEO

La forma mads eficaz de conseguir que Mmdads
gente visite tu pdgina es utilizando palabras
clave.Cuandoescribaunpost,oladescripcion
de la pdgina, debe tener en cuenta este
hecho, estos textos deben estar llenos de
palabras clave. Gracias a estas palabras
clave la gente encontrard rdpidamente su
pdgina a través de los diferentes motores de
busqueda, como por ejemplo Google. Si no
sabes como obtener palabras clave, puedes
empezar usando la ubicacion, el sector y las
especialidades de tu empresa.

Perfil de empresa

Lo primero que ven los usuarios cuando
consultan el perfil de tu empresa es la
descripcion y el banner. Por o tanto, debes
asegurarte de presentar un mensaje solido y
relevante en la descripcion. Para ello, puedes
seguir esta lista, para ver que cumples con lo
necesario:

« Vision: ¢Qué futuro queremos ayudar a
construir?

«  Misién: ¢Como creamos ese futuro?

- Valores: ¢Quiénes somos? ;COmo
trabajamos?

- Posicionamiento: ¢Qué hace diferente a
nuestra marca?

+ Eslégan: Nuestra marca resumida en una
linea.

«  Productos/Servicios: Esto es lo que
ofrecemos.

Marca corporativa

La imagen del banner ocupa una gran
cantidad de espacio en la parte superior
de tu perfil, por lo que es la imagen mds
importante. Debe tener el estilo de la marca
de tu empresa, mostrando claramente el
nombre (y el eslogan si tienes uno) y los datos
de contacto (puedes encontrar plantillas en
Canva.com o Google). Y lo mds importante,
debes anadir un enlace a tu sitio web.




Participa con hashtags
comunitarios

Si adn no lo estds haciendo, empieza a seguir
3 hashtags populares que sean relevantes
para tu empresa en el panel de hashtags
de la comunidad en LinkedIn. Cuando hayas
anadido unos cuantos hashtags al panel
de hashtags, podrds entrar en un feed que
sea relevante en tu sector, y ahi tendrds la
oportunidad de reaccionar y comentar las
conversaciones, y comenzar a interactuar.
Esto dard atu empresauna mayor exposicion
a audiencias relevantes, relacionadas con tu
sector.

Otra forma de ganar trdfico a través del
panel de hashtags de la comunidad es
mencionando ad una empresa O persond
influyente que admires, y por supuesto,
debes intentar que no sea un competidor
directo. Esto aumentard la probabilidad de
que la empresa o persona influyente vuelva
a publicar tu comentario, o interactlde con
él, lo que te proporcionard exposicion a una
nueva audiencia que podria estar interesada
en tu empresa.

COMO MEJORAR TU PAGINA DE EMPRESA EN LINKEDIN

Ajustar el contenido
mediante el andlisis de
paginas

Una herramienta que la mayoria de la
gente olvida utilizar es Google Analytics. La
herramienta Analytics le ofrece una vision
general de los posibles clientes potenciales,
los visitantes de su pdgina, los seguidores y
los competidores. Tener esta herramienta es
una gran ventaja, ya que puedes ajustar el
contenido de tu pdgina en funcion del andlisis
que te proporcione la herramienta teniendo

en cuenta diferentes factores, como, por
ejemplo, la edad y el sexo de tus seguidores.

Otro método, de eficacia comprobada, para
aumentar el interés por el contenido de tu
pdgina es incluir mucho contenido visuadl,
ya que las imdgenes y videos originales
tienden a destacar y a captar la atencion
del espectador. El Dr. Lynell Burmark afirmaé:
“..0 menos que nuestras palabras, conceptos
e ideas estén enganchados a una imagen,
nos entrardn por un oido, navegardn por el
cerebro y nos saldrdn por el otro”.

Compartir en las
redes sociales

Una de las mejores formas de dar a conocer
tu pdgina de Linkedin es compartirla en
otras plataformas de redes sociales, como
Facebook e Instagram. Sin olvidar que, el boca
a boca también es importante vy, si tienes un
equipo de empleados, ellos también podrian
la cuenta de LinkedIn en sus perfiles.

Por dltimo, y lo mds importante, debes
actualizar periédicomente la cuenta de
Linkedin de tu empresa. Esto es crucial,
tanto para informar a los seguidores de
cualquier actualizacion, como para hacer
un recordatorio de cudl es tu empresa. Esto
también ayudard a tu posicionamiento
en Google, ya que un contenido fresco vy
constante ayuda al motor de busqueda
a reconocer tu pdgina como una fuente
de informacion activa y valiosa. Y seamos
sinceros, jnadie quiere seguir una pdgina
que no se actualiza y no tiene publicaciones
nuevas!
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CASO DE EXITO

Este cliente es un especialista en Ferrari y tiene su sede en Marbello.
Rosso Corsa necesitaba ayuda para crear una nueva web que reflejara
la calidad premium de sus productos y atrajera a su publico objetivo.
Ademds del diseno y desarrollo de una nueva web mucho mads elegante,
proporcionamos servicios de investigacion de palabras clave, redaccion,
edicién y traduccién en tres idiomas (inglés, espanol e italiano). Redline
también llevd a cabo actividades regulares de marketing mensualmente,

que incluyeron el diseno, redaccion y programacion de boletines
(newsletters), la configuracion y gestion de campanas de Google Adwords
y remarketing, y SEO.




NU

-STROS TRABAJOS

Disefo y desarrollo del sitio web en WordPress (totalmente
adaptado para todos los dispositivos en inglés, espanol e
italiano).

Diseno grdfico: Sitio web, plantilla de boletin, banners de
remarketing.

Redaccion: Texto rico en palabras clave para el sitio web,
edicion y traducciones.

Generacion de leads: Campanas de Google Adwords,
campanas de remarketing.

E-mail marketing: diseno, redaccion y distribucion de
boletines.

SEO

Gestion de proyectos.

WELCOME TO ROSS0 CORSA....
THE LARGEST STCQ:CK OF
FERRARI IN SPAIN

SHE 15 WAITING FOR YOUL..

FRCOMMNDED MODELS

SELL YOUR FERRAR IN ROSS0
CORSA,

FANTASTIC DEBUT OF THE ROSSO0
CORSA RACING TEAM IN
VALENCIA

SELL YOUR FERRAR I
ROS50 CORSA!
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LUNDE & NIETO

PROPERTIES

‘Our goal is always your satisfaction,
we support you throughout the entire
process and beyond’

ELEGANT

Clinic Bandus

Elegant Clinic Banus

Clinica de Medicina estética

+34 68217 51 50

elegantclinicbanus.com x




.;f_ IN NOVITA info@innovitalife.com
= +353163 160 16
LIFE innovitalife.com

Discover a new approach to
Autoimmune Disorders.
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| Hay un
Redline elefante

company.com
en la

habitacion.

¢Hora de admitir
gue necesitas un
equipo profesional
de marketing?

HAZTE NOTAR CON
www.redlinecompany.com



