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Con un fuerte respaldo de las asociaciones integrantes, la Asam-
blea Ordinaria Anual definió la Comisión Directiva para el pe-
ríodo 2026-2029, apostando a la continuidad de los proyectos 
estratégicos y el fortalecimiento del sector.

>>

FEDECOR RENOVÓ SUS 
AUTORIDADES EN LA CUMBRE: 
COMIENZA UNA NUEVA ETAPA DE GESTIÓN

Institucional

El pasado sábado 28 de marzo 
de 2026, la ciudad de La Cum-
bre en la provincia de Córdoba, 

fue escenario de un encuentro cla-
ve para el futuro de la entidad. En 
la sede social de FEDECOR, se llevó 
a cabo la Asamblea Ordinaria Anual 
en un clima de marcada cordialidad 
y camaradería, donde los delegados 
de las distintas asociaciones inte-
grantes votaron por unanimidad la 
conformación de la nueva cúpula 
dirigencial.

La Nueva Conducción (2026–2029)

Tras culminar un ciclo de tres años 
de gestión, la renovación de la Co-
misión Directiva quedó sellada con 
el compromiso de dar seguimiento 
a la agenda institucional. La lista de 
autoridades electas está integrada 
por:

•	Presidente: Mariano 
Esteban Gilli
•	Secretario: Christian 
Marcelo Ambrogio
•	Tesorero: Néstor Hugo 
Pasquali
•	Vocal titular: Ricardo 
Ruarte
•	Vocal suplente: Maximi-
liano Oscar Villarruel

Por su parte, la Comisión Re-
visora de Cuentas mantendrá 
sus funciones por un año más, 
conforme a lo establecido por 
estatuto, integrada por Pablo 
Daniel Contreras (Titular) y Hé-
ctor Minciacca (Suplente).

Reconocimiento y Transición

Un momento destacado de la 
jornada fue el agradecimiento 
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especial brindado a la comisión 
saliente. Se puso en valor el es-
fuerzo y la dedicación de Diego 
Brunelli (Presidente saliente), 
Martín Ortega (Secretario), Se-
bastián Astudillo (Tesorero) y 
Walter Bologna (Vocal Suplente), 
quienes lideraron la institución 
durante el último trienio.

"Valoramos profundamente la 
transición institucional que per-
mite dar continuidad a los pro-
yectos en marcha", expresaron 
desde la nueva dirigencia.

Esta fluidez se ve reflejada en ca-
sos como el de Christian Ambro-
gio, quien, tras desempeñarse 
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como vocal titular saliente, asume 
ahora el rol de Secretario, asegu-
rando que el conocimiento adqui-
rido fortalezca la nueva etapa.

Mirada al Futuro

La flamante Comisión Directiva 
aprovechó la ocasión para exten-
der su gratitud a los socios y aso-

ciaciones por la confianza de-
positada. Asimismo, hicieron un 
reconocimiento extensivo a las 
empresas e instituciones, tanto 
provinciales como nacionales, 
cuyo apoyo es fundamental para 
sostener el camino recorrido y 
encarar los ambiciosos proyectos 
que FEDECOR tiene proyectados 
para los próximos años.
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En el dinámico mercado de 
la construcción y el confort 
hogareño en la región, pocas 

empresas logran transitar el ca-
mino de la profesionalización con 
la claridad de Garantec Climati-
zación. 

Lo que comenzó en 2012 como 
una iniciativa individual, hoy se 
consolida como una Sociedad de 
Acciones Simplificadas (S.A.S.) 
que lidera el sector de calefac-
ción central por agua y climatiza-
ción integral.

Los inicios: Solucionar el "cuello 
de botella" de las obras

El origen de Garantec no fue ca-
sual. Tras tres años de experiencia 
directa en el rubro, su fundador 

identificó una falla crítica en la 
cadena de instalación: los retra-
sos por falta de insumos menores. 

En aquel entonces, los propieta-
rios debían encargarse de com-
prar piezas que los comercios 
sanitaristas no contemplaban, lo 
que paralizaba las obras.

"Nacimos para facilitar la vida al 
cliente", explican desde la firma. 

Esa vocación de servicio evolu-

GARANTEC: 
El salto estratégico de una firma que 

redefine la climatización en la región

Tras consolidarse como S.A.S. y fortalecer su modelo "lla-
ve en mano", la empresa neuquina apuesta a la innova-
ción tecnológica y la formación profesional para liderar 
un mercado cada vez más exigente.

>>

Em
presa
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cionó hasta lo que ofrecen hoy: un 
sistema llave en mano que garan-
tiza el abastecimiento total de la 
obra sin sobreprecios, eliminando 
el estrés de la logística para el 
propietario.
Un equipo en expansión y 
tecnología sustentable

Con base en un crecimiento sóli-
do, la estructura administrativa 
y comercial de Garantec dio un 
salto cualitativo en 2023. Actual-
mente, el equipo está integrado 
por nueve profesionales distribui-
dos en áreas estratégicas como 
administración, ventas, depósito 
y servicios.

Este crecimiento humano va de 
la mano con una filosofía de in-
novación tecnológica. La empre-
sa no solo invierte en herramien-
tas de última generación para la 
ejecución de sus servicios, sino 
que apuesta fuertemente por 
equipos que combinan máximo 
confort con eficiencia energéti-
ca.

"Internamente estamos compro-
metidos con el medio ambiente. 
Desde la mejora en la luminaria 
de nuestro local hasta la insta-
lación de sistemas de climatiza-
ción de alta eficiencia, buscamos 
reducir el impacto ambiental y 
el consumo de recursos", desta-
can.

Compromiso local y alianzas 
estratégicas

Garantec no opera de forma ais-
lada; entiende que el crecimien-
to del sector es colectivo. Como 
socio fundador de la Cámara 
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humano, fortaleciendo al equi-
po desde lo profesional y lo hu-
manitario. Sin embargo, el gran 
desafío a mediano plazo es logís-
tico: ampliar la cantidad de ope-
rarios en servicio técnico. El ob-
jetivo es reducir los tiempos de 
respuesta, que hoy, debido a la 
alta demanda, pueden alcanzar 
los 20 días.

Como representantes y service 
oficial de DemirDokum, y co-
mercializadores de marcas líde-
res como Tadiran, BlueStar, BGH, 
Goodman, Peisa y Xpand pex, 
Garantec Climatización se defi-
ne bajo un concepto claro:

"Trayectoria y dedicación al ru-
bro de la climatización a bene-
ficio de nuestros clientes, con 
atención personalizada y calidez 
humana".

Más información: 
www.garantec.com.ar

CONEXO PATAGONICO no es responsable de las expresiones de los protagonistas de las notas

Año VI - N° 35 - MAYO 2026

Patagónica de Calefacción, Aire 
Acondicionado y Refrigeración, la 
empresa promueve la camarade-
ría y la formación profesional.
Su huella social es profunda en 
el Alto Valle, colaborando acti-
vamente con el Municipio de Ci-
polletti a través de Programas de 
inserción laboral; Municipio de 
Fernández Oro mediante Talleres 
con salida laboral; y en Institucio-
nes privadas realizando Cursos de 
capacitación en instalación y re-
paración.

Esta confianza los ha llevado a 
convertirse en proveedores con-
fiables para entidades bancarias 
y organismos gubernamentales a 
nivel municipal, provincial y esta-
tal.

El futuro: Menos espera, más 
profesionalismo

A corto plazo, el foco de la em-
presa está puesto en el capital 
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ÉXITO ROTUNDO EN LAS JORNADAS 
INSTALAR NEUQUÉN: 

CAPACITACIÓN Y COMPROMISO REGIONAL

De los valles a la cordillera: instaladores de Neuquén y 
Río Negro se dieron cita en una exposición declarada de 
interés provincial. Charlas técnicas, sorteos de herra-
mientas, becas de formación y un marco institucional 
sólido definieron el éxito del encuentro.

Los pasados 10 y 11 de abril, la 
ciudad de Neuquén se convirtió 
en el epicentro de la actualiza-

ción técnica con la realización de 
las Jornadas de Capacitación INSTA-
LAR. El evento, que contó con es-
pacios de exposición de las princi-
pales marcas del mercado, reunió a 
profesionales y estudiantes de toda 
la región, reafirmó la importancia 

Ex
po
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>>

de la formación continua para el 
desarrollo de la industria local. 

Dada su relevancia para la comu-
nidad, las jornadas fueron decla-
radas de Interés Municipal. Este 
logro fue posible gracias a la ges-
tión de la concejal Laura Pérez, 
a quien extendemos un especial 
agradecimiento.

Asimismo, destacamos la labor 
del Diputado Gerardo Gutiérrez y 

la secretaria Cristina Mulle, quie-
nes impulsaron las gestiones ante 
la Legislatura de Neuquén para 
obtener la declaración de Interés 
Provincial, otorgando al evento 
un marco institucional de máxi-
mo nivel.

La inauguración oficial tuvo lugar 
la mañana del viernes, contando 
con la presencia de destacadas 
figuras:
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•	Diego Kaplan
•	Gerardo Gutiérrez 
(Diputado)
•	Laura Pérez (Concejal)
•	La Directora de Escuelas 
Técnicas, subrayando el víncu-
lo vital entre la educación y el 
mundo laboral.

Una Convocatoria Federal 
y Patagónica

La respuesta de los profesionales 
superó las expectativas. Las jorna-
das contaron con una nutrida con-
currencia de alumnos de escuelas 
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técnicas y especialistas de diversos 
rubros provenientes de cada rincón 
de la provincia de Neuquén: desde 
Centenario y Plottier hasta loca-
lidades del norte y sur como Chos 
Malal, Andacollo, Junín y San Martín 
de los Andes, Villa La Angostura, en-
tre otras.

La provincia de Río Negro también 
estuvo presente con una fuerte 
delegación de Cipolletti, General 
Roca, Viedma y el Valle Medio, de-
mostrando el alcance regional de la 
propuesta.

Agradecimientos y Sorteos

Desde Conexo Patagónico, quere-
mos expresar nuestro más sincero 
agradecimiento a quienes hicieron 
posible que los asistentes se lleva-
ran herramientas concretas para su 
crecimiento:

•	 Instalaciones Patagóni-
cas: Por su valiosa contribu-
ción con la donación de una 
fusionadora para el sorteo 
principal.
•	 Sr. Ricardo Ulloa (Ga-
rantec): Por el aporte de diver-
sos obsequios y dos vouchers 
para capacitación en refrige-
ración, apostando siempre al 
conocimiento.
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VIDEO INSTALAR
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La empresa referente en servicios de impresión, ploteo y carte-

lería de obra celebra dos décadas acompañando el crecimiento 

de la región del Alto Valle.

CELEBRA 20 AÑOS DE TRAYECTORIA 
EN NEUQUÉN

En el dinámico escenario de 
la construcción y el desa-
rrollo inmobiliario de la Pa-

tagonia, pocas empresas logran 
convertirse en un engranaje 
esencial de la actividad diaria. 
Disarquen es una de ellas. Este 
mes, la firma celebra sus 20 años 

de trayectoria en la ciudad de 
Neuquén, reafirmando su lide-
razgo como referente en servi-
cios de ploteo, digitalización y 
comunicación visual de obra.

Desde sus inicios, la empresa ha 
sido testigo y protagonista del 
crecimiento sostenido de la re-
gión. Lo que comenzó como un 
proyecto enfocado en soluciones 
ágiles para profesionales, hoy es 
una estructura consolidada que 
incorpora tecnología de última 
generación para satisfacer las 
demandas de un sector cada vez 
más exigente.

"Cumplir 20 años es un orgullo 
enorme y también una responsa-
bilidad. Nos impulsa a seguir in-
novando y mejorando día a día, 
manteniendo el compromiso con 
la calidad que nos caracteriza", 
destaca Cecilia Pailos, Presiden-
te de la empresa.
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Soluciones a la medida de 
la industria

La oferta actual de Disarquen 
es un reflejo de su capacidad de 
adaptación. Su abanico de servi-
cios incluye:

•	 Impresión y ploteo de 
planos: Con precisión técnica y 
rapidez de entrega.
•	 Digitalización y copiado: 
Escaneo digital y plegados de 
alta fidelidad.
•	 Comunicación visual: Im-
presión en vinilos y desarrollo 
integral de cartelería de obra.
•	 Servicios industriales: 
Nuevas soluciones orientadas a 
la comunicación visual en el ám-
bito corporativo e industrial.

Una historia de raíces y 
valentía

Detrás de los números y los equi-
pos de alta gama, existe una his-
toria de superación personal. 
Hace dos décadas, Cecilia Pailos 
llegó desde Córdoba con una vi-
sión clara: construir un camino 
propio en tierras neuquinas.

Partiendo desde cero, con el es-
fuerzo y la vocación de servicio 
como únicos pilares, Cecilia lo-
gró transformar un sueño en una 
empresa que hoy es pieza clave 
para constructoras y estudios de 
arquitectura. Cada plano impre-
so en estos 20 años representa 
la confianza de un cliente y el 
avance de una obra que trans-
forma la ciudad.

Mirada al futuro

Con el aniversario como punto 
de partida, Disarquen no se de-
tiene. La empresa proyecta nue-
vas iniciativas para seguir acom-
pañando el desarrollo urbano de 
Neuquén, apostando a la inno-
vación constante y a la cercanía 
con el cliente, reafirmando su 
posicionamiento como referente 
en el rubro.

Contactos:

ANTES:

ANTES:

HOY:
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Calefón a gas de tiro 
natural, de diseño 
compacto y alto ren-
dimiento que brinda 
agua caliente instan-
tánea a temperatura 
constante. Funciona 
sin llama piloto, lo que 
garantiza mayor se-
guridad y un consumo 
más eficiente: consu-
me energía solo cuan-
do se necesita.

Ventajas
•	 Sin llama piloto: consume energía solo cuando se necesita.
•	 Enciende con bajo caudal de agua.
•	 Eficiencia energética Clase A.
•	 Tamaño compacto.
•	 Display LED con indicación de temperatura de agua.
•	 Doble válvula de gas para mayor seguridad.
•	 Apto solar (cuando se complementa con el kit solar PEISA).

Características técnicas
•	 Funcionamiento con gas natural.
•	 Encendido electrónico automático.
•	 Válvula de sobrepresión y sensor de sobretemperatura.
•	 Sensor de evacuación de gases quemados.
•	 Alimentación eléctrica con dos pilas tipo «D» de 1,5 VDC.
•	 Tiraje natural.

Más información: https://peisa.com.ar/productos/calefon-14-tne
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PEISA presenta el nuevo Termostato Inalám-
brico WiFi de Mesa: un asistente inteligente 
para la calefacción del hogar. 

El dispositivo permite monitorear y modi-
ficar en tiempo real el estado y funciona-
miento de la caldera, a través de la app 
Zentraly. Con conectividad WiFi y Bluetooth 
el termostato lleva el control de la tem-
peratura a cualquier lugar. Diseño de mesa 
e inalámbrico que permite al usuario ubi-
car el termostato en distintos ambientes y 
regular la calefacción según la temperatura 
real de cada espacio.

Ventajas
•	 Visualización, modificación y programación de la temperatura  
         a distancia.
•	 Monitoreo en tiempo real de la caldera.
•	 App propia y personalizada.
•	 Sistema Open Therm (protocolo de comunicación directa con 
          la caldera y el termostato).
•	 Ahorro de energía.
•	 Flexibilidad en la instalación.

Especificaciones técnicas
•	 Conexión WiFi y Bluetooth con soporte OpenTherm y ON-OFF.
•	 Telemetría: monitoreo en tiempo real de la caldera.
•	 Transmisión OTA: permite que el dispositivo esté siempre ac-
         tualizado.
•	 Color negro.

Más información: https://peisa.com.ar/productos/termostato_inalambrico_wifi_de_mesa

Termostato Inalámbrico WiFi de Mesa
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Video Calculo Colectores

Para los profesionales de la construcción y las instalacio-
nes, entender el funcionamiento del tanque de reserva 
es clave. 

En este video, el Ing. Roberto Labrín, de la Universidad 
Tecnológica Nacional- Facultad Regional de Córdoba, explica 
de forma técnica y práctica cómo calcular el colector de un 
edificio y, lo más importante, por qué el ruptor de vacío es 
fundamental para evitar problemas de presión y salud en los 
núcleos sanitarios.

Un contenido esencial para quienes buscan precisión en cada 
obra.

Mirá el video completo aquí:

INGENIERÍA EN DETALLE: 
EL CÁLCULO DE COLECTOR DE UN 

TANQUE DE AGUA
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Con la llegada de las bajas 
temperaturas, asegurar el co-
rrecto funcionamiento de las 

instalaciones de gas es fundamen-
tal para garantizar la seguridad y el 
confort en el hogar. Aquí presenta-
mos una serie de recomendaciones 
esenciales para poner a punto los 
artefactos antes del inicio del in-
vierno:

1. Revisión por profesionales ma-
triculados La regla de oro es que 
toda manipulación, instalación o 
mantenimiento de artefactos debe 
ser realizada exclusivamente por un 
gasista matriculado. Una revisión 
anual preventiva permite detectar 
fugas imperceptibles o desgastes en 
las piezas que podrían comprome-
ter la seguridad.

2. Verificación de la llama Es vi-
tal observar el color de la llama 
en hornallas y estufas. Esta debe 
ser siempre de color azul intenso y 
con geometría uniforme. Si la llama 
presenta tonos amarillos, anaranja-
dos o es inestable, es señal de una 

INVIERNO SEGURO: 
CLAVES PARA PONER A PUNTO LAS 

INSTALACIONES DE GAS EN EL HOGAR

Ante la llegada de las bajas temperaturas, la prevención es la 
mejor herramienta para evitar accidentes. 

mala combustión (presencia de mo-
nóxido de carbono) y debe apagarse 
el artefacto de inmediato para su 
revisión.

3. Limpieza de artefactos y con-
ductos Durante los meses de desu-
so, es común que se acumule polvo 
o incluso nidos de insectos en los 
quemadores y conductos de eva-
cuación de gases. Es necesario lim-
piar los inyectores y verificar que 
las salidas de ventilación al exterior 
(sombreritos) no estén obstruidas ni 
desconectadas.

4. Ventilación de ambientes Nun-
ca se deben obstruir las rejillas de 

Prevención
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ventilación obligatorias (superior 
e inferior). Aunque se sienta frío, 
el aire debe renovarse constan-
temente. En ambientes donde 
funcionan artefactos de cámara 
abierta (como cocinas o calefo-
nes), la entrada de aire fresco es 
la única defensa contra la acumu-
lación de gases tóxicos.

5. Uso adecuado de cada espacio 
Es importante recordar que no está 
permitido instalar calefones o es-
tufas de cámara abierta en baños 
o dormitorios. Para estos espacios, 
se deben utilizar exclusivamente 
artefactos de tiro balanceado, que 

toman el oxígeno del exterior y expul-
san los residuos de combustión fuera 
de la vivienda.

6. Control de manchas en paredes 
Si observa manchas oscuras, tiznado 
o decoloración en la pared por enci-
ma de estufas, termotanques o cale-
fones, es un indicador claro de que el 
artefacto está quemando mal o que el 
conducto de evacuación no está fun-
cionando correctamente.

Tomar estas precauciones antes de 
que el frío se intensifique no solo opti-
miza el consumo de energía, sino que 
protege la vida de todos los habitantes 
del hogar.
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TODO LO QUE NECESITÁS PARA TRABAJAR MEJOR

ESPACIO DUAM
SAN MARTÍN 5901, NEUQUÉN
ABRIL 10-11, 2026 | 9 A 19 HS 

Main
Sponsors: Auspician:

UN ÉXITO INDISCUTIDO
EN NEUQUÉN

Declarado de interés provincial por el Poder Legislativo de la 
Provincia del Neuquén y de interés municipal por el Concejo 

Deliberante de la Ciudad de Neuquén.

PERSONAS

+1600
CAPACITACIONES

TÉCNICAS

50
MARCAS

+35

02-03 OCTUBRE
CORRIENTES

06-07 NOVIEMBRE
CÓRDOBA

NUESTROS PRÓXIMOS DESTINOS 2026

www.jornadasinstalar.com.ar    |


