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Obchodovanie s nehnutelnostami,

VYNOSNE BEZ OHLADU
NA VYVO] TRHU



Obchodovaniu s nehnutelnostami a financno-realitnym sluzbam
sa venujeme uz od roku 2007.

Dlhodobo dosahujeme medzirocné zhodnotenie kapitalu
na urovni cez 20 %.

Na Slovensku sme zrealizovali uz viac ako 500 obchodnych
pripadov.

UZ niekolky rok po sebe sme prekrocili vyse 100% narast
objemu prijatych investicii.



UZ viac ako 15 rokov sa venujeme
realitnému developmentu a vyvijame
vlastné financ¢no-realitné sluzby.

Za ten ¢as sme nadobudli vyznamné
know-how, ktoré nam umoznuje
obchodovat s nehnutelnostami
predvidatelne, bezpecne

a s atraktivhymi vynosmi.

Obrovskym benefitom je, ze
vsetok kapital je vzdy kryty
nehnutelnostami prevysujucej
hodnoty.

Okrem toho, vdaka nasmu
know-how nehnutelnhosti
nakupujeme vyrazne pod
trhovu cenu, vynosy nie su
ovplyvnené vyvojom
realitného trhu a obchody
mMaju vopred nastaveny

a zazmluvneny exit.
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Vlastny kapital dlhodobo zhodnocujeme na arovni cez 20 % roc¢ne. Zaroven,
pre pokrytie dopytu a dlhodobo rastuceho objemu obchodov, spolupracujeme
aj s externymi investormi.

Jednym z hlavnych faktorov, preco sa nasi investori rozhodli investovat s nami,
je najma uroven bezpecnosti nasich investi¢nych prilezitosti. Ocenuju tiez
stabilitu a predvidatelnost nasho obchodného modelu, ktorého vynosy
nie su zavislé od vyvoja trhu.



Obchodom s nehnutelnostami
sa venujeme uz viac ako 15 rokov.
Za ten ¢as sme v tejto oblasti
vyvinuli vlastné sluzby, vdaka
ktorym s nehnutelhostami
obchodujeme nielen bezpecne,

ale aj nadstandardne vynosne.

Pridajte sa k investorom, ktori
sa uz roky podielaju na vynosoch
spolu s nami.

Pre viac informacii o aktualnych
investicnnych moznostiach

nas kontaktujte alebo navstivte
webovu stranku
bizpartnergarant.com
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Sluzby v oblasti
financovania obchodov

s nehnutelhostami sme
zacali vyvijat a poskytovat
prvym klientom uz pred
patnastimi rokmi.

Od roku 2018 ich poskytujeme
uz aj klientom, ktori maju
zaujem o kupu nehnutelnosti
aj mimo nasich viastnych
projektov.




Dnes nase sluzby vyuzivaju
bezni retailovi zakaznici, firmy,
realitni makléri ako aj mensi
developeri, pre ktorych su nase
financno-realitné sluzby
dostupnejsie a jednoduchsie
rieSenie financovania nakupu
nehnutelnosti, ako prostrednictvom
bank a zaroven lacnejsie, ako
individualni privatni investori

a nebankové spoloCnosti.



Spoznajte nase sluzby z oblasti
rent-to-own, teda prenajom
nehnutelnosti s moznostou
neskorsieho odkupenia

a book-to-sell, teda rezervacia
nehnutelnosti s moznostou
ich dalsieho predaja.

Prave vdaka nim uz viac
ako 15 rokov uspesne
obchodujeme

s nehnutelnhostami
predvidatelne, bezpecne
a s hadstandardnym
vynosom bez ohladu

na vyvoj realitného trhu.




Nasou prvou finanéno-realitnou
sluzbou je ndkup nehnutelhosti pre
klientov modelom rent-to-own, teda
prenajom s moznostou odkupenia
neskor.

Dnes ma tato sluzba Siroky zaber
vyuzitia, no je to hlavne cesta

k vlastnej nehnutelnosti pre tych,
ktori na jej kUpu Standardnym
sposobom potrebuju viac Casu.



Dal3ou sluZzbou je systém
obchodovania s nehnutelnostami
formou book-to-sell, teda rezervacia
nehnutelnosti s moznostou
neskorsieho predaja.

Tuto nasu sluzbu vyuzivaju hlavne
obchodnici a realitni makléri, ktori
poznaju svoj lokalny realitny trh, no na
efektivhe obchodovanie im chyba
kapital. S nami si nehnutelnost
jednoducho rezervuju, podla
moznosti zhodnotia a nasledne

so ziskom predaju.



Systémom build-to-sell
vstupujeme do projektov

s developermi, ktori potrebuju
stabilného a flexibilného
financného partnera. Od sluzby
book-to-sell sa liSi v tom, ze ide
nielen o rezervaciu a predaj,

no zvacsa aj o vyznamnu
rekonstrukciu alebo vystavbu
developerskych projektov.
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